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RESUMO

O estudo constitui-se numa andlise sobre a comercializagdc da
produgao familiar, a partir de uma pesquisa desenvolvida no Agreste Paraibano,

especificamente no municipio de Lagoa Seca.

A preocupacdo central foi compreender a luta que acontece no
momento da comercializagdc. Quais as razbes, objetivos, estratégias e as armas
dos produtores e intermedidrios no processo? Que resultados econdmicos, politicos

e culturais esté&o conseguindoe os diferentes atores?

A partir de entdo, buscou-se apontar solugdes para reforcar a luta.
Cooperacgio ou Cooperativa? De uma forma ou de outra € preciso se ter estruturas
associativas sélidas e voltagas para o interesse de todos os produtores e, para isso,
se faz necessario uma maior inlegragdo e participagdo do grupo, definindo e

decidindo o que melhor thes convém |

A opcdo escolhida para apresentar estas reiagdes foi o didlogo. A
partir do material recothido durante a pesquisa de campo & a pesquisa bibliografica,
foi possivel fazer com que produtores familiares, intermediarios e intelectuais
académicos participassem de um debate. Neste debate, procurei atuar como

articuladora, provocando, contestando, confirmando e ilustrando a conversa.




Sendo assim, os produtores familiares, através do reforco das

organizagdes com vistas a comercializagdo, possam ver seus esforgcos melhor

remunerados através da venda de seus produtos.
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1°. PARTE

A Historia da Dissertacio

O inicio da viagem:

1. Fu e os agricultores

Este acervo de idéias e recortes tem sua pequena histéria. Comegou a
ser pensado ao longo dos varios anos que passei como técnica da Central de
Abastecimento da Paraiba (CEASA), hoje EMPASA', participando de reunides de
mobilizagdo, juntamente com agentes comunitarios do PAPP? bem como fazendo
assessoria sobre comercializacéo as Associacbes de Pequenos Produtores Rurais
do Brejo Paraibano.

Na minha memoria ficaram gravados muitos momentos vividos e
revividos, gerando deste modo bastante inquietude e incitando-me a concentrar
estudos sobre a producdo familiar. Somando-se a isso, ¢ interesse pelo assunto foi

influenciado pelas minhas origens de sertaneja, e pais ruricolas e, principalmente

por acreditar que o meio rural é o ar que respiramos, € a brisa leve com que nos

deliciamos, inverno, verdo, fartura, frustragdo, contrico. E vida. £ a arte de se

empobrecer e viver alegremente.

" EMPASA - Empresa Paraibana de Abastecimento e Servigos Agricolas.

2 PAPP-Programa de Apoio ao Pequeno Produtor Rural - financiado pelo Banco Mundial - essas
reunides de mobilizacdo tinha a finalidade de convocar a comunidade para formar associagdes com
o objetivo de obter algum tipo de beneficio para a comunidade. Ex.. casa de farinha, frigorifico etc.
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A motivag&o pessoal é, portanto, fruto de minha histéria de vida. E
resuitante de uma caminhada de sete anos, com pequenos produtores num
pequeno recanto do seitao/brejo paraibanc, dentro de um universo chamado Brasil,
“guardando recordagdes das terras onde passei, andando pelos sertdes, e

dos amigos que I4 deixei... Seca, inverno, poeira e carvdo’”.

Como qualifico 0 meu relacionamentc com os peguenos produtores de
amoroso e ja que é uma ligag&o afetiva de varios anos, ndo posso deixar de fazer
uma retrospectiva de como comegou essa relacdo de cumplicidade com o grupo

social estudado.

Caminhei lado a ladc com esses produtores, tropegando a cada
cbstaculo e ievantando a bandeira de luta a cada vitéria. Produtores “marcados
para morrer” pelo desenvolvimento capitalista, mas fortes que nem uma baraina
para enfrentar ¢ seu mundo e dizer ndo a "'morte’, a injustica. “Soé resisti porque
nasci num pé de serra e, quem vem da minha terra, resisténcia é profisséo e
nordestino é madeira de da em doido que a vida enverga e ndo consegue

quebrar ndo°.

Sobrevivi e estou aqui contando a historia e voltando a academia para,
juntos, trabalhadores, autora da dissertag@o e estudiosos - tendo um conhecimento
mais aprofundado da situagdo - dizer ndo & essa politica agricola excludente que

perdura por muitos anos; dizer ndo a essa estrutura fundiaria arcaica vigente e a

% |Luiz Gonzaga - “Rei do Baio" - “A Vida do Viajante” (Luiz Gonzaga e Hervé Cordovil) - 1979.
‘ Flavio José - “Avoante" {(Flavio José e Alciolly Neto) - Gravadora LBC - 1994,
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tudo que impede ao pequeno produtor de aumentar a sua producac e comercializa-

la, obtendo dessa forma melhor renda familiar.

A partir deste ponto, comego a reunir todas as pegas, com um objetivo
maior que é colaborar para o reforgo e o aperfei¢oamento da organizacdo dos
produtores familiares, com vistas a comercializagao, para que eles possarm ver seus

esforcos melhor remunerados através da venda de seus produtos.

Confesso que sempre me senti motivada a contribuir com as
Associagbes de Produtores Familiares, Cooperativas e Sindicatos; contudo minha
intencdo era a de colaborar com esses grupos sociais nao como técnica de uma
instituicdo do Governo, mas sim, como estudante, pesquisadora, aliada
independente. Sentia uma vontade imensa de ver o0s pequenos produtores
organizados na comercializagdo e poder estar presente em cada momentc de

acertos e vitorias.

“t...) Trata-se de pensar e construir, coletivamente, um novo
projetc de sociedade, comegando a criar, desde agora,
alternativas concretas de vida social”.

(B. COSTA ; 1989, p. 9-10)




2. Eu e a Dissertagao

As minhas relagbes com a dissertagdo, durante o processo de
montagem, foram um pouco inseguras, devido ac desanimo que me abateu,
principalmente por ter dificuidade em estabelecer a ponta do fic condutor deste
trabalho, como também dialogar com os autores académicos com a mesma
familiaridade com que diaiogo com os produtores; além de ter a sensacéo de que

tudo que escrevia ndo se enquadrava na forma sistematizada de escrita académica.

Por fim, acabou prevalecendo'a enorme vontade de dar um reforno a
todos os produtores que me incentivaram a buscar na produgdo/pesquisa
académica subsidios para tentar minimizar os entraves na comercializacéo da
produgac familiar, numa troca de conhecimentos, que contribui para o crescimento

do grupo que deseja ver seus direitos e interesses afirmados.

Para a elaboragéo do proietoc de pesquisa, além das leituras tedricas,
realizei entrevistas e consultei relatorios dos técnicos da EMPASA e todo material
gue possuia das atividades de campo que amealhel no periodo em que passei,
trabalhandc como tecnica da EMPASA, com as associagBes de produtores,

cooperativas e sindicatos.

A principio pensei gue o tema estava bem trabalhado na minha
cabeca. A ansiedade em colaborar com os pequenos produtores fez com gue eu me

voltasse para a organiza¢éo da pequena produgdo. Nas discussOes e conversas
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com o orientador, desisti de estudar a organizacdc em geral para aprofundar a

organizagao para a comercializacdo.

Finalmente cumpri as exigéncias do mestrado, apresentando o projeto

de dissertagdo para uma banca de quatro professores, ficando surpresa com as

relevantes contribuicdes que foram dadas.

Gostaria de citar, neste momento, algumas das colocagoes feitas pela

banca examinadora do projete, que considerei bastante significativas:

“Vocé escreve muito interessanfe... € gosioso ler o seu
projeto.”

“Seu trabalho vai ajudar bastante ao sindicato - uma discusséc
com eles para descobrir suas eslratégias e a dos
intermediarios na comercializago.”

“‘Seu trabalho sera importante, pois vocé conhece bastante a
comercializagdo. E interessante desenvolver a pesGuisa no
local que ja trabalhou.”

“F algo bem definido e novo; pois temos pouca literatura sobre
a ccmerciaiizagdo da pequena produgdo com perspectivas
inovadoras.”

“Vocé precisa fazer algc que goste muito... nem que para isso
Seja preciso escrever e reescrever varias vezes.”

r

“‘Neste momento a grande questido e © entendimento e a
transformacdo da realidade, ou seja, o entendimento e
aperfeicoamento da organizagdo dos produtores. Ai se da a
relagdo do conhecimento com a transformagdo da realidade.”

Acabei por fixar minha pesquisa na luta que acontece no momento da
comercializago; de um lado o produtor querendo fazer valer o trabalho e de outro o

intermediario querendc fazer valer o lucro sobre o trabalho do produter. Quais os
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objetivos, estratégias, taticas, armas e o resultado da luta de cada agente no

processo de comercializagdo?

Algo que exercitei com bastante clareza foi © meu poder € a minha
escolha de dar a palavra a todos 0s meus entrevistados, permitindo que o saber
popular fosse refletido e respeitado numa troca de experiéncias entre eruditos e

populares.

A medida que a dissertagde toma forma, apresento, contesto,
enriquego e ilustro, para chegar a um produto que € alge de que realmente gostei e
me deu prazer. Ha de se reconhecer que a minha proposta de analise s6 é possivel
através de um trabalho que esboce uma visdo transformadora, colaborando para o
surgimento de uma consciéncia critica de tocdos que vivenciam © processo socio-
econdmico e politico, para que, a partir de entdo, cada um possa assumir, com
clareza, seu pepel de protagenista e ator social.

{...) Descobrir, inventar, reforgar novas e mais formas de

produzir e de viver. Em vez de produzir mercadorias para o

mercado para obter lucro gerado pelo trabalho ndo pago,

criaremos um modo de produzir bens e servico para a

sociedade. Ser trabalhador e ndo forga de trabalho. Buscar,

descobrir, aprofundar, generalizar experiéncias que ja tragam

em s mais vida e mais beleza. (SALES, 1984,10).

Espero que as minhas reflexdes e discussdes possarn colaborar com o

debate académico, além de subsidiar, sem muitas pretensdes, as acdes dos grupos

sociais que talvez possam alterar as politicas sociais.




Todavia, tenho o desejo de escrever um trabalho que seja de facil
compreensdo a todas as pessoas ou estudantes que ndo tém conhecimento do
assunto; colaborando também com estudiosos que trazem consigo a mesma

preocupag¢éo com a problematica .



3. Por que Lagoa Seca?

A principio pensei em desenvolver minha pesquisa na microregiéo da
Serra de Teixeira, especificamente em Princesa Isabel, dando atengéo especial aos
“Mecanismos de Comercializagdo do Milho e Feijao”, ja que a regido & grande
produtora destas cuituras de sequeiro, como também pela experiéncia que tive na

area durante alguns anos como técnica do Projeto Sertanejo’.

Todavia, ao me adentrar na problematica, senti a necessidade de
recorrer a outras experiéncias mais recentes, e como estas experiéncias foram
concentradas no Brejo Paraibano, e mais especificamente em Lagoa Seca, optei por

este municipio.

“O municipio de Lagua Seca esté localizado na microregido de
Campina Grande que faz parte da microregido do Agreste da
Beorborema. O municipio conta com uma populagdo total de 21.659
habitantes, distribuidos em uma area de 133 Km®. A estrutura fundiéria

do municipio é predominantemente constituida por minifiindio®.”

Esta microregido é constituida por uma ampla dimenséo geogréfica,

com uma diversidade climatica e sdcio-econdémica bastante acentuada. “Verificam-

5 PROJETO SERTANEJO: Programa Especial de Apoio & Regido Semi-Arida do Nordeste.
Convénio SUDENE/Estado da Paraiba / Secretaria da Agricultura e Abastecimento.

® Conforme critério de classificacdo geo-econémica do IBGE (1989). A microregido de Campina
Grande é uma sub-divisdo do Agreste Paraibano. A microregido de Campina Grande é composta
pelos respectivos municipios: Campina Grande, Fagundes, Lagoa Seca, Massaranduba, Puxinana,
Queimadas e Serra Redonda. (Cf. IBGE - Boletim de Servigo N.° 1763 (suplemento de 31.07.89).



9

se também areas cuja concentragdo predominante é a de pequenos produtores,
sendo que a produgdo agricola especializa-se em produtos para o mercado interno
(hortifrutigranjeiros). Esta pequena producdo especializada estd concentrada nas
microreqibes de Esperanga, Campina Grande e parte do Brejo Paraibano. Contudo,
nessa microregido s40 engendradas refagbes sociais e de producdo que se inserem
na dicotomia minifundic/atifundio, due, historicamente, tem sido a génese de
conflitos no campo, além das contradigbes internas comuns a complexidade da
pequena produgdo. Em decorréncia desse processo, vamos enconirar nessa
microregido, um tipo especializado na produgdo de hortifrutigranjeiros cuja produgdo
desfina-se ao abastecimento dos mercados local, estadual e regional.” (FREITAS -

1893;70)

Uma das razfes da escolha peia area a ser estudada foi © movimento
gue acontecia no Brejo Paraibano peia reconguista do espago perdido pelos
produtores no MEPRQO (Mercado do Produtor/CEASA/JEMPASA/Campina Grande;
impasse travado com a diregdo da CEASA/EMPASA, atacadistas, intermediarios e
atravessadores. Esse fato veio reafirmar a minha decis@o em direcionar o meu
estudo para a regido de Lagoa Seca. Contudo, a escoiha so foi possivel depois de
participar de aigumas reunides no Sindicato de Lagoa Seca e dialcgos com seus
representantes e com 0 meu orientador, lvandro da Costa Sales. A partir de Lagoa
Seca estabeleco um dialogc com intelectuais populares e académicos, bem como
cdm outros classicos que estudam a produgao familiar em seus diversos aspectos.
Com a definigdo da area a ser estudada, comece! a participar mais ativamente das
reunides do Sindicato dos Trabalhadores Rurais de Lagoa Seca, como também em

algumas comunidades do municipio.
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Suponho que o desenvolvimento da luta em Lagoa Seca pode oferecer
subsidios para entender a Iuta mais geral dos produtores na hora da

comercializagdo de seus produtos.



11

4. A Pesquisa de Campo

Nosso campo de pesquisa tem como base empirica a comercializagéo
da produg&o familiar em Lagoa Seca, envolvendo produtores familiares e
intermediarios, em dois espagos: o rural e o urbano. O rural: a comercializacéo feita
na zona de produgédo no municipio de Lagoa Seca. O urbano: na EMPASA/Campina
Grande - 0 mercado, ponto de encontro entre vendedores e compradores, com
objetivos econdmicos de realizagdo e apropriacdo do valor embutido nos produtos
da agricultura familiar de Lagoa Seca. “Ndo podemos pensar o mercado e
comercializagdo sem nos darmos confa de que tudo gira em fungdo do econémice”.

(BRUM, 1983; 07)

Lagoa Seca, municipio contemplado para realizar a pesquisa de
dissertagao de mestrado, esta apenas a 09 Km de Campina Grande, de forma que
ndo tive muita dificuldade em me deslocar para |a. S6 que na metade da minha
pesquisa ocorreram fortes chuvas na regido, ficando as estradas vicinais urn pouco
deterioradas. E como a maior parte do meu deslocamento foi feita de moto, em um
terreno bastante argiloso, fiquei impossibilitada de continuar as entrevistas, sendo
necessario um pequeno recesso, retornando em seguida ao municipio, desta vez

para complementar alguns dados e concluir a fase das entrevistas.

A pesquisa de campo teve assim duas etapas: a primeira durou 15

semanas, de abril a junho de 1996, e a segunda, de agosto a setembro de 1996,
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dedicada a observagdo mais detalhada do processo de comercializagdo de trés

produtores.

O deslocamento era algo bastante agradavel para mim, apesar de ficar
um pouco tensa, ja que o transporte ndo me inspirava muita confianga, pois era uma
moto. Em contrapartida a paisagem éra bonita de se ver. A proporcdo que a moto
comegava a desenvolver a velocidade normal do transcurso, tinha a oportunidade
de admirar aguele mato verde e as pequenas plantagdes de hortaligas. O ar puro
me enchia os pulmdes e até mesmo a alma de uma imensa serenidade. E como se
algo bastante saudavel fosse aos poucos penetrando todo o meu ser. O cheiro da
terra molhada me fazia esquecer todos os temores. O sol e o vento tocavam meu

rosto com bastante suavidade e caricia.

Ao longo de todo o mestrado, estive sempre em contato com os
produtores que trazem seus produtos para comercializar na EMPASA (artiga
CEASA), principalmente os oriundos de Lagoa Seca, que tém uma preseng¢a mais
frequente no mercado produtor. Participei ainda de varias reunides no Sindicato dos
Trabalhadores Rurais / Lageca Seca. Aqui cabe, pois, 0 meu agradecimento a
Nelson Anacleto - Presidente do Sindicato - e aos demais membros da Diretoria.
Destaque especial deve ser dado a Severino Moura Maciel, que nos prestou uma
ajuda substancial em todos os aspectos da pesquisa, como companheiro de

deslocamento, piloto da moto e guia para todas as comunidades.

Para me acompanhar, tanto na area de produgao, como no mercado

(EMPASA), fez-se necessario uma pessoa gque conhecesse bem a area, como
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encontro convida-lo para conversar, em algumas oportunidades até debaixo de um
pé de arvore, saboreando frutas da época. Foi 0 que aconteceu com a entrevista de
um dos narradores da minha dissertagéo, 2 guem denominei de “filésofo rural” - Sr.

José Leal

Sentamos por algumas Horas nos degraus de uma calgada, em uma
sombra refrescante, com um aroma bastante agradavel, que exalava de um
pequeno jardim com flores do campe localizado bem a nossa frente. Ali aconteceu
um didlogo maravilhoso, que prefiro denominar desta forma, e ndo de uma

entrevista formal.

As entrevistas realizadas na EMPASA foram um pouco complicadas,
devido ao curto tempo de permanéncia dos produtores no mercado, porgue 0O
dialogo foi muitas vezes interrompido por um comprador ou um orientador de
mercado da EMPASA. E, no meio da conversa, tinhamos que interromper para
retoma-la depois. Algumas vezes eu perdia o fio condutor da conversa, ficando
assim sem uma sequéncia légica. O mesmo aconteceu com muitos dos
intermediarios, atacadistas e atravessadores e, principalmente, os caminhoneiros

que ali frequentam.

Para o desenvolvimento da analise deste documento foram utilizadas
informagdes de 26 entrevistas; 10 delas com os produtores familiares e 16 com
agentes de comercializagdo, sendo 05 atacadistas, 2 atravessadores, 3
intermediarios permanentes, 5 intermediarios ndo-permanentes e 1 feirante. Para a

realizacdo deste trabalho, contudo, estabelecemos contato com 50 informantes:
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produtores, comerciantes, técnicos da EMPASA, EMATER e pesquisadores que nos

deram uma colaboragdo substancial.

Qutros contatos estabelecidos secundariamente, mesmo nao
convertidos em pesquisa, foram relevantes como ponto de referéncia, tanto do
ponto de vista comparativo ao material obtido sobre a luta no momento da

comercializag@o, como pelo contato do processo que me propus a estudar.

As primeiras informagdes foram colhidas através dos dirigentes do
Sindicato, produtores em sua maioria, que efetuam sua prépria comercializagéc na
EMPASA ou zona de producdo. Os contatos foram feitos diretamente na
comunidade ou no Sindicato. Esses primeiros contatos foram essenciais, tanto do

ponto de vista do conhecimento da area, como do cbjeto de estudo.

Colhi as informagdes previstas através de questiondrios nao
estruturados, ou seja, contendo dados pessoais dos informantes como idade,
escolaridade etc., e um roteiro comum para todos os entrevistados com questdes
voltadas para o objeto de estudo. Assim, a mesma historia foi contada por varios
informantes, se complementando em alguns momentos ou se contrapondo em

outres.

Um instrumento bastante utilizado foi a observacao participante,
principalmente do processo de comercializagdo, que tive a oportunidade de
acompanhar tanto na area de produgdo como na EMPASA e Feira Central (nesta

com menor frequéncia). Dos agentes selecionados, acompanhei a comercializagao
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de trés produtores, sendo possivel obter uma amostra bastante diversificada.
Portanto, no meu caso, a observagdo participante do processo de comercializagao
da produgao familiar foi essencial, mais do que qualquer outro instrumento para a

obtengdo das informacgdes necessarias.

Nas entrevistas, em .primeiro lugar, abordei alguns aspectos
econdmicos do processo de comercializagdo da produgéo familiar, como precos,
fluxos, oferta e mercados alternativos. Todavia, bastante énfase foram dadas as
razbes e estratégias utilizadas no processo e a discussdo da importancia

estruturagdo das formas de organizagdo dos produtores para a comercializagao.

Escolhi os produtores, intermediarios e atravessadores de situagdes
culturais e econdmicas diferenciadas, que foram selecionados por mim dentre os
que me pareceram como bons narradores dos aspectos que estavam sendo

observados.

As entrevistas foram gravadas e transcritas todas. Outras informacdes
e observagdes anotei no diario de campo. Utilizei um recurso visual e assim
documentei, através de fotografias e filmagem a comercializag@o feita na CEASA,

num dia de pico, as 4.00hs da manha.

Decidi organizar todas estas informagdes na forma de um dialogo
entre intelectuais populares, intelectuais académicos e a autora da dissertagdo.
Organizei, portanto, um confronto entre as minhas concepgdes e as desses outros

intelectuais. Nessa ética, tive o cuidado de respeitar as pessoas em todas as suas
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utopias, incentivando-as a ser mais confiantes e mencs ansiosas, deixando

aparecer seus interesses, paixdes, simbolos, dificuldades, sonhos, analises das

situagdes e sugestbes para melhor consecugéo de seus objetivos.

Neste momento, quero esclarecer que os produtores, os atacadistas e
os intermediarios tiveram uma participagdo no trabalho, ndo apenas como meros
informantes, mas, sobretudo, como debatedores de seus objetivos e de todo o
processo de comercializagdo da produgcdo familiar. Todavia, sendo a
comercializagdo um contexto de iuta, estive atenta as versdes que cada um faz do
processo.

Os intelectuais académicos ndo foram “camisas de forga” no debate.
Estiveram presentes como interlocutores dos mesmos aspectos debatidos pelcs

produtcres, atacadistas e intermediarios.

A proporcdo que fui realizando as entrevistas, percebi que aquele
momento vivido estava me proporcionando um grande crescimento pessoal, uma
oportunidade de adquirir novos connecimentos € com base nessas entrevistas
poder gerar novas curiosidades, e ainda poder confrontar as minhas experiéncias
de técnico/pesquisadora com as dos produtores e intelectuais académicos. Como
resultado desse esforgo vejo a possibilidade de avaliar e redirecionar a minha

prépria posi¢éo, percebendo por outro angulo o saber e a prépria ciéncia.


http://possibilida.de
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Gostaria de citar uma interpretagdo de Roberto Machado sobre o
pensamento de Nietzsche, quando este fez uma critica & universalidade e a

objetividade do conhecimento.

“Conhecer ndo é explicar, é interpretar. Mas é uma
ingenuidade pensar que uma unica interpretagdo do
mundo seja legitima. N&o ha interpretagdo justa, ndo ha
um Unico sentido. A vida implica uma infinidade de
interpretacgdes, todas elas realizadas de uma perspectiva
particular. Posicdo que tem a vantagem de reconhecer
que hoje estamos longe da imodéstia de decretar a partir
de nosso angulo que so sdo validas as perspectivas a
partir desse angulo.” (MACHADO, 1985; 107).



19

5. As personagens: debatedores e construtores da

histéria...

...Seremos ainda cientistas se nos desligarmos da multiddo?
Bertold Brecht
(Vida de Galiteu)

Selecionei como informantes aqueies agentes que fazem parte da
cadeia de comercializagdo da produgdo familiar da area estudada, ou seja, de

Lagoa Seca:

e produtores familiares que comercializam seus produtos diretamente na &rea de
producao.

e produtores familiares que comercializam seus predutos na EMPASA/Campina
Grande.

¢ intermediarios permanentes e ndo-permanentes na EMPASA/Campina Grande.

» atravessadores (siri, raposa, caloteiros).

¢ atacadistas estabelecidos na EMPASA/Campina Grande’.

O primeiro elo de informantes sao os produtores familiares que
exploram uma pequena area que varia de 3,00 a 8,00 hectares. Ali plantam feijéo,
milho, mandioca, e principalmente, horticultura (uma cuitura comercial). Devido a

pequena extensdo da area e a escassez de recursos hidricos, estdo

" Permanentes; fixados em &reas abertas e pagam semanalmente 0 espago que ocupam em m?2.
N&o-permanentes: fixados em areas livres e pagam diariamente em m? 0 espago que ocupam
(classificacdo feita pela EMPASA/Paraiba).
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impossibilitados de aumentar a 4rea plantada para colocar seus produtos no

marcado o ano inteiro.

A méao-de-obra é preponderantemente familiar. Em alguns casos, os
filhos casam e continuam residindo na mesma drea explorada. Outros, ao atingir a
maioridade, migram para a regido sudeste do pais, na esperanga do tdo sonhado
"mundo maravilhoso” - S&o Paulo. Na maioria das familias entrevistadas, verifiquei
que o éxedo rural é uma constante, sendo inclusive um dos motivos de muitos
produtores efetivarem a comercializagcdc na zona de produgdo, pois necessitam

permanecer na ‘ro¢a’, ja gue o trabalho demanda um maior dispéndic de tempo.

Os pais que permanecem no campo sentem-se prejudicados com a
auséncia dos filhos, ja que & impossivel pagar mao-de-obra. Mas o sonho do
regresso & terra natal esta presente na vida dos migrantes. Constaiei que no ano de
chuva intensa o fluxo de pessoas que retornam para a area € significativo. Desta
forma, instaura-se o processo de ida e voita destes trabalhadores, na busca
incessante por dias melhores, como 0s passarcs que buscam no infinito o prazer de

yoar mais e mais alto. Assim s&o os voos dos nordestinos.

Assim, por conseguinte, “a pequena produgdo vivencia um processo de
expropriacdo de seus meios de produgdo e ao mesmo lempo se pauperiza para
garantir a sobrevivéncia da familia. O peguenoc produtor tem que utilizar diferentes
estratégias, tais como assalariamento, em fazendas proximas e pequenos

comércios. Destacamos a migracdo de alguns membros da familia, principalmente
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os jovens, como forma de garantir a sobrevivéncia do conjunto dos membros, os

que ficam e os que partem.” (MENEZES, 1994;35)

A comercializagcdo dos produtores familiares na area de producéo é
feita diretamente a intermediarics - caminhcneiros que fazem a comercializagéo

sobre rodas - ou a outros pequenos intermediarios que compram e levam para a

EMPASA.

A comercializagado dos produtores familiares na EMPASA é feita no
mercado do produtor diretamente a intermediarios, feirantes (do municipio e de
outras regides do Estado) e atravessadores. Pagam uma taxa de R$ 2,00 da rota
de entrada de mercadoria e R$ 1,00 o m? que ocupam diariamente, além do pernoite
caso nao seja vendida toda a mercadoria. Alugam um carro dois ou mais produtores
e levam seus produtos para EMPASA, Campina Grande. Os prec¢os s&o definidos no

mercado e o pagamento & feito no ato da venda.

Vale ressaltar que o sistema de comercializagdo dos produtores
familiares na area em estudo ndo envolve, em proporgdo significativa, o
comprometimento antecipado da produgcdo ao intermedidrio. Ha casos de
empréstimo de pequenas quantias, para suprir as primeiras necessidades do
produtor como: remédio, alimentagdo etc., em virtude do vinculo ser baseado no

lado afetivo e moral.

O segundo elo de informantes s&o os intermediarios, atravessadores e

atacadistas.
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Os intermediarios permanentes na EMPASA s&o os agentes que
ocupam areas abertas ou fechadas. Muitos colocam os produtos no chio, ou sobre
estrados, e pagam em m? 0 espaco que ocupam semanalmente, de modo que se a
mercadoria n&o for toda comercializada, pagam também o pernoite. Nessa taxa

est&o incluidas também limpeza e seguranca do local.

Os produtores fazem uma pequena diferenciacdo entre as duas categorias,
intermediario e atravessador. O intermediario € quem compra o produto na drea de
produgéo ou na EMPASA e o leva para o mercado para abastecer feirantes ou para
a venda direta ao consumidor. Ja o atravessador € aquele agente que compra do
produtor no préprio mercado e vende para um outro agente. Compra do produtor
sempre no momento que a oferta esta maior no mercado. Compra também dos
intermediarios e repassa para os feirantes ou outro atravessador, atuando desta

forma apenas na especulacgéo.

Esses agentes adquirem os seus produtos no prépric Estado ou em
outros Estados do Nordeste, como: Bahia, Ceard e Rio Grande do Norte etc.
Compram os produtos de pequenos e médios produtores, vao diretamente a area de
produgdo ou compram de um outro agente via telefone. O pagamento é efetuado
parte no ato da compra e parte depois ou pelo sistema de cheque pré-datado.
Alguns desses agentes eram produtores que comegaram adquirindo produtos dos
outros produtores e se estabeleceram na EMPASA e hoje sdo intermediarios. Os
intermediarios permanentes vendem seus produtos para feirantes de Campina
Grande e interior do Estado, como também para grandes redes de restaurantes,

hotéis e lanchonetes.
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Os intermediarios nédo-permanentes pagam diariamente a area que
ocupam na EMPASA por m? | que é denominada de “pedra’ no valor de R$ 1,00.
Murtos desses agentes sdo temporarios na EMPASA e se instalam no mercado em

area destinada ao produtor, que se ausenta do mercado.

O produto é adquirido por esses agentes no proprio mercado. Quando
o produtor chega, eles compram do produtor € vendem no mesmo mercado a
pequenos feirantes ou atravessadores ou mesmo levam para a Feira Central onde

vendem direto ao consumidor final.

Os caminhoneiros sdo os agentes que fazem a comercializagao sobre
rodas e canalizam 0s produtos para mais de um centro de abastecimento e
gefalmente vendern apenas um tipo de produto, dependendo da safra. Rerassam
os produtcs aos feirantes e a cutros intermediarios permanentes em areas livres da
EMPASA, além de abastecer hotéis, restaurantes e também pagam uma taxa pela

area gue ocupam.

Q sistema funciona da seguinte forma: esses agentes adquirem
chuchu em Lagoa Seca diretamente na area de produg&o, percorrem 0s sitios a
procura de produtos - alguns ja tém fornecedores certos - e ievam para Sergipe ou
Ceara. Na CEASA; colocam o caminhdo no mercado em pontos estratégicos ou
entregam a outros agentes de comercializacdo - o contato é estabelecido
anteriormente via telefone. Trazem de volta laranja ou outro preduto que a oferta

esteja baixa no mercado: esse fluxo é feito mais de uma vez por semana.
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Os atravessadores recebem as mais variadas denominages, como
siri, raposa, rato, caloteiros e marreteiros. Muitos deles s&o temporarios na
EMPASA, mudam constantemente de mercado e acumulam dividas, j& que s&o
descapitalizados. Sao pessoas simples, em sua maioria oriundas da zona rural ou
das cidades circunvizinhas. Cemegaram a trabalhar na EMPASA como ajudantes e
tornaram-se comerciantes. Além do m'ais, chegam a se instalar no mercado em area
destinada ao produtor. Os produtos sdo adquiridos por esses agentes no mercado
do produtor e vendidos para pequenos feirantes ou levados para a Feira Central,

Feira da Prata ou feiras das cidades circunvizinhas e vendidos direto ao consumidor

final.

Antdnio de Padua (produtor) cita exemplos desses agentes: ‘raposa
fica esperando que a oferta cresga no mercado, entdo ele coloca um prego bem
abaixo do que todos estdo vendendo, e 0 produtor, na pressa para voltar, acaba
dando tudo de graca. O raposa da um bote e leva o produto. Marreteiro - esse
agente compra tudo, mas nada paga... nem promessa, ¢ marreta o produtor toda
hora. O rato - esse compra, e se tiver brecha, leva tudo, tem que ficar de olho na
balanga.O caloteiro - esse & parecido um pouco com 0 marreteiro. Ele da calote,

mas ndo marreta o produtor.”

O siri geralmente espera o produtor na entrada da EMPASA ou mesmo
no mercado e logo anuncia que o pregc hoje esta baixo, porgue tem produto
demais. Logo em seguida, coloca o prego que ndo condiz com a realidade e sequer
cobre os custos da producéo, e acaba por convencer os produtores. Essa gente

bastante agil.
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O quarto elo de informantes s&o os atacadistas. Alguns deles estédo
estabelecidos na EMPASA ha varios anos, praticamente desde sua fundagso.
Conhecem bem o mercado, ocupam lojas que vdo de 45 a 50 m? (pagam a taxa
mensal de aluguel cobrada no valor de 2,00 reais por m?, estando incluido ai
fimpéza e seguranca). Alguns chegaram na EMPASA como balaieiros, ajudantes ou
pequenos intermediarics e se estabeleceram. Hoje s@o grandes atacadistas do
ramo de hortifrutos. Adquirem seus produtos a grandes e médios produtores,
cooperativas do Nordeste, Sudeste e Sul. Abastecem supermercados locais (Boa
Esperanga, Barateiro), como também regionais. Vendem ainda para grandes
feirantes do interior do Estado que se abastecem em Campina Grande,

principalmente do Sertdo (Pombal, S0 José de Piranhas, Catolé do Rocha etc.).

As lojas funcionam normalmente de segunda a sexta-feira, no horario
de 4:00 as 12:00 horas. O recebirnento da mercadoria acontece no final da tarde ou
pela madrugada e toda mercadoria que entra para o atacad:sta paga um valor de

2,00 reais por automovel.

Os negdcios, em sua maioria, sao realizados a distancia, via telefone
convencional ou celular. Alguns comerciantes utilizam fax e até mesmo computadar,
outros preferem financiar um outro agente que se desloca até a zona de produgéc
para efetuarem a éomerciaiizagéo. Compram dos pequenas produtores apenas no
momento que a oferta de seus fornecedores (grandes e meédios preduteres) esta

baixa, em consequéncia das pragas ou de outros fatores climaticos.
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A relagcdo dos produtores com os atacadistas, conforme constatei, &
considerada boa, j& que quase ndo se cruzam no mercado. Esses agentes
permanecem a maior parte do periodo de comercializagdo quase exclusivamente
nas lojas, principalmente nos dias de pico, quarta e quinta-feira, das 4:00 as 11:00

horas.

Nesse leque da estrutura de comercializagdo, os intermediarios séo
0s principais personagens, ja que ccupam uma importancia mais significativa na
relacdo com os agricultores. Todavia, essa relagdo esta ligada ao fato do
envolvimento pessoal, que foi estabelecido pelo proprio mercado ou de uma relagdo
de compadrio, por serem do mesmo municipio. E preciso acrescentar que essa
relagdo € capaz de camuflar a exploragcdo sobre os produtores nas respectivas

transaces comerciais.

Foram, portanto, essas categorias que selecionei para s2rem meus
informantes. Tive o cuidado em fazer uma selecdo bem diversa, levando em
consideracdo as diferentes formas pelas quais se inserem no processo de

comercializagao.



Eu e os agricultores

Com produtores na sede da Associagdo do Engenho Geraldo, apds reunido de

orientagdo de mercado. Alagoa Nova - PB (1987).




Eu e a dissertacao

Discutindo a disserta¢do com o orientador lvandro Sales.
(1987)

Escrevendo a dissertagéo.



Por que Lagoa Seca?

Mapa do Estado da Paraiba focalizando Jodo Pessoa, Campina Grande e Lagoa Seca.

Foto da cidade de Lagoa Seca.



A pesquisa de campo

Com o companheiro de deslocamento e pesquisa, Severino Maciel (1986).



Os personagens: debatedores e
construtores da histéria.

Atacadistas (EMPASA).



Caminhoneiros (que fazem a comercializagdo sobre rodas).

Feirantes



sadores

Atraves

Intermediarios



GRAMSCI

MARX

NIETZSCHE

FOUCAULT

assicos

icos ClI

Autores Académ
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“...0 ser humano é muito mais que um produtor de
bens e mercadorias. E um criador de sonhos e
utopias, urge criar as condigdes que libertem o poeta
que existe em cada um de nos, trabalhadores. Uma
revolugdo permanente no campo da cultura
Somente assim, ao integrarmos a palavra felicidade
ao nosso projeto de sociedade, estaremos em
condicbes de transformar qualitativamente a nés
mesmos e ao mundo que nos cerca”,
José Fernando Dias
(Trabalho e Sindicalismo -
CADERNOS DO CEAS - 1995)
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2° PARTE

O EMBATE DE LAGOA SECA

Angela Maria

(autora da dissertacéo):

Pois bem, aqui inicio o meu dialogo com todos os informantas que me
prestaram uma ajuda incalculavel: produtores familiares, agentes de

comercializagao, intelectuais académicos, politicos profissionais e planejadores.

O primeiro cenario: o meio rural, fonte de vida para muitos que ali
residem e extraem sua sobrevivéncia, local onde se gera a atividade agricola, que é
uma atitude deliberada do homem. “Produzir no sentido econémicc consiste em
fransformar intencionalmente bens e servicos intermediarios, genericamente
denominados produtos finais, que chegam ao mercado para serem

comercializados”. (ACCARINI, 1987.18)

O segundo cenario: 0 mercado, ponto de encontro de vendedores e
compradores para efetuarem comercializagdo. Se misturam cada um com suas

razdes, objetivos e armas dentro do processo.
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Os personagens: produtores familiares, construtores da histéria na
esperanca de encontrar o melhor para si e para a sociedade. Do outro lado os

intermediarios que também participam do debate.

A autora da dissertagdo apresenta, ilustra e contesta. Os intelectuais
académicos participam do dialogo discutindo os mesmos temas debatidos pelos

produtores, enriquecendo e contestando, dando a visdo académica do contexto.

O didlogo comega com informagbes e avaliagbes sobre terra,
producdo, comercializagdo, apropriagdo do valor embutido nos produtos. Dizendo
das razdes, objetivos, estratégias, armas de produtores e intermediarios no

processo de comercializagao.
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1. Nada justifica a falta de amor a natureza...

“A agricultura é basicamente a arte de cultivar o solo
para colher a luz e produzir biomassa.”
(Paulo de Tasso Alvin)

José Leal

{produter rural e dirigente sindical):
“Comecei a produzir ha 20 ancs, aqui no Sitio Novo Horizonte (Lagoa
Seca) e 0 que me preocupa muito no final do século XX é com a
ecologia, com o meio ambiente, porque estamos enfrentando sérios
problemas climaticos e os trabalhadores rurais desconhecem a
preservagdo da natureza, solo, elc. E, se providéncias ndo forem
tomadas pelas autoridades no préximo século, vamos sofrer sérias
consequéncias, principalmente as geragbes que aqui hdo de vir e
apesar de varios segmentos envolvides, como universidade, sindicato,
asscciagbes e oulros, néo conseguimos éxito. Portanto, nada justifica

essa falta de amor a natureza pelos trabalhadores rurais.”

Fidel Castro (Presidente de Cuba):
“Jamais na historia da humanidade tinha-se produzido uma agresséo
tdo generaiizada e destrutiva contra o equilibrio de todos o©s
ecossistemas vitais do planeta. No mundo subdesenvolvido séo o
proprio subdesenvolvimento e a pobreza os faftores principais que
muiltiplicam hoje a pressdo sobre 6 meio natural.” (Mensagem de Fidel

na ECO 92, pag. 2)
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Antonio Candido

(intelectual académico):

“..A familiaridade do homem com a natureza vai sendo atenuada &
medida que 0S recursos técnicos se interpdem entre ambos, e que a
subsisténcia ndo depende mais de maneira exclusiva do meio
circulante. O meio artificial elaborado pela cultura cumulativa por
exceléncia, destréi as afinidades entre homem e animal, enfre homem
e vegetal. Dai as consequéncias negativas de uma adaptacdo integral
do homem ao meio, em condigcSes tecnicamente rudimentares - na
medida em que limita a sociabilidade e lorna desnecessarias as
alitudes mais francamente operativas na construgdo de um equilibrio
ecologico, que infegre de modo permanente novas lécnicas de viver, e
realce, mais nitidamente, a supremacia criadora da cultura sobre a

natureza.” (1975; 176)

Ange'a Maria

{(autora da dissertaco):

Compreendo que, apesar dos varios problemas vivenciados pelo
homem do campo, como, por exemplo, a falta de incentivo ao setor
agricola, deve haver todo um cuidado no sentido de gue o meio
ambiente seja preservado, pois a terra € a fonte geradora de sua
sobrevivéncia e o produtor deve estar em sintonia com o discurso de
todos os que amam a natureza. A preservagdo da natureza, pois, nao
deve ser acrescida como mais um problema para 0s pegquenos

produtores rurais, nem servir como justificativa para as autoridades




competentes apontarem a pobreza rural e o proprio predutor como

responsaveis pelos problemas ecoldgicos.

Vicente Abilio

(produtor rural):
‘Eu acredito que hoje ;J produtor pode lutar por coisas melhores.
Mesmo com o sol que queima tudo, € o homem também ajuda a
queimar... tenho a esperanga em um futuro mais facil para o homem do
campo, pois sem agricultura ninguém vive no mund. O alimento é vida

e sem ele como pode viver o homem?”

José Accarini (intelectual académico):
“A terra representa ndo apenas o local onde bens e servigos sao
produzidos, mas também fator de producgdo, salta aos olhos, quando
se observa pastagens, campos cuitivados e lavouras, que eles ndo
existinam sem o solo - a produgdo rural decorre de diferentes fatores
produtivos, das técnicas empregadas, da atividade produtiva, da

atividade do homem e de varios outros agentes.” (1987, 22)



José Leal
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2. Nés, produtores, sofremos muito...

(produtor rural e dirigente sindical):

‘Enfrentamos muitos problemas na agricultura. Ndo temos como
comprar sementes, adubos e as pragas ndo temos como enfrentar. A
semente, eu acho mais facil a gente conseguir através de nossas
organizagdes, associacbes e sindicatos, formar nossos proprios
bancos de sementes e deixar para pressionar 0s poderes executivo e
legislativo por agua, saude e educagdo. A gente tem um solo de boa
qualidade. Eu tenho um pomar de laranja com 3 mil pés e devido a
chuva ndo produz de qualidade. Se tivesse agua produziria numa
gpoca que tem pouco no mercado. E como vivemos hoje mesmo
satendo os meses que a oferta esta fraca, nos ndo temocs condigbes

de produzir.”

Geraldo Cabral

(produtor rural):

“Os agricultores ndo querem esmolas nem promessas € Sim
concretizacdo e realizagdo. O agricultor ja esta cansado de papéis e de
ndo ver nada funcionar para nds. Para produzir ficamos num atoleiro
de lama quase morrendo de tantas dificuldades... Precisamos

recuperar a agricultura do pais.”
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' “Como vamos melhorar e cobrar se eles ndo escutam o que pedimos,
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o tantos. Vamos plantar muito no ano de inverno, € o que todos

falam por aqui... mas como, se ndo temos agua, adubos e sementes.

?- Agricultura, amiga, € o ramo mais pobre do mundo.”
eP PP OO

Afonso Félix
(produtor rural e dirigente sindical):

“.. N6s acreditamos que alguma reivindicagdo possa ser aceita pelas

autoridades competentes.”

Angela Maria

(autora da dissertacdo):

A producdo familiar, além das diversas dificuldades para produzir,
como a falta de terra, a escassez de agua, a técnica rudimentar, a falta
de assisténcia técnica e a expropriagdo do excedente econdémico na
comercializagdo, sofre também a influéncia da constante migragcao do
trabalhador para as periferias dos grandes centros, recorrendo ao
assalariamento; desembocando desta forma numa proletarizagdo do

-4-- ~wal a A ramno com areas desertas, onde antes se
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3. Na hora de vender, vendemos por um pre¢o muito

pequeno...

Fernando Pauiing

{produtor rural):
“Q agricultor, para produzir e encher a mesa das pessoas de comida,
sofre muito, porque quer trabalhar e produzir € ndo pode. Ndo fem
dinheiro nem para ter uma boa alimentagdo, como também para as

despesas da lavoura, e temos de passar a vida toda de conformacéo.

Jose Accarini

(intelectual académico):
“Antes de tudo € preciso ressaltar que a comercializagdo abrange
todas as atividades que, apds a colheita do produto, sdo empreendidas
por diferentes agentes até o momento em que ele é vendido ao
consumidor final. Nesse processo estdo incluidas ftransacbes de
compra e venda - denominadas atividades de troca, ou simplesmente,
intermediacéo - e atividades fisicas como armazenamento, transporte e
transformagao de produtos.” (1987, p. 130)

Severino Moura |

(produtor rural e dirigente sindical):
“.. had dois problernas na nossa regido que hoje afeta o pequenc
produtor rural, o primeire é a falta d'agua e de uma finha de credito; e o
segundo é a comercializagdo. Se fossem resolvidos esses problemas,

o resto o produtor fazia, pois ele ja fem idéia de como trabalhar.”




Luis Brum

(auto académico):
‘.. a comercializagdo de produtcs agricolas assurﬁe um papel deficado
e dos mais importantes, pois 0s alimentos sdo a arma mais podercsa

sobre que uma nagéo pode ter controle.” (1983; 28)

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
“A comercializagdc, a gente so teria uma melhor, se nossa regido
dependesse de mais industrias. Nos ndo temos fabrica de suco e
somos obrigados a vender ao intermediario para levar para Fortaleza e
Natal. Entdo ha deficiéncia de mercado no Estado, e se 0s poderes
publicos ndo tomarem providéncias para dar incentivo a pequena

produgdo, vai cair bastante a nossa produtividade.”

Paulo Ferreira

(produtor rural):
“Na comercializacdo nunca podemos procurar uma melhora, ja
estamos acostumados a ndo ter lucro.”

Vicente Abilio

(predutor rural):

“Nos temos que encontrar um jeito de viver melhor, e buscar na venda
melhorar de vida. Os produtores, muitos deles nunca pensam em
procurar uma melhora. Eu penso diferente. Para mim a falta de

paciéncia do agricultor & o lucro do atravessador.”
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Antdnio de Padua

(produtor rural):
‘Mas a situagdc no meio rural de qualquer modo melhorou um pouco, e
assim podemos continuar vivo e plantar um produto que esteja bom no

mercado. Tem que usar a cabega, ou entdo vai ser escravo em Sdo

Paulo.”

Angela Maria

(autora da dissertacdo):
Dentre as dificuldades mais sentidas pelos trabalhadores rurais,
percebemos ser na comercializagdo onde se definem as
possibilidades, ndo sé para os gastos feitos na lavoura, como também
para assegurar a continuidade do processo produtivo e a sua

reproducéo, enquanto produtor familiar.

Ménica Martins

(intelectual académica):
‘... A comercializagdo se coloca, portanto, como um dos problemas
centrais da pequena producdo, jé& que o trabalhador rural néo
consegue reter uma maior renda gerada com o produto de seu
trabalho, devido a mecanismos de transferéncia de renda e de
subordinagdo a outros grupos sociais, fruto de uma estrutura fundiaria

concentradora de terra, renda e poder.” (1987, 02)
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Luis Brum

(intelectual académico):
‘A comercializagdo ndo pode ser aplicada como um ato estanque de si
mesmo, no qual o fato de possuir pratica permite ignorar 0 que cerca.
O ato de trocar produtos entre pessoas, firmas e paises, assume um
carater decisivo e vai muito além dessa visdo simplista que comumente

se da ao que chamamos de comercializar.” (1983; 01)
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4. Sitio? Feira? CEASA? Tanto faz...

(intelectual académico):

[

Sabemos que a comercializagdo traz intrinseca palavras que
representam etapas do ato de comercializar, as quais conhecemos
bem, tais como: prego, mercado, consumidor, pesquisa de mercado,
distribuicde, venda e compra. No fundo a esséncia do sistema consiste
em que os bens sdo produzidos para a troca e as inter-relagbes de

troca constituem transagdes monetarias.” {(1983; 10)

Karl Stechaer

(intelectual académico).

José Leal

“.. Apesar de existir uma grande confusdo de linguas ligadas aos
principais assuntos do comércio agricola como a formacéo de pregos,
sistema de intermediacéo etc., 0 que mostra, que as “leis de mercade”
ndo determinam, em absoluto, a maneira de pensar e decidir dos

agricultores.” (1995; 139)

(produtor rural e dirigente sindical):

“A comercializacdo comecei a fazer na CEASA, quando plantei banana
e macaxeira. Entdo tive muito prejuizo e sofri bastante com os
atravessadores, e acabei sem paciéncia, e hoje acho melhor vender no
sitio. Tenho os caminhoneiros que me compram para levar para outros

Estados.”
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Anténio de Padua

(produtor rural):
“... Tem que produzir e vender na CEASA, porque se vender no sitio
perde 30%, e aqui no sitio ganha muito pouco e com o risco de ndo

receber. Entdo tem que vender na CEASA mesmo.”

Fernando Paulino

(produtor rural):
“Vendo os meus produtos aqui no sitio, a feirantes e intermediarios.
Vender ao atravessador chega caro ao consumidor, e vender aqui,
recebe o dinheiro na hora e ndo pagamos frete e da mais valor ao
produto, pois é colhido na hora. Tem produto que é mais ruim para
vender, pois ndo € consumido pelos ricos. Qutros é mais facil para
vender.”

Natanael Alves

(produtor rural):
“Eu vendo bem na CEASA, esse negocio de dizer que somos bobos é
conversa. Nés sabemos dar o preco e ganhar um pouco. E o local
melhor de vender é a CEASA”

Felipe José Lindoso

(intelectual académico):
“(...) O sistema de comercializacdo implantado na CEASA para os
hortifrutigranjeiros teré uma longa vida, ja que n&o se prevé nenhum
sistema alternativo que oferega algum tipo semelhante de garantia ao

produtor.” (1983; 176)
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Angela Maria

(autora da dissertacéo):
Na verdade, faz-se necessario ressaltar que tanto o sistema de
abastecimento - CEASA, quanto aos servigos oferecidos ao produtor,
representa apenas medidas paliativas frente aos problemas estruturais
da produgdo familiar. Por esse motivo ndo corresponde as
expectativas dos produtores no processo de comercializagdo,
principalmente por ndo ser acompanhado de agdes que visem

combater as raizes desses problemas estruturais.

Afonso Félix
(produtor rural e dirigente sindical):
“Eu fago a comercializagdo na CEASA, bem melhor do que vender na

propriedade. Na feira € bom, mas perde o dia todo.”

Marcelino Morais da Silva

(produtor rural):
“Ndo vendo na CEASA, acho melhor levar para a feira. Tenho um
banco e vendo direto ao consumidor no dia de feira. E da para apurar

alguma coisa. Ndo é preciso vender s6 na CEASA, a feira é melhor.”

Maria Emilia Pacheco
(intelectual académico):
“As condigbes de comercializagdo ndo se configuram como

homogéneas para o conjunto dos produtores. Os diferentes produtos
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realizam-se atraves de circuitos mercantis também diferenciados, vale
dizer, implicam na presenga de diferentes agentes sociais inseridos na

rede de relagbes que vai caracterizar o processo de comercializag&o.”

(1980, 42)

Moisés Belarmino
(produtor rural):
“A agricultura nunca dé para ganhar nada. Quando temos nédo vale

nada e quando ndo temos & muito caro. Por isso tanto faz vender aqui

oula”

Paulo Sandroni

(intelectual académico):
“Para chegar a mesa das familias proletarias, os génercs alimenticics
percorrem uma longa trajetéria. Isto &, entre o produtor direto e o
consumidor final se interoéem vérias camadas de intermedidrios -
comerciantes (estes ultimos realizando aigumas atividades industriais,
como por exemplo o beneficiamento) e ndo existe razdo alguma pela
qual essa diferenga - valor deixa de ser apropriada na esfera de
circulagdo e ao chegar a8 mesa do consumidor o faga a um prego
equivalente a seu “valor’ ou mesmo superior a este. O fato de que o
prego pago ao produtor seja baixc ndo significa que o prego exigido do

consumidor final também o seja.” (1980; 48)
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5. Ndo estamos preparados para vender direto ao consumidor

ou em outros mercados.

lvandro Sales

(intelectual académico):
“(...) Descobrir, inventar, reforcar novas e mais bonitas formas de
produzir e de viver. Em vez de produzir mercadorias para 0 mercado
para obter lucro gerado pelo trabalho ndo pago, criaremos um modo de
produzir bens e servigos para a sociedade. Ser trabalhador e nédo forca
de trabalho. Buscar descobrir, aprofundar, generalizar experiéncias que

ja tragam em si mais vida e mais beleza.” (1994; 10)

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
“Nés nédo temos produto para comercializar o ano inteiro e também néc
podemos ficar direto no mercado. E eu sou produtor e n&do

atravessador.”

Severino Ramos

(produtor rural):
“Muitos produtores estdo no mercado porque acabaram gostando.
Compram um produto de um agricultor aqui, outro ali e vendem na feira

e estdo bem e ndo querem mais saber de roga.”
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Maria Emilia Pacheco

(intelectua! académico):
“Trata-se de uma agricultura familiar cujos participantes dedicam-se
principalmente & propria subsisténcia e, secundariamente, a troca do
produto que pode ser obtido com os fatores que excedem suas
necessidades no sentido de que sua vida econbmica ndo esta
estruturada primordiaimente a partir das relagbes com o mercado”.

(1980: 37)

Anténio de Padua
(produtor rural):
‘O agricultor, se vende bem ou ndo, tem que continuar no campo

produzindo... quem sabe mexer com a enxada melhor do que ele?

Angzla Maria

(autora da dissertagdo):
O produtor esta sempre preocupado em produzir e colher,
permanecendo geralmente mal informado sobre os pregcos e as
condigdes de mercado. Tendo ainda o inconveniente de necessitar
vender seus produtos para saldar os compromissos ou porque o
produto & perecivel e ele ndo dispde de local adequado para
armazena-lo. Ao contrario os intermedidrios, que dispdem das
informacdes essenciais sobre o mercado, e quase sempre de
depodsitos apropriados, algumas vezes manipulam grandes estoques,

para forgar a elevagéo dos precos.
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Leonarda Musumeci

(intelectual académico):
“‘Alem do mais... 0 camponés na realidade ndo controla todo o
processo produtivo, ja que seu trabalho ndo é ainda o produto final que
se destina ao consumidgr. O pobre é “simplesmente” dono dos seus
meios de produgéo (“pra fazer” produzir), mas ndo é dono da usina, do
depésito, dos meios e locais que fazem o seu produto “criar valor”. Ndo
descreve a pobreza, como efeito da dificuldade de acesso a terra, ao
cotelo, ao machado efc., mas como efeito do afastamento em relacdo

as condigbes de valorizagdo comercial do produto.” (1988; 302)
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6. Ndao levo muita fé no mercado sem o atravessador.

Maria Paulino

(produtora rural):
“Para o produtor € uma faca de dois gumes se vender ao atravessador
ou ao intermediario, de todo jeito ndo consegue receber o valor justo

do produto.”

José Soares
(produtor rural):
“.. S6 digo uma coisa: se tirar o intermediario da CEASA, quem vai

comprar nosso produto?”

Manoel Silva
(intermediaric ndo-permanente):
“Na hora de comprar o preduto e pagar /ogo no apurado so tem nos,

porque os das lojas ndo querem nem saber.”

Antdnio Pedro

(atacadista):
“Nés ndo podemos comprar os produtos deles porque eles s6 tém
muito pouco para vender. E nés tfemos que abastecer o0s
supermercados, temos contrato com eles e com os feirantes. Temos 0

compromisso.”
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Vicente Abilio

(produtor rural):
“... Nao tenho nada a dizer do atravessador, vendo a eles se quiser,
ndo sou obrigado a vender. Para vender é melhor ter paciéncia e

vender direto ao consumidor.”

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
‘... Na CEASA, eles tém uma combinata, vem, coloca um prego, vem
outro e diz um prego mais baixo ainda. Ali, ou vende ou deixa o produto

boiar.”

Nilson Maciel

(intelectual académico):
“.. Vender e comprar junto a comerciantes significa se submeter as
suas regras de mercado e, consequentemente, ao seu projefo
particular de acumulagdo, para o qual o pequeno produtor é rica fonte
de excedente. Nesses termos, quanto mais fiel e indefeso o produtor,

“maior” a manipulagdo.” (1983; 200)

Antdnio de Padua

(produtor rural):
“Os atravessadcres é quem tira nés do prego quando ndo temos a
quem vender. Entdo tem que ficar os dois no mesmo lugar, o que

separa é o produto, porque eles retalham e nds néo retalhamos.”
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José Moises

(produtor rural):
“S&o todos ruins para nés, sé querem lucro; quando chega a batatinha
do brefo, o pre¢co pode estar bem alfo, mais cai na hora. E o jeito é

vender assim mesmo.”

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
“Quanto ao relacionamento nosso com os atravessadores, € bom, sé
brigamos pelo espago no mercado do produtor, culpa nossa, pois

saimos e deixamos eles se instalarem.”

Maria Emilia Pacheco

{intelectual académico):
“O atravessador pelo estudo que realizei, sua importancia parece ser
significativa. Ele proprio leva o seu produto até a cidade, pagando frete
do seu caminhdo e vendendo na CEASA ou em oufros mercados. Na
CEASA, obtém-se um melhor pre¢o do que na zona de produ¢do, mas
em compensacdo fem que pagar o frete, o importante é vender o
produto uma vez colhido.
Tradicionalmente os atravessadores participam como intermediarios ne
processo de comercializagdo, caracterizando-se como oS principais
agentes de todo o processo, estes agentes de comercializagcdo séo 0s
que mais se apropriam no sobre-trabalho gerado na produgdo. Sdo

eles que definem as condigcbes do mercado local - 0 prego de compra e
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0 montante a ser transacionado. Na fixagdo do prego de compra ha um
acordo entre eies, sendo que os maiores tém uma posigdo de

comando.” (1980; 48)

Antdnio de Padua

(produtor rural):
‘Eu vendo na CEASA ha muito tempo e conhego tudo la. Cs
atravessadores ndo tém loja;, eles compram e vendem dentro da
CEASA e Feira Central. Vende e depois paga ao intermediario, ac
produtor paga na hora.
Os atacadistas, esses ndo compram 0 nosso produto, como também
ndo chegam no mercado do produtor, mas na CEASA quem manda é

n

eles.

Fernando Paulinc da Silva

(produtor rural):
“O atravessador e o intermedidrio sdo pessoas diferentes. Os
atravessadores sdo todos expicradores, eles querem sO ganhar
dinheiro. O raposa fica sé de olho no intermedidrio que esté aperreado,
sem tirar o dinheiro para pagar ao produtor, entdo ele vem e bota tudo
no bolso, compra de graca e vai embora. Leva para a feira e ganha

mais. Os donos das lojas, esses sdo os ricos.”
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Angela Maria

(autora da dissertag&o):
E necessario, contudo, reconhecer que os agentes de intermediagédo
algumas vezes tornam-se uma espécie de mal necessario diante do
isclamento e também da falta de assisténcia e apoio a que estdo
subrnetidos os produtores familiares .
De outra forma, se a presenga dos respectivos agentes passa a ser
indispensavel e os pregcos que praticam advém, em boa parte, da
necessidade de compensar os custos e riscos, ndo ha como negar que
o poder de monopdlio que desfrutam propicia-lhes oportunidades de
obter bons lucros, através da exploragdo de produtores totaimente

dependentes.
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7. E o suor que perco todo dia, ndo vale nada?

Afonso Félix
(produtor rurai e dirigente sindical):

“Eu vendo aos feirantes mais caro, fico com medo de ndo receber, e ao

atravessador mais barato, porque paga na hora.”

Pedro Pereira
(produtor rural e dirigente sindical):

“Se o0 mercado tiver ruim, eles dizem um prego e depois digo o meu.

Fico so na escuta.”

Anténio Alexandre
(intermediario permanente):
“Nés também temos dificuldades para vender, cada feirante quer um

prego cada vez mais baixo, e, as vezes, compra € ndo paga.”

José de Souza Barbosa
(intermediario ndo-permanente):
“A coisa na feira estd tdo feia para vender, e aqui na CEASA os

produtores sé querem vender caro.”



Pedro Salvino
(feirante):
“‘Compro bem os produtos, e vendo muito bem na feira... Vejo os

precos que eles estdo pedindo e escolho o melhor para comprar.”

Arlindo Freitas
(produtor rural):
‘Cada um chega para comprar e sO quer de graga. Uma coisa errada

é que todo mundo planta ao mesmo tempo o mesmo produto.”

Antonio de Padua
(produtor rural):
“Tem gente que chega com um bodinho (pouco produto) para vender a

varejo, eu sé vendo no atacado, é melhor apra ganhar.”

Manoel Ferreira

(produtor rural):
“Agora o produtor tem uma vantagem, ele onde chega vende; j& o
intermediario ndo pcde fazer isso, tem que tirar o dinheiro para pagar
ao produtor e as despesas.
Outra coisa, se estamos pedindo muito no produto, podemos baixar 0s
pregos, o prego deles tem que ser um SO, pois precisa pagar o produto

que comprou e a “pedra” na CEASA.”
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Luis Silva
(intermediario n&o-permanente):

“S6 compro quando esta todos aperreados por dinheiro, ai coloco um

preco bem pequeno.”

Nilson Maciel

(intelectual académico):
“... Os comerciantes (em graus variados) dominam 0s mecanismos de
mercado, além de atuarem, na pratica, como representantes do

agricultor na venda de suas safras, cujo envolvimento com 0 mercado

se encerra no comerciante.” (1883; 263)

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
“Os pregos, vou na CEASA, ou me baseio pela produtividade, ja tenho
prética. Eles apalavram o sitio e nés vamos discutir o prego. Entdo, se
der 200 milheiros ou 300, fica pelo prego que acertamos. Tem outros
que s6 compram contando. Escuto também no radio os pregos do

SIMA (Servigo de Informagédo do Mercado Agricola).”

Vicente de Paula
(intermediario permanente):
“ . O produtor ndo estéd preocupado em ter lucro, ele quer vender, seja

qual for o prego.”
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Sadi Dali Rosso e Celso A. Salim

(intelectuais académico):
“Podemos concluir, entdo, que 0s produtores que exploram pequenas
parcelas de terra, quer proprias, quer de outros, estdo desprovidos de
condigbes de acumular. A produgdo se da através de uma composigdo
de forgas produtivas, onde predomina o uso da forgca de trabalho em
detrimento da utilizacdo de instrumento e insumos provenientes da

industria.” (1980; 12)

Paulo Ferreira
(produtor rural):
“.. A grande manha do comércio € o prego que o comprador coloca no

produto. O prego pode ser ruim para um colega e bom para vocé.”

Severinc Ramos

(produtor rural):
“Quem determina o prego é o mercado. Se tiver muito, o prego cai. Se
tiver pouco, o prego sobe. Mais uma coisa importante € que o produtor
leva para o mercado o mesmo produto ao mesmo tempo, entdo o
volume é tanto que as vezes perdemos todo e vendemos de graca.

N&o dé para retornar para o campo com o produto.”
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Natanael Aives

(predutor rural):
“... @ao intermediario vendo no atacado e ao feirante nés retalhamos. Os
intermediarios paga na hora, os feirantes vendemcs para receber

depois.”

lLuis Bernardo

(produtor rural):
“.. Tenho o meu prego, nédo é justo, vou morrer de trabalhar e entregar
meu produto de boa qualidade de graga. E o suor que perco todo dia,

ndo vale nada?”

Karl Marx

(intelectual académico):
“A  mercadoria €& misteriosa simplesmente por encobrir as
caracteristicas sociais dd proprio traba’ho dos homens, apresentando-
as como caracteristicas materiais e propriedades sociais inerentes aos
produtores do trabalho; por ocultar, portanto, a relagdo social entre os
trabalhos individuais dos produtores e o trabalho total, refleti-la com

relagdo social existente.” {1991; 81)
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8. Quem ganha e quem perde néo sei: s6 sei que recebo

muito pouco pelos vinte anos de agricuitor.

José Nascimento
(produtor rural):
‘Na loja quem da o pre¢go é o vendedor, quando a gente vende nossa

produgdo quem diz o prego € o comprador.”

Karl Marx

(intelectual académico):
“Mas, na sociedade, o relacionamento do produtor com o produto,
assim que este se encontre acabado, é puramente exterior e o retorno
do produto ao sujeito depende das relacbes deste com o0s outros
individuos. N&do se apodera deie imediatamente. Também a
apropriagdo imediata do produto ndo é a sua finalidade quando se
produz dentro da sociedade. Entre o produtor e cs produtos que se
coloca a distribuicdo, a qual, por meio de leis scciais, determina sua
parte no mundo dos produtos e interpbe-se, portanto, entre a produgao

e o consumo.” (“Introducdo de 1857”7, 1993, p. 34)
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Jodo Batista dos Santos

(produtor rural):

‘O feijdo, comprei a 50, e na hora de vender s6 apurei 20. Esse
negocio é errado porque quem compra o gproduto da gente tem mais
posse... Muitas vezes o qgrfcuitor pede um prego melhor, mas néo vale
nada, pois vende quando ja esté precisando muito e tem que vender a

qualquer prego.”

Karl Marx

(intelectual académico):
“.. As mercadorias s&o coisas, portante, inertes diante do homem. Se
ndo é ddcil, pode ¢ homem empregar forca, em outras palavras,
apoderar-se dela.” (1994, p. 94)

José Leai

(produtor rural e dirigente sindical):
“O atacadista que é fixado na CEASA, esse ganha muito dinheirc. S6
compra a grandes produtores e vende a outros comerciantes ainda
maior que eles. Entdo como pode esses comerciantes ganhar pouco?”

Ivo Medeiros

(atacadista):
“Os produtores dizem que nés ganhamos muito dinheiro na venda dos
produtos agricolas, pois compramos barato. Mas temos muitas
despesas como transporte, impostos, aluguel da loja e, as vezes,
somos enganados no peso pelo produtor e levamos muito calote. Essa

informag4o esta errada, no comércio somos os mais pobres.”
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Luis Damiao
(intermediario ndo-permanente):

.. e tem mais, aqui na CEASA se paga até para pisar nc chdo. O

dinheiro que entra no bolso e para pagar imposto e outras taxas.”

José Domingos

(atravessador):
‘... E digo mais, nés aqui somos muito enganado, so tem caloteiros.
Chega o produtor com um produto quase podre e quer vender carc. O
feirante s6 quer pagar a nés depois da feira; o povo que estd no outro

mercado do produtor € quem ganha muito dinheiro.”

Paulo Sandroni

(intelectual académico):
“Observando a estrutura de comercializagdo de produtos agricolas
para o mercado interno, especialmente géneros alimenticios, podemos
levantar fatos suspeitar de que sdo esses intermediarios os que se
apropriam da diferenga entre o prego pago ao produtor direto e “valor”
do produto comprado transformando-o em |ucros normais,
extraordindrios no atacado e no varejo.” (1985, p. 51)

Arlindo Freitas

(produtor rural):
“Olhe, o mal do homem da roga é que eles ndo tem paciéncia de
esperar um prego melhor e entrega o produto ao primeiro fostdo que

vé na frente. Por isso é facil ganhar dinheiro com eie.”
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Karl Marx

(intelectual académico):
“O dinheiro é um cristal gerado necessariamente pelo processo de
froca, e que serve, de fato, para equiparar os diferentes produtos do

trabalho e, portanto, para converté-lo em mercadoria.” (1994, p. 97)

Anténio de Padua

(produtor rural):
‘Na CEASA, no mercado do produtor, qguem manda é o intemediario e
no outro é o atacadista..
O atravessador é diferente do intermediério. O atravessador sabe de
tudo, do prego e do mercado, cenversa com todos, ele ndo tem ponto
fixo e compra a um e vende a outro. O intermediario tem ponto fixo,
uns compram na fonte e outros no mercado e vende a feirantes e
atravessadores. Acho que todos ganham um pouco, ninguém fica sem

ganhar nada.”

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):

“Na minha concepgdo, os atravessadores e intermediarios é a mesma
coisa, tanto faz, todos intemedia. Agora o intemedidrio que fica no
mercado do produtor tomando nosso lugar, esse é ruim para nos,

sendo eie que ganha dinheiro.”
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Manocei Sobrinho

(intermediario ndc-permanerite):
“Sou caminhoneiro h& oitc anos, vendo no caminhdo mesmo, compro
nos sitios e j& tenho os produtores certos. Entdo levo para outras
CEAGSA, /& vendo nc caminhdo ou entrego a outros fornecedores. Na
volta trago outros produtos que a oferta esta baixa aqui. O comércio é
dificil, porque perde muito produto, chega muitas vezes pela metade no
mercado, e se chagar aqui e ja tiver muito produto, ai temos muito
prejuizo.
Tem outra coisa, gastamos muito com combustivel, pe¢as para ¢ carro,

imposto e a taxa da CEASA... ganhamos muito pouco.”

Francisco Paulino

{intermediaric permanente):
“.. Cheguei na CEASA quando o0 mercado do produtor foi inaugurado,
para trabalhar como ajudante. Passei um tempo frabalhando no
CEASA/Recife e voltei, hoje vendo no mercado do produter. Compro 0s
produtos aqui mesmo na CEASA ou no sitio. Os produtores geraimente
trazem na quarta e quinta-feira; vou também nos sitios e revendo para
feirantes e a outras pesscas do nosso ramo que leva para a Feira
Central/Campina Grande e para outras feiras nas cidades ou vendem
para outros colegas. Nés ganhamos o que o produfor ganha, um pouco
mais as vezes, porque tem produtores que ndo sabem pedir prego e na
pressa para voltar, ndo espera que termine a feira. Os produtores além

de pedir caro, porque as vezes s6 ele tem, exige logo ¢ pagamento, e
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0s produtos sé&o de terceira categoria e fica ruim para revender e 0 jeito
& entregar a outro colega do ramo, quase de graga.
Outra coisa, aqui na CEASA o roubo de produtos é grande, a vigildncia

e fraca, so funciona para os poderosos do dinheiro: os atacadistas.”

Francisco José
(intermediario):

“ .. venho de Aracaju nesse caminhdo carregado de laranja. As vezes
chega quase toda perdida, é perecivel. E se ndo vender toda tenho
que levar para outras CEASA ou jogar fora. O prejuizo € mais que o

lucro, mais estou nesse ramo a muito tempo e me acostumei e sd

deixo quando morrer.”

Anténio Santos

(produtor rural):
“O trabalho é muito e toda hora, diferente de quem compra o produto.
Quando chega a hora de ter um pouco de dinheiro o produto ndo vale
nada, e quando esta valendc ndo temos.”

Karl Marx:

(intelectual académico):
“(..) As mercadorias tém de realizar-se como valores, antes de
poderem realizar-se como valores-de-uso... todo possuidor de
mercadoria considera cada mercadoria allheia equivalente particular da
sua, e sua mercadoria, portanto, equivaiente geral de todas as outras

mercadorias.” (1994, 96)
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Leonarda Musumeci

(intelectual académico):
“(..) O campesinato em questdo opera dentro de um ambiente
econdémico em que 0s ganhos advem essencialmente da atividade
comercial - especulativo e esta assenta na possibilidade de controlar,
nédo diretamente o trabalf;ro alheio, a terra e os meios de produgdo, mas
sim uma parte ou o conjunto dos “meios de circulagdo”, isto é, dos
instrumentos de valorizagdo do produto. Num tal ambiente, ser “pobre”
ou rico, ser mais ou menos “explorado”, ser mais ou menos capaz de
manter o dominio- scbre os meios de produgdo face a situagbes
adversas, circunstancias fortuitas, ou mesmo face as pressbées
expropriadas diretas - tudo isso depende em larga medida de estar-se

ou ndo (e em que grau) em condigbes de especular.” (1988; 306)

Ivandro Sales

(intelectual académico):
“Penso até que a origem e solu¢do dos problemas esta no modo mais
coletivo ou mais privado de gerir a pratica de produgédo / circulagdo /
distribuicdo na agricultura, na industria, no comercio, nos bances. A
origem e solugdo dos problemas esta, entdo, no modo coletivo ou

privado de gerir a base econémica da sociedade.” (1989, 395)
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9. Cooperativa ou cooperagao?

Osmil Galindo e Warter Macedo

(intelectuais académico):
“...A principal dificuldade no que tange a comercializagdo da pequena
produgdo consiste na extrema dependéncia dos agentes externos
(bodegueiros, caminhoneiro, feirante e atacadista), o qual se apropria
de parcela ndo desprezivel do excedente...
Para alterar este quadro altamente perverso do ponto de vista social,
faz-se necessario a criagdo de sélidas estruturas associativas, bem
como a reformulagdo e modernizagdo daqueles ja existentes.
Produzindo e comercializando através de cooperativas e associagbes
fortes...
E igualmente importante investir no homem enquanto ser social.”

(1990,02)

lvandro Sales

(intelectual academico):
“O cooperativismo tenta libertar a cooperagcdo. Sabendoc que a
cooperagdo € uma forca econbmica, ou seja, sabendo que a
cooperagdo aumenta a capacidade de produzir, entdo que a
cooperagdo seja util para quem coopera e para a sociedade e néo seja

sé instrumento de lucro do dono do capital.



José Leal
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A cooperagdo € também um estilo de vida totalmente diferente da
concorréncia, do salve-se quem puder, do império dos fortes, do
individualismo, do egoismo. A cooperacdo é um estilo de vida no

trabalho, na politica, na familia, enfim, nas dimensfes econdmicas,

politicas, afetivas e espirituais etc.” (1987; 27)

José de Scuza Martins

(inteiectual académico).

“O cooperativismo constitui-se na técnica econémica capaz de permitir
ao produtor rural ampliar a retengao da sua parcela no prego final do
produto ou, ao menos, atenuar a descapifalizacdo no plano do
estabelecimento rural. Por isso mesmo, 0 cooperativismo enquanto
dimensédo dos movimentos associativos agrérios, tem também as suas
implicagbes politicas, uma vez que se revestiu da condigdo de

instrumento de defesa de interesses de classe.” (1975:68)

(produtor rural e dirigente sindical):

“ .. O sistema de cooperativa é um sonho que deveria ser concretizado.
Para isso, vocé precisa participar, se integrar, porque a gente sente a
diﬁculdade na falta de cooperativa, devido a falta de unido dos proprios
produtores. Eles ndo acreditam ¢ também ndo confiam, so confiam nos
politicos... Uma classe que infelizmente o produtor ndo deveria
acreditar. A nossa Unica solugdo para tudo isso € nos organizar

através do nosso sindicato, associagbes € cooperativas. Mais digo
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com muita tristeza que o nivel de consciéncia do trabalhador rural nada
mudou. E lamentével como muitos querem ver o sindicato fechado, que

€ 0 mesmo pensamento do governo...”

Nilson Maciel

(intelectual académico):
“As cooperativas, portanto, podem vir a se constituir num instrumento
efetivo de barganha, na medida em que possam compatibilizar as
necessidades de scbrevivéncia dos pequenos produtores com seu
projeto de acumulagdo, mantendo suas posigbes no &ambito do

mercado.” (1983, 267)

Angela Maria

(autora da dissertagao):
Se faz necessario tomar em consideragdo as mucangas significativas
que estdo acontecendo no meio rural, tendo os movimentos sociais 0
papel de agente fortalecedor das perspectiveis transformacdes,
gerando agentes atives e participativos nos movimentos e

mobilizagdes.

César Barreira

(intelectual académico):
“ ..A emergéncia dos movimentos camponeses e o0 aumento do grau de
consciéncia sobre a exploragdo a que estdo submetidos suscitam

respostas mais sistematicas e organizadas.” (1992;12)
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Ménica Martins

(intetectual académica):
“..Um ponto de partida para a discussdo € a afirmagdo de que os
trabalhadores rurais sdc ou estdo organizados, enquanto produtores,
pois ha uma organizagdo do processo produtivo scb ¢ comando do
modo de produgédo capitélista, muito embora esta organizagdo leve em
conta tdo somente os interesses da grande propriedade; e enquanto
movimento social, através das varias entidades da sociedade civil
{cooperativas, associacdes, sindicatos, partidos politicos, igreja etc.),

apesar das especificidades de quem 0s tém organizados.” (1987,06)

Angela Maria

{(autora da dissertag&o):
A organizacio do produtor, principalmente o pequeno, é essencial e
indispensavel, pois os mesmos devem se integrar ao sistema socio-
politico-econémico do pais ndo com um papel meramente passivo, mas
como agente transformador;, nd&c como aliado, cumplice, mas sim

reformador da visdo distorcida e anacrdnica do bioco do poder.

lvandro Sales

(intelectual académico).
“ .A organizacdo dos produtores é necessdria a afirmagdo de seus
interesses junto a interesses que estdo mais fortes justamente porque
estdo mais organizados. A vontade coletiva, que é algo mais profundo

do que interesse imediato, sera descoberta e organizada num processo
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coletivo e continuado de consulta/confronto a respeito da origem e
Ssuperagdo de probiemas em fodos 0S campos de atividades dos
pequenos produtores.” (1987: 43 e 44)

Beatriz Costa

(intelectual académica):
“...) Pequenas iniciativas que buscam aiternativas de sobrevivéncia
também apresentam muitcs limites. Devem ser encaradas como
estratégias educativas para construir um novo lipo de vida social. Para
instituir ou re-instituir relagbes de igualdade, solidariedade e
cooperagdo em todas as praticas sociais... Porém, do ponto de vista
politico-econdmico essas estratégias precisam pfovar sua eficiéncia no
mercado e influenciar politicas publicas.” (1989;10)

José Leal

{(produtor rural e dirigente sindicai):
“E, finalmente, eu quero agradecer pela oportunidade de participar da
sua pesquisa e pelo nosso didlogo. Pego a Deus paz e aos poderes
publicos mais compreensdo e consciéncia, que olhe com bons olhos
para a agricultura e dé oportunidade de pelo menos falar, j8 que muitos
produtores s40 omissos. Precisamos zelar pelos nossos interasses e
bem estar de nossa comunidade, seguindo unidos sindicatos urbanos e
rural, igreja, universidade e todos os oulros seguimentos da scciedade.
Eu me vejo decepcionado, como ja fiz ver anterformente, mais ndo
esmorecido. Pego a Deus satde e coragem para abragar essa jornada

de trabalho sempre em equipe, porque assim formaremos um grupoc

forte para caminhar e cobrar.”




Nada justifica a falta de amor a natureza...



Noés, produtores, sofremos muito...



Na hora de vender, vendemos por um pregco muito barato.
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Momento de comercializa¢
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Campina Grande.

Feira Central -
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FEIRA? CEASA? TANTO FAZ...

-

SITIO?



Momento de comercializacdo na EMPASA - area livre (1993).

Sitio? Feira? Ceasa? Tanto faz...



N3o levo muita fé no mercado sem o atravessador.



E o suor que perco todo dia, ndo vale nada?



Quem ganha e quem perde nao sei:
s6 sei que recebo muito pouco pelos vinte anos de agricultor.



Cooperativa ou cooperacao?
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... Somente unidos e confiantes, podemos recuperar
nosso saber, poder € 0s nossos direitos... Por isso a
conversa continua...

(Maria Madalena Silva - produtora rural)
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3°. PARTE

Reconquistando seu espago

“Ter poder de definir e redefinir 0s objetivos e os meios de

todas as acbes.

(lvandro Sales)
Algumas informagdes iniciais

JORNAL DIARIO DA BORBOREMA:
Campina Grande futou muito para ter aqui instalada uma das unidades
das Cenfrais de Abastecimento e assim evilar a presenga dos
atravessadores... A cidade se uniu, formou um bloco politico e no
governo de Ernany Safiro, viu construida a sua CEASA. Passou a ser
uma das unicas cidades do interior do Brasil a ter o beneficio e

destacou-se na regigo. (11.03.1995)

Angela Maria

(autora da dissertagao):
A CEASA de Campina Grande, hoje EMPASA, foi construida em 1977.
Até entdo a comercializag&o da microregido do Agreste da Borborema
se realizava na feira central de Campina Grande, ndo existindo,

portanto, a influéncia de qualgquer orgao centralizador de distribui¢do
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para o barateamento dos custos e para o controle das flutuagdes das
ofertas de hortifrutos.

Devido a localizagdo geografica, Campina Grande é considerada um
polo de comercializagdo, demandando desta forma a construgdo do
respectivo mercado, j& que para ela convergem hortifrutos de varios
municipics do Estado d;a Paraiba e outros Estados, tendo a Paraiba
uma participagdo significativa no volume total comercializado na
EMPASA, pois, em 1996 o volume atingiu 31.538,4 toneladas o que
corresponde a 33% do movimento.

O sistema CEASA pretendia “modernizar” o abastecimento, partindo,
fundamentaimente, do principio de que é essencial fazer com que o
produtor esteja informado dos pregos, tenha condi¢des de acesso facil
e direto ao mercado atacadista, e de que a reunido dos comerciantes
atacadistas num so lugar leve diretamente a um funcionamento perfeito
do sistema de mercado, dificultando assim a especulagao e a agao dos

atravessadores.

Felipe José Lindoso

(intelectual académico):
“O objetivo final é de que o conjunto de pracas de mercado interligados
entre si fazendo o sistema finalmente “corporifique” o mercado, tal
como entendimento pelos economistas. A CEASA & rigorosamente

uma praga de mercado aberta.” (1983; 145)
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Angela Maria

(autora da dissertag&o):

Qualquer produtor, desde que esteja cadastrado, pode levar suas
mercadorias para comercializar na EMPASA ou entrega-ias aos
atacadistas ou mesmo a outros comerciantes. Se o produtor nao
conseguir vender a mercadoria, retira-a ou deixa na “pedra” coberta
por fora, ja que n&o ha local para armazena-la.

Os pregos sdo estabelecidos no mercado, todavia existe um setor
técnico na EMPASA, o SIMA (Servico de Informacio de Mercado
Agricola), que acompanha os pregos a nivel de atacado que se pratica
no mercado. A pesquisa é feita diarfamente através de técnicos gque
trabalham direic ne mercado. Apds a analise dos dados os pregos sao
intercambiades para o servico de informagio de outros Estados, além
de ter a divulgacéao feita nos boletins de pregcos em emissoras de radio
locais.

Os produtos ingressam na EMPASA e sao vendidos a partir de
gualificagbes que aparecem nos boletins dc setor de analise. Essas
qualificacbes podem ser de qualidade (exira, especial, primeira,
segunda) ou variedade (ex.. abacaxi pérola, alface lisa e crespa etc.) A
devida qualificagéo é feita pelo pesquisador, conforme experiéncia ja
desenvolvida e treinada pelc Ministério da Agricultura. Porém, a real
gualificacéo s aparece na hora do regateio dos pregos, de modc que
a qualidade entra em jogo. Por isso, na estatistica da EMPASA,
aparece a produgao !4 comercializada como sendo fundamentalmente

de primeira qualidade.

s e mnam = &
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Os produtores, caminhoneiros ou outros agentes de comerciaiizagao,
ao ingressar na EMPASA, tém que declarar a quantidade de produtos
com a respectiva unidade, procedéncia, transporte e embalagem que
trouxe a mercadoria, além do destinatario, através de notas de controle
de entrada de mercadorias que sdo levadas ao setor de analise de

dados da empresa, num segundo momento, para serem computadas.
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1. Construindo o primeiro centro do produtor

Angela Maria

(autora da dissertagaoc):
Em 1977, foi construido com recursos do BIRD (Banco Internacional da
Reconstrugdo e Desenvolvimento), dentro da Central de
Abastecimento, um mercado destinado ao pequeno produtor, que
recebeu 0 nome de MEPRO (Mercado do Produtor), que foi o primeiro

do interior do Nordeste.

JORNAL CORREIO DA PARAIBA:
...0 espago no Mercado do Produtor foi conquistado, apés um

movimento que envolveu sindicatos, associagdes e a classe poiitica,

ainda na década de 70. (25.03.19995)

Germano Feélix

(produtor rural e dirigente sindical):
“Pelo que sei sindicatos, associagbes e politicos se organizaram para
que o governo construisse um espago s6 para os pequenos produtores

na CEASA, para la eles venderem seus produtos todo dia.”
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Angela Maria

(autora da dissertacio):

O MEPRO foi construido com uma estrutura para atender a todos os
municipios do Agreste da Borborema. A principio, foi formada uma
equipe técnica para dar assisténcia aos produtores dentro da Centra‘l
de Abastecimento e na zona de producéo, através dos extensionistas
da EMATER, além de oferecer orientacdo de mercado via Servico de
Informacdo de Mercado Agricola - SIMA. Foi instalado ainda ali um
sistema de varejo, que funcionava dois dias por semana, em que ©
produtor vendia seus produtos em quilo diretamente ac consumidor.
Foi organizado um sistema de cadastro dos pequenos produtores e de
todos os usuarios do sistema.

Com a instalagdo da Central de Abastecimento, todo e qualquer
produto oriundo do interior deste Estado ou de outros, teria que passar
obrigatoriamente pela EMPASA e pagar a taxa de entrada de
mercadoria, podendo depois canalizar os produtos para outros
mercados.

A principio, muitos produtores que comercializavam na Feira Central,
resistiram, mas acabaram cedendo. Depois de aigum tempo, porém, os
produtores foram aos poucos se afastando do mercado, levando 0s
produtos para a Feira Central porque adquiriam um banco ou mesmo
pela antiga tradigdo de vender direto ao consumidor final. Outros
passaram a comercializar diretc na zona de produgdoe, afastando-se

dessa forma do sistema centralizador.
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Todavia um pequeno grupo de produtores permaneceu no mercado,
apesar de sentirem-se bastante prejudicados, principalmente por ndo
terem condi¢bes de colocar no mercado hortifrutos, durante todo o
ano, além da falta de incentivo dos 6rgdos ligados ao setor agricola e
da sazonalidade dos produtes. E, descapitalizados e com uma
pequena parcela de terra, os produtores ficam impossibilitados de
aumentar a area plantada, pregramar a produgdo e mesmo a
rotatividade de culturas.

Em contrapartida, os intermediarios rapidamente foram ocupando ©
espago destinado ao produtor, chegando ao ponto de ficar o0 mercado
semi-privatizado, sendo colocadas grades de protegdo, para ¢ produtor
ndo ocupar aquele espago. Por conseguinte, restou para os produtores
apenas 10% da area, para ser distribuida com um grupo que ainda
persistia no sistema.

A partir desse ponto, os precdutores decidiram travar um embate com a
EMPASA, encabecado pelo Sindicato de Lagoa Seca e outros
sindicatos do Agreste da Borborema, Brejo e Cariri, para que a Diregao
da EMPASA tomasse uma posicdo no sentido de chegar a um

consenso e selucionar o impasse.

DIARIO DA BORBOREMA / CAMPINA GRANDE:

...A CEASA, depois de algum tempo, ndoc era mais novidade. Os
espacos destinados aos pequenos produtores para a comercializagdo
foram paufatinamente ocupados pelos tubarbes que estavam retraidos

esperando sé uma oportunidade para atacar. Tudo comegou a ser
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modificadc e até o conjunto arquiteténico, um dos motivos de orgulho
para Campina Grande, passou a ser agredido e as margens da Rua
Dr. Vasconcelos, com a aquiescéncia do poder politico comegou a ser

edificada uma favela. (11.03.1995)
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2. Privatizagcdo do mercado e expulsdo dos produtores.

Germano Félix

(produtor rural e dirigente sindical):
‘A briga comegou quando os grandes intermediarios comegaram a se
apoderar do nosso espago. Muitos chegaram la com uma grande

esfrutura.”

Neison Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“A luta comegou em 95 mais desde 90 que ja havia atritos enire
produtores e atravessadores pelo espago, onde chegou a acontecer de
usarem armas, ameagando os produtores de morte. Em 94 e 85, a
situagdo chegou a se agravar, porque o produtor chegava para colocar
a mercadoria e encontrava uma grade de protegdo. (Por conta das
grades a situagdo se agravou) e quem autorizou foi & dire¢do da

EMPASA que vendeu o espago.”

Germano Félix

(produtor rural e dirigente sindical):
“Fizeram cercados para vender verduras e outros produtos, e jogaram
0s pequenos produtores e atravessadores para fora de mercado. £ nos

todos fomos vender os produtos ao lado do mercado na maior sujefra.”
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Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
‘... A CEASA alegava que ela é uma empresa para render lucro e ¢
fato de permitirem aqgueles camaradas cercarem a &rea, é que eles
estdo permanentes na CEASA e paga a taxa fodo dia. Essa foi uma
alegacdo que ninguém nunca nos convenceu, porque aquele mercado

foi feito para o pequeno produtor.”

Germano Félix

(produtor rural e dirigente sindicai):
.. mas a CEASA nunca gostou da nossa preseng:é /a... nés néo

damos lucro, pois ndo vamos fodo dia. La ndo tem administragdo que

sefa pelfo produtor e sim pelo lucro.”

José Leal

(produtor rural e dirigente sindical):
“Veja bem, o produtor teve uma parcela de culpa quando perdeu o
espaco, /a4 é uma empresa do governo, precisa crescer. Entdo quem
estd /4 todo dia e paga a taxa, vai ter mais vez do que outro que paga
de vez em quando. Por isso é que ¢ atravessador foi se fixando e o
produtor cada vez mais perdendo o seu espago. Para ficar direto tenho

que ser atravessador, mas sou trabalhador.”
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lvandro Sales

(intelectual académico):
“... Seria bem oportuno fazer uma distingdo entre os conceitos de forga
de trabalho e trabalhador. Antes de sermos forca de trabalho somos
trabalhadores. £ é bom que sejamos tratados como trabalhadores, que
Superemos a viséo e prét.fca capitalista que sé nos tratam como forga

de trabalho. Forga de trabalho é um conceito capitalista.” (1995; 02)
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3. Objetivos, razdes e estratégias.

Neison Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“‘Bom, entdo nosso primeiro passo foi em dezembro de 94, quando foi
formada uma comissédo de produtores por iniciativa do sindicato dos
trabalhadores rurais de Lagoa Seca, até porque a gente sabe que o
municipio é quem mais ocupa espago no mercado, depois de
Boqueirdo e Alagea Nova. E fomos conversar com a dire¢do da
EMPASA, na época eles alegaram que ndo podia melhorar, tinha que
ser assim, nada podia fazer, foi essa a resposta obtida.
Entdo resolvemos convocar outros sindicatos, porque sabia que sé a

gente a luta seria fraca.”

lvandro Sales
(intelectual académico):
“Como ligdo a constatacdo de que os poderes (executivo, legisiativo,

judicigrio) sdo, sobretudo, um servigo aos grupos dominantes.”

Germano Félix
(produtor rural e dirigente sindical):
“E dai aconteceram as primeiras discussées e 0s outros sindicatos ao

total de oito se integra na luta.”
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Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
‘E foi quando a gente decidiu partir para a iuta em janeiro de 1995. Até
entdo o apoio que nds tinhamos era do préprio movimento, sem apoio
politico. Nunca teve infiliragdo politica no movimento da gente. Toda
luta foi originada pelosl agricultores. O fato da gente ser dirigente
sindical e se preocupar € porque também somos agricuitores. Como
também muitos dos atritos foram comigo, porque muitos produtores

ficavam intimidados.”

Michel Foucault

(intelectual académico):
“O papel do intelectual ndo & mais o de se colocar “um pcuco na frente
cu um pouco de lado” para dizer @ muda verdade de todos; é antes o
de lutar contra as formas de poder exatamente onde ele é, ao mesmo
tempo, o objeto e o instrumento na ordem do saber, da “verdade”, da

“consciéncia”, do “discurso.” (1993; 71)

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“.. eu ia levar a minha mercadoria e se acontecesse um atrito com um
produtor, imediatamente procurava organizar e mobilizar os outros e

abria a boca, mostrando nossos direitos como produtor.”



82

Germano Félix

(produtor rural e dirigente sindical):
“E o pior é que os produtores estavam cbrigados a vender em cima de
um caminh&o. Muitos trazem o produto no carro alugado, mas como
ndo tinha espago tinha que vender no caminhdo pagandc até dois
fretes, ja que nédo tinha‘onde colocar o produto, além da chuva. Os

produtores ficavam no relento, foram varios prejuizos.”
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4. Taticas e armas dos produtores familiares.

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):

‘Em 1995, tivemos uma reunidc muito grande em Lagoa Seca com
todos os sindicatos (Lagoa Seca, Esperanca, Campina Grande, Alagoa
Nova, Bogueirdo, Massaranduba, Areial), e formamos uma comissdo
para conversar com a dire¢do da EMPASA. Ficou novamente no
banho-maria, com a mesma conversa de que ndo podia retirar as
grades. Entdo percebemos que o intermediario tinha muita forca
politica... Foi quando partimos para denunciar ¢ fafo na imprensa; a
situagdo dos agricultores. Ai as autoridades comegaram a se
preocupar.

Em seguida fizemos um documento para o governador Anidnio Mariz,
para o Secretario da Agricultura e para todos 0s deputados estaduais.
De forma que conseguimos levar o problema da EMPASA para uma
discussdo em fermo de Assembiéia Legislativa, @ mais ou menos no
més de margo ¢ governador Antdnio Mariz recebeu a comissdo e
contamos tudo o que o produtor estava passando e as nossas
reivindicagoes.

E a partir de junho tivemos uma resposta que ia ser construido um
novo mercado, mais depois o governador adoeceu e ndo tivemos mais

nenhuma resposta.”
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lvandro Sales

(intelectual académico):
“Comprovacdo de que tudo o que se conseguiu foi fruto da forca dos
produtores ja organizados... reforgo de convicgdo de que se deve
comegar a tomar em cgnsideragéo os pontos de vista de fodos os
produtores engajados na luta, independente de sua filiacdo partidaria e

ideologica. (1995; 02)

Severino Moura

(produtor rural e dirigente sindical):
"Mais a luta continuava e no més de abnl fizemos um ato publico na
CEASA. Houve uma manifestagdo e ameagcamos de ocupar a praga da
bandeira, caso ndo fosse atendido nossas reivindicagdes de firar as
grades de prote¢do colocado pelo atravessador e a construg¢do de um
novo mercado. £ nés ndo queridmos sair do antigo mercado, eles. é
quem deveriam sair, més faltou um apoio de resisténcia maior por

parte dos produtores.”

Orlando Fals Borda

(autor intelectual)
“O campesinato fem conseguido equilibrar de algum modo a alienagdo
em que tem vivido como parte de sua fradicdo e pode manter vivos
movimentos que, apesar da corntinua repressdo, colocam em xeque
governos reacionarios, em determinados periodos. E entdo possivel

ver como, por meio da educagdo politica, o senso comum dos
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camponeses, gradualmente, adquire maior perspicacia e adota uma
voz propria. Comega a se tornar “bom senso”. Da-se a luz aqui a uma
nova tradicdo a um nivel mais elevado de conhecimento, prético e élan

vital.” (1981, 53)
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5. Construindo um novo Centro do Produtor.

w

Germano Félix
(produtor rural e dirigente sindical):
‘Com foda dentncia na imprensa, 0 secretario manda um telegrama

para o sindicato dizendo que ia construir © mercado. Ndo era o nosso

objetivo principal mas acabamos aceitando.”

Nelson Anacieto

(produtor rural e dirigente sindical):
‘Foi al que eles, para tapear o produtor, construiram o novo mercado;
que foi inaugurado no més de outubro, e ndo criaram condicdes dos
produtores se instalarem. Mas apesar de muitos produfores ndo
acreditarem no Sindicato, conseguimos a construgdo do mercado.
Essa luta foi fruto de uma conquista, ndo existe vitoria, o importante foi
que conseguimos lutar com a participacdc de muifos e contra os que

pouca interesse tinha naguele momento.”

Gramsci

(intelectual académico):
“O homem ndo entra em relagdo com o mundo natural apenas por ser
parte dele, mas o faz, ativamente, através do trabalho e da técnica.
Mais ainda: estas relagbes ndo sdo mecdanicas. Elas sdo ativas e

conscientes (..) cada um de nds se modifica, e isto até onde
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modificamos e combinamos as relagdes complexas das quais somos o
nucleo central. Neste sentido, o verdadeire filésofo é - e ndo pode ser
outro - o politico;, o ativista que transforma o ambiente que o cerca,
entendendo-se por ambiente o conjunto dessas reiagbes do qual
participamos. Se a individualidade é o conjunto dessas relagdes, criar
uma personalidade é édquin’r a consciéncia delas; modificar uma
personalidade significa mudar o conjunto dessas relagdes.” (Apud

JOLL, 1977,70)

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“‘Diante de toda essa denuncia feita através da imprensa é preciso que
eu diga: nés aceitamos a construgdo do mercado, mas ndo era a nossa
proposta principal. Aceitamos porque houve resisténcia muito grande e
fraqueza dos produtores e nédo foi dado o apoio da forma que

precisavamos.”

Ilvandro Sales

(intelectual académico):
“Participagdo € bem mais do que consulta. E o exercicio de poder fazer
valer interesses mais fundamentais. E a vivéncia da importancia social.

E se fazer tomar na devida consideragdo.” (1987; 61)
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6. Ocupando o Mercado.

Germano Félix

(produtor rural e dirigente sindical):
‘... houve um impasse para a ocupagdo do mercado porque o que a
direcdo da EMPASA dizia é que o sindicato brigou pelo mercado e
agora o produtor ndc quer ocupar 0 espago. Eles comegaram a jogar
em cima dessas coisas e ficou dificil reunir todos os produtores e levar
para 13, pois eles ficavam com medo de ir e ndo ter a quem vender; ja

que os pequenos atravessadores la ndo iam.

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
"O mercado do produtor, o novo, foi inaugurado no més de outubro/95.
Com um més depois, ja se sentia na pele a irresponsabilidade da
EMPASA como se tivesse apenas calando a nossa boca, um mercado
totalmente sem estrutura. Entdo, em outra reunido, entre produtores,
diregdo da EMPASA e o Secretario da Agricultura para que o mercado

fosse ocupado o mais rapido possivel, nos jogaram num canto da

parede.”
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Germano Félix
(produtor rural e dirigente sindical):
“Ficou acertada a ocupacgdo e agente entrou em acordo com a diregdo
e o Secretario. Ele deu quinze dias para ocupar o galpdo, sem pagar

as taxas até dezembro. E ficou acertada a nossa ida junto com os

pequenos atravessadores.”

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindicai):
‘Houve muitas divergéncias. Tinha camarada do sindicato e produtores
que queriam sO produtores no mercado, outros queriam também
atravessadores. Infelizmente, por ndo ter organizagdo, ele ainda
depende do atravessador. O inimigo da gente ndo é o pequeno

atravessador nem o atacadista, € o grande intermediario.”

Marcelino Morais

(produtor rural):
‘Eu penso assim, que o produtor precisa do atravessador, porque efe
ndo quer perder tempo. O pior de tudo é a desorganizagdo do produtor
e, segundo, a diregdo da EMPASA que s6 esta preocupada com as
taxas é o lucro. A EMPASA é quem come nosso suor.”

Vicente Abilio

(produtor rural):
"Eu acredito que hoje o produtor pode lutar por coisa melhores, temos

um sindicato forte.”
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Gramsci

(intelectual académico):
“...ndo existem organizagbes sem intelectuais, isto &, sem
organizadores e dirigentes, sem que o aspecto teérico da ligagdo
teoria-pratica se distinga concretamente um estrato de pessoas
‘especializadas” na elaboragdo conceitual e filcséfica.” (APUD

PORTELLI, 1982: 21)

Afonso Félix

(produtor rural e dirigente sindical):
“Nés aceitamos ficar no mercado do produtor com o atravessador, que
foi construido para nés com o esforgo do sindicato, porque eles é quem
compra 08 nossos produtos. E demorou tanto a ser ocupado, pois
ficames com medo de ir e ndo ter para quem vender. Entdo

resoivemos levar os atravessadores.”

Paulo Ferreira

(produtor rural):

“Nosso sindicato ja tem tentado ajudar nas nossas dificuldades e nés ja
temos um melhor esclarecimento de como produzir € comercializar,
mas muita coisa precisa mudar. Mas ndo podemos deixar o campo e

fazer s6 comércio.”
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7. Licodes da luta.

José Leal

(pradutor rural e dirigente sindical):
‘Eu ache que com a construgdo do novo mercado, o produtor resistiu
para ocupar com medo, entdo pediram a presenca dos
atravessadores. Eu tenho medo que o produtor acabe perdendo o
espaco novamente. E preciso ter mais zelo pelas conquistas, se fixar

quem pode ir ao mercado vender seus produtos.”

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
‘Algumas coisas que aconteceram foi falta de um estudo porqgue
achava que todos os agricultores eram iguais em inteiesses e ecta
provado que ndo... E nés ndo levamos isso em consideragéo, ai fica
difici! vocé canalizar para novos projetos.
Porque tem produtor que chega e voita logo, tem outros que
permanecem mais tempo, outro que chega la e vende logo. E isso foi o
problema pior de resolver, uns queriam ir com o atravessador e outros

néo queriam.”
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Gramsci

(intelectual académico):
‘Se a relagdo entre os intelectuais e o povo - nagdo, entre dirigentes e
dirigidos, € o resultado de uma participagdo orgénica na qual
sentimentos e paixdo se tornam em compreensdo, logo em
conhecimento (...) entdo, e somente entdo, este relacionamento tem
carater de representacdo. Somente entdo ocorre uma trcca de
elementos individuais entre lideres e liderados, governantes e
governados, isto &, a concretizagdo de uma vida em comum que por si

mesma é uma forga social.” (Apud JOLL, 1977; 78)

Severino Ramos
(produtor rural):
‘O problema é o seguinte: o espaco la hoje ja esta pequeno, com

problema de lotagdo.”

Germano Feélix

(produtor rural e dirigente sindical):
“Tem gente l& que é produtor e compra em grosso diariamente. S&o
produtores/atacadistas, mas ndo compram o produto a nos, eles
compram do usineiro em Pernambuco. N&do compra o produto da

regido, nem de Lagoa Seca e Alagoa Nova.”
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Severino Moura

(produtor rural e dirigente sindical):
‘O problema é que a EMPASA sé pensa em lucro. E como tinha parte
ao mercado sem ocupar todo, entdo eles trouxeram logo o pessoal da
banana que comercializava no antigo mercado do produtor. Bom, ai
sdo aqueles que sédo plermanentes mas existe uma distancia. Mas
existe uma tendéncia do produtor ceder seu espage, pois no momento
ndo tem peso de base nos varios municipios. Os interesses divergem;
nés podemos estar brigando pelo espago e ter produtores que

preferem vender no sitio.”

Nelson Anaclete

(produtor rural e dirigente sindical):
“Nos estamos brigando para melhorar as estruturas do atual
mercado... Ndo adianta mais estar brigandc por espago e o0
atravessador pegando carona, pois vai servir para o atravessador € a
EMPASA da o apoio pois s6 quer lucro. O produtor ndo quer se
separar do pequeno atravessador, o discurso da luta tem de ser
unificado. O bom era ter um lugar mesmo que ndo funcionasse todos
os dias, s6 para o produtor. Nés temos que garantir pelo menos nosso

espago.”
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Marcelino Morais

{produtor rural):

"Quando foi inaugurada a CEASA, era bem melhor ter um funciondrio
para crganizar tudo bem direitinho, dizendc como 0s produtos deviam

ser colocados. Nunca a diregdo ajudou a nods.”

Nelson Anacieto

{produtor rural e dirigente sindical):

Gramsci

“.. hofe eu ndo puxo mais a luta sé nés do sindicato... Temos que
analfisar bem direitinho para identificar as deficiéncias... Nossa proposta
é futura, comegando da base... A EMPASA € uma briga de siri e de
correlagcdo de interesses. NOs nunca sonhamos que ali resolvesse
nosso problema de comercializagdo. E o dnico espago que temos e o
produtor ndo esta organizado no aspecto da comercializagdo. Bem ou
mal ele estd 14, sendo paliativo € nunca solugdo. Ali a gente sé
comercializa individual e hada coletivo.

A solugdo, portanto, é que o produtor comece a se organizar,

precisamos trabaithar a base e discutir formas de comercializagdo.”

(intelectual académico):

‘O modo de ser dos novos intelectuéis ndo pode mais consistir apenas
na efoquéncia, movente, externo e momenténeo de sentimentos e
paixbes, mas na participacdo ativa, na prética, como construtor,
erganizador, “permanente persuasor’, e ndo simplesmente um orador.”

{(Apud JOLL, 1977:72)
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Severino Moura

(produtor rural e dirigente sindical):
‘O homem do campo tem de se organizar. Apesar de nossas
organizag8es hoje ter avancado um pouco, isso para nés ndo é nada
diante de tantas coisas que precisamos alcangar. Nesse Nordeste rico,
0 produtor podia ter um padro de vida melhor. Nés estamos como
touro braho no mato, tem muita forca mas ndo sabe que tem... Nés
temos que se cofocar que somos capaz de resolver nossos problemas.
S0 que precisamos resolver juntos e chegaremos cnde queremos.
Quando o pequeno acredifar no pequeno e somar forgas para
conquistar o direito que ele tem, ai temos uma luta encampada e

vitoriosa.”

Nelson Anacleto

{produtor rural e dirigente sindical):
‘No nosso municipio estamos concluindo um diagnéstico sobre a
produgdo do municipio de Lagoa Seca e ja da para perceber que fora
da porteira, do dmbito da produgéo, o grande problema do pequeno
produtor é a comercializag&o.
Se tivesse uma cooperativa era melthor, porque quanto mais vocé
vende o produto para ele "boiado” mais ele enrica, quanto mais ¢
produto estd em alta diminui @ margem de lucro do infermediario. Ele
aposta na desgraga do agricuitor.
Finalmente, eu acho que o problema da comercializagdo vai continuar ,

acho que é um trabalho para se fazer bastante lento.. Deve ser
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encarado pelas organizagGes e associagbes de produtoies e sd se
resolve se tiver a consciéncia de lucro para todos e néo

individualmente e a luta vai continuar.”

Angela Maria

(autora da dissertacéo):
Todavia vale ressaltar: cada relato € uma histéria de sonhos,
reivindicagdes, protestos, de frustracdes no ambiente da produgio e
comercializacdo. S&o histérias variadas e trazem a especificidade
politica e social do setor econémico ao qual estdo inseridos todos os
informantes.
Cada entrevista € uma histéria e, no conjunto, percebemos que a
pedra fundamental da forga aglutinadora de solidariedade e
organizagdo dos trabalhadores foi a busca de recuperagdo da
dignidade pessoal, a reconquista do espago de um segmento tao
importante como a comercializagdo. E a conquista pelos direitos

basicos diante do arbitrio e do autoritarismo imposto pelo sistema.
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8. E a luta continua...

Angela Maria

(autora da dissertacéo):

O novo mercado deo produtor foi inaugurado e imediatamente foi
solicitado pelos produtores todo empenho da EMPASA no sentido de
que, o mercade funcionasse a contento; com toda infraestrutura para
se comercializar hortifrutos, principalmente porque sio pereciveis.
Foram sociicitadas ainda a realizacdo de um cadastro de todos os
produtores da microregido do Agreste da Borborema, Cariri e Brejo, a
orientacdc na acomodacdc e arrumacgdo dos produtos, alem da
divulgacac do funcionamento do mercado através da imprensa. Tudo
foi devidamente planejado.

Cuntudo, a EMPASA néo tomou as medidas administrativas solicitadas
pelo pélo sindical dos municipios integrados na Iuta os quais
canalizam hortifrutos para a Central de Abastecimento, prejudicando
desta forma, sensivelmente, os produtores que até entao continuavam
comercializando no antigo mercado, apesar dos problemas de espago.
Como conseqliéncia, nova mobilizacdo foi feita, e novamente foi
enviada correspondéncia para o Secretario da Agricultura e direcao
da EMPASA, para que desse o apoio logistico, transferindo os
produtores e pequenos atravessadores para o novo mercado bem

como a conclusdo do galpdo, destinado ao produtor.
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Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“O mercado foi inaugurado e ocupado sem nenhuma estrutura. Mais ou
menos no final de fevereiro/margo de 1996, fizemos uma reunido com
o Secretério da Agricultura e toda direcdo da EMPASA, e levamos a
imprensa la. Foi na ,r;rimeira chuva do més de margo, ficando
comprovada a incompenténcia do engenheiro, porque a forma de
construir o mercado foi totalmente errada. Primeiro porque a chuva e o
vento sdo fortes e ocupam 50% do mercado, dando muito prejuizo
para o produtor, pois apodrece todo o produto. E até agora nada foi

resolvido.”

Pedrc Pereira

(produtor rural e dirigente sindical):
“Nés solicitamos a construgdo das laterais do mercado, por causa da
chuva e o vento, a conclusdo da plataforma de desembarque dos
produtos, que fica pior com a chuva e a definigdo das normas de
transito (sinalizagdo). Queremos que seja criado um conselho de
usuarios da EMPASA, pois sendo assim participa todos os

representantes das categorias que fazem comércio na EMPASA.
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Eric René Durousset

(intelectual académicoj:
“A nogdo de participagdo é extremamente delicada e diversificada. Efa
pode se realizar concretamente através de muiltiplas situagBes. As
vezes, € sinbnimo de colaboragdo, refletindo uma relagdo de poder: é o
caso quando os agricﬁftores aplaudem os organizadores de uma
reunido. Efa pode ser igualmente sinbnimo de contestagdo (por
exemplo quando 0s produtores se expressam falando murmurios). Mas
sobretudo, ela pode ser utilizada pelos organizadores das intervengdes
como técnica de poder. Confundindo “participacdc” e ‘colaboracdo’,
pode ser utiizada como meio de justificar uma intervengdo. Deste
modo as decisGes fomadas em uma reunido de informagdo fém
aparéncia de legitimidade, porque efas foram oficialmente “discutidas

demaocraticamente.” {1996, 48)

lvandro Sales

(intelectual académico):
“Participagdo & o poder de definir e redefinir os fins e 0s meios. E ter o
que dizer sobre os objetivos e o0s meios para alcanga-los. A
participacdo, ou poder coletive de definir o que produzir, cOmo produzir

e para quem produzir desaprisionaré a cooperagdo.” (1989; 34)




100

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“Foi mostrado ao Secretario nessa mesma reunido, que o mercado ja
era insuficiente; foi feito em tamanho pequeno, é um verdadeiro cala
boca dos produtores. Mas o secretario assumiu 0s trés compromissos

solicitados e estamos até hoje esperando.”

Germano Félix
(produtor rural e dirigente sindical):
‘Estamos esperande que Ssejam cumpridas as promessas do

Secretario; pois a EMPASA néo tem interesse.”

Nelson Anacleto

(produtor rural e dirigente sindical):
“E agora novamente estamos levando um novo documento para a
direcdo da EMPASA local, para que providéncias sejam tcmadas, no
sentido de que seja concluida toda infraestrutura do mercado, situagdo
que vai ficar muito ruim com a chegada das chuvas. Esta havendo uma
insatisfacdo de todos os que comercializam no mercado.
Hoje, dia 12 de margo de 1997, o Pdlo sindical esta entregando esse
documento na EMPASA local, na certeza de ter nossas reivindicagbes
atendidas, e vamos continuar a luta, produtores, pequencs

atravessadores e Polc Sindical...”




Em 1995 s3o colocadas grades e os produtores sdo expulsos. Em
1997 ainda permanecem as grades colocadas por intermediarios.
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Objetivos, razdes e estrategias

Ap6s expulsdo, produtores ocupam os espacos periféricos do mercado
do produtor para poder comercializar seus produtos.

Produtores em assembléia no patio da EMPASA protestam contra a colocagdo das cercas.



Taticas e armas dos produtores.

Reunido dos produtores no Sindicato dos Trabalhadores Rurais de Lagoa Seca (1895).



Ocupando o novo mercado
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Novo Centro do Produtor em plena atividade (1887).



LicOes da luta

O Presidente do Sindicato dos Trabalhadores Rurais de Lagoa Seca,
Nelson Anacleto, em reunido com produtores (1997).



E a luta continua
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Nelson Anacleto, Presidente do Sindicato dos Trabalhadores Rurais de Lagoa Seca, reunido com a
diretoria de associados. (1897)
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4. CONSIDERAGOES FINAIS

‘As palavras, inclusive as cientificas, tém o poder
enfeiticante. As vezes é necessério recuperar os
olhos virgens para ver as coisas como se fossem
pela primeira vez.”

(Rubem Alves)

A abordagem da luta que acontece no momento da comercializagéo foi
desenvolvida em dois espagos distintos: 0 mercado do produtor/EMPASA e a zona
de produc@o. Nestes dois espagos, atuam os produtores familiares em diferentes

categorias de intermediarios.

Identificados o0s espagos e protagonistas desta “luta da
comercializagdo”, procurei analisar as armas, estratégias de todos os agentes
envolvidos no processo e 0 resultado da luta. Desta forma foi possivel trazer a tona

as relagbes que se estabelecem entre eles.

A opgao escolhida para apresentar estas relagées foi o dialogo. A
partir do material recolhido durante as pesquisas de campo e bibliografica, foi
possivel fazer com que produtores familiares, intermediarios, atacadistas, feirantes

e intelectuais académicos participassem de um debate. Neste dialogo/debate
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procurei atuar como articuladora, provocando, contestando, confirmando, ilustrando

e enriquecendo a conversa.

Neste momento, gostaria de apresentar pontcs relevantes que

chamaram a minha ateng&o neste didlogo.

Os produtores ndo recebem uma orientagdo adequada para a
comercializag@o, de forma que confribua para qualificar a luta de fazer valer o seu

trabalho.

A Central de Abastecimento aparece como principal canal de
escoamento da produg¢do, ali o produtor vende o seu produto individualmente a
intermediarios. Nas suas dependéncias, a Central de Abastecimento néo conta com

nenhum local para armazenar o produto nao comercializado pelos produtores.

Os produtos ndo sdo padronizados e classificados, ndo sendo por
conseguinte possivel contar com uma orientagdo adeguada na arrumagao,
acomodacgdo e embalagem dos produtos na EMPASA. Esses sdo colocados no chéo

ou sobre estrados, sem as cendigées minimas de higiene.

Os produtores reclamam dos pregos dos seus produtos, da mesma
forma que os intermedidrios reclamam das dificuldades para comercializa-los.

Todos parecem vitimas de um processo de comercializagao capitalista.
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Embora a relagdo dos produtores com os intermediarios seja um tanto

camplicada, no sentido de que existe exploragdo, eles consideram importante a

participagao dos intermediarios na comercializagdo, pois esses garantem a compra
de seus produtos, além do fato de serem parentes e morarem na mesma cidade.

Ao mesmo tempo que reclamam da venda barata de seus produtos,

alegam que nao tém condicbes de se ausentar do campo para vender seus produtcs

na EMPASA, ja que n&o podem deixar o sitio abandonado, pois os filhos migraram

para os grandes centros do pais.

Alguns produtores n&o querem comercializar seus produtos fora da
zona de produgdo, porque deixariam de ser produtor e se transformariam em
atravessador. E bom, entretanto, considerar que quem vende n&o vira intermediario

obrigatoriamente.

Os produtores ndo véem os atacadistas como antagonistas nesse
contexto em que se apresenta a comercializacdo na area em estudo. Sera que ndo
estdc camufladas as manipulagSes embutidas nas relagdes produtores -

intermediarios.

E bem visivel a participac&o dos dirigentes sindicais e de associagdes
de produtores em todo processo das lutas, mas ainda n&o é muito visivel a

participac@o da base.
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E bom ressaltar que a venda na zona de producao aparece como um

canal de comercializagdo.

Os produtores procuram se informar dos pregos através do SIMA; que
oferece boletins diarios com cotagdo de precos a nivel de atacado dos produtos
comercializados na EMPASA, o que serve de pardmetro na hora de efetuar a venda

dos seus produtos.

Os produtores preferem efetuar a venda dos seué produtos aos
intermediarios permanentes na EMPASA, porque o pagamento é efetuado na hora e
esses agentes estao diariamente no mercado. Ja no caso de venda aos feirantes o
pagamento e efetuado apds o término da feira e corre ¢ risco de nao receber, caso

o resultado da feira ndo seja positivo.

Termino fazendo algumas consideragdes e sugestdes sobre a juta dos
produtcres. |

Existem os problemas inerentes a uma sociedade produtora de
mercadoria, onde tudo que € valor de uso ou utilidade é transformado em
mercadoria, visando a apropriacdo do trabalho ndo page embutido em cada uma
dela. A solugdo dos problemas da comercializagdo estaria na construgao de uma
sociedade em que frabalhadores, instrumento de producao e matéria-prima nao se
tornassem capital variavel e constante, mas fossem considerados como elementos
de producdo de utilidades para a sociedade. Esta, entdo, em questdo um modo

diferente de organizar a sociedade.
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"Em vez de produzir mercadorias para 0 mercado para se obfer lucro

gerado pelo trabalthc ndo pago, criaremos um modo de produzir bens e

servigos para a sociedade. Ser trabaltho e ndo forca de trabalho.”

(SALES, 1936; 80)

A comercializagdo, na area carece de um estudo mais minucioso de
todo o circuito de produgdo e comercializagdo, consequentemente da
participacao/relagac produtores associados.

Faz-se necessario o refor¢o da organizagdo dos produtores como

instrumento de poder objetivando fazer valer o seu trabalho.

Parece urgente uma aproximacgéo entre dire¢8o e base nas lutas

empreendidas pelos produtores no campo da comercializagio de seus produtos.

E preciso ter uma proposta concreta para os produtores familiares,

tomando em consideracdo sua maneira de sentir, agir e pensar.

“Ndo temos um agricultor preccupado apenas com o ‘como fazer’, mas
também com o ‘por que fazer' determinada prética agriccla. Essa
conjugagdn saber empirico/saber cientifico é expressa como a
necessidade de teoria e pratica caminharem juntas.”

(CAUME, 1996; 49)
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E necesséario ter condi¢des de definir e redefinir os caminhos a serem
trithados, para efetuar a sua comercializagdo, haja visto que o primeiro passo ja foi
dado, na luta pelo espago perdido no Mercado do Produtor/EMPASA iniciada pelo
poio sindical do Agreste, Brejo e Cariri Paraibano, numa unido forte e bastante

definida em todas as etapas da |uta.

“E bom deixar de pensar que a organizacdo é fruto de mowilizagao,
conscientizagdo, técnicas de trabatho com o grupo etc. As pessoas se
redinem para tentar afirmar determinados interesses. A questdo
fundamental da organizacdo esta no modo participativo de descobrir e
realizar o que interessa. Mas nem os técnicos nem os produtores
sabem de modo imediatc o que lhes esta interessado, sé com a
consulta confronto sobre o que fazer e sobre 0 modo de conseguir o
que estd perseguindo é que vai gerar e definir a organizagdo dos

pequenfos produtores.” (SALES, 1983; 42)

Acredito ter iniciade um debate com produtores familiares, intelectuais
académicos, intermediarios e feirantes sobre a comercializagao da produgéo familiar
no municipio de Lagoa Seca. Espero contar com outros aliados que possam se
integrar para que juntos possamos encontrar alternativas para subsidiar os

movimentos sociais.

Tudo que desejo & contribuir com a luta, néo sb atraves da pesquisa,

mas por meio de uma participagéo efetiva no processo, através dos conhecimentos
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adquiridos no Mestrado em Sociologia Rural com os intelectuais académicos, e dos

conhecimentos adquiridos como técnica da EMPASA, nos embates diarios.

Gostaria de esclarecer que ndo pretendo conciuir nada: apenas
pontuar e avaliar toda riqueza das ligdes recebidas dos intelectuais académicos e
populares, numa troca de saberes. As reflexdes sobre a luta e seu contexto que tive

a oportunidade de aprofundar, como também amadurecer outras tantas.

Tenho a intengdo incessantemente de continuar aprofundando os
conhecimentos, para, a partir de entdo, ter condigdes de colaborar com o
amadurecimento da luta e o enriquecimento pessoal, pois € algo que me da prazer.
Desejo ver os produtores familiares na busca incessante por um “lugar ao sol” a fim

de que possam encontra-lo antes do anoitecer...
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1 Morag, fecentemente a direy S0 cera]

" Campina Grande, A3 dina visity,
CMpMMILLa verbal de fevar - mais yma
T2 - 0 probiema 30 Go enuador, pu sentido de que este

uto de cerca de 200
]

——

FECUON para 3 construgla o
Frecuton o mais r. ? possasel, g
o € P pela Empaca - recional de e

Centenas’ de peque-
Nos produtore; que
comercializam na
Empasa, em Campina
Grande, ameacam fazer
UM protesto em frente 4
Cmpresa contra 3 venda

de espacos no Mercado
fda) Produtor a intermed;. :
anos, fato que vem pro-
vocando atnitog entre os
produtores. Ongen, pela
manhd umgy comissio
| dsteveny redagiodo DB
Para denunciar o que
considera de um ataque
405 pequenos produtares

Sezundo informoy
elson Anacleto, presi-

i dente do Sindicatg dos
i Tmh:l“mduru:; Ruraisde
i

480a Seca, com 3 ven-

dados €5Pagos os peque-
f0s produtores est i com

e B Py

DIARIO DA BORBOR:
ool 1 0

Alem da vend, dos

grades em tod 3 exten-
Pequenos produtores
ham acesso ag gal

n0s produtores, Ja

ciar, tém de vender scus
produtos mas baratos oy

No dltimo dia

representantes de
vanos Smdicatos de Tra-

Fevereir,
cv "':E':’__‘J'?_ 1995

—_—

aqueeles vey balhadores Rurais, na

qual for elaborade um
documento onde osagn-
cultores apresentam og
problemas o pedem soly-
0¢s imediatas para to-
dos eles Esse documen-
tofoi entregue ag Gover-
no do estado, atraves da
Empasa ¢ dy Secretaria
da Agricultyca ¢ Abaste-
Cimento, dando ym pra-
zo de 30 dias para que
S¢Ja apresentada uma
solugio para o impasse
“"Caso isso acontega og
produtores vio fazer uma
fara hivee em fiente 3
Empasa, em protesto 3
atual SIUACT0 "™ 3 firmoy
0 lider dos trabalhado-
res
A reportagem do DB

Procurou oy ir 3 diregio

Ao Uy o ..?'T"'.:'&‘"T“_ -..-—g—.——___h.____"

local da Empasa sobre o
-+ As5unto, entretanto, adi-
retaria de
comc:ci::li.m;ﬁo, Fitima

H Morncs. afirmou que o

problema est; sendo re-
solvido pela dj regio ge-

© ral em Jojo Pessoa. 0

1 fato ja fo comunicado
- Diretoria de Operagdes
em Jodo Pessag que esta
nearregada de apresen.
tar as solugdes'’. disse,
De acordo com Fatima,
a situagio dog produto-
res ¢ realmente dificil ¢
existe a necessidade ur-
gente de construgio de
Um novoe Mercado do
Produtor Para garanur
PO para todos, Se.
gundo cla, o5 Pequenos
Produtores s3iq muito
mjustigados
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1 " Oy proquaniai préeu-

Tiores que Lomoiiadia
‘03 Erpana, decdaam
s U prazo pars que g
Goumude Enade sofu-
LI U s 072 N
wabtage ne Mocady do

Guantic Agurs, v guver-

ictane de Agneultu-
1a, Martwwdve Gadvellia,

R W aig @ dia 20 paca
teaprwnler o docomuary
wiltvgue prlos pronduie-
b e tukie de guncuy
posiadu Parsada ena
dats, (34D BiC b Tk
wtondtadu v sada
pata o prebloma, a Fion
e’ Kepresesiatng dus
Frodutster punto a.
Lopasa (Unido de Sin-
icetor Rutas) aitioea
com i agdona hinligs
cuomirg o Guvensy du L4
1ada

u»:mu.mn convitio -
dhe eprerimmes de S

besta " scumicLcndo! no!
Iy cad Frodutar
et wbeaes da e
Mo, gsiioa 6 gor)
Senmlot » buhciuiel o
e Conluring ufir
muu Nelion Aun:lrm.}_
tesvurore do Sunbeatn
R
s e Lagos Seca, o8
pourditores dosntian de’
snpral a Frags da Bane
"ok cabo o proklconn
'y bgja rohade Ay
“rw, elen pp vy feg)
"s Rus D Varcweelos
emhiavea Eupara, cixle
piotsey e o
. Iivia e gonme
o proshren, une ved
' o seus vapager o
du Mercado l’ur.un
prvatizadus g DCupnlm
por stisvennaduicy 4

fora
wlias

radul Anloine Mz co T}

Ao vlese siktondo '™
" walis de balannha, wia

D - Ug, .1'1. jgg 5

Produtores améagam mover

ontra o Governo

(;.:mdn daisaam e
“ado por pante da dugi
€a Exipara o iespansatn;
hzam s Govenw do B
vadp ¢ o diocgdo da e

" presa por gualquer Cosa

spur vuila 3 sl ocel

*wem o3 "Wabalkadores’

Tutais .

De acordo com Nel-
oy r\l;acluo.m‘espaws
J' Mrrcade do Frudwor
L Ao devenam we ovgia-
*dos pelos prodeneivs for
tom Sumtipiador pus
atravessadoies que co-
locasam coigar dradine
do o gatpio e inpadindo
o1 produtores  dy

feemenciahzate seas

podutor  Alun disso,
dereniste i -

1ta da Empasa, o que,

vein fasliande 3 pgor-

Lt de aies Sana-
© el oy produlones «

stravessadores Ha unia
eapretaliva de que a 5=
T 30 pnone 3 parkes de
‘Junho com a chegada da

VL i 03 Pindutones do
ey v pusa’ a
!'mpu: L Leniar,
conctgiplizal o puoedilo
s navictdo opuinngs’
dude . e
VNG pretendemol
hiss ot fesson espegon
© cappranan que p Go-
verug di Lalado reboiva
vuan problune, cno .
trane faromen vina fore ‘
paralela em Tremie a
Engprars € tanbom vas
ur wiliar e Jushiga
contea 0 Govertw para
o tendanos. du vuha.
Joniol Chpagos !uwu
‘Anaciao Bl ul:w.- na,
g by dy LD z:olu
Wiagy e fobo” Gmnm
Andaido ¢ Josd Anidiugt
Feveirs! yieydenie o™
Sudecatos de Trabalha-
Jduter | Rurau de:
Boquendo's Esper

43,
Crtisbalhadwer pre! impactivamoite alémda

tadom fochnr tantwm
s ponder do accaio w
Jnpaa g p -nl(nul pos
)mblmn o

‘JuuwduGovuno-da
preprin . diregle dﬂ
&, que donou 3
an vonsl lh-n—
donn, eniregue ot
‘atisvessaduion Oy Sm-i
Mieaier de vanes iy
CIMAE que dluam n-
Empats om l‘amjzu.n

produlor Anur kese Ne-
|, e, produtor do pw- i
nmp-ud Uupucirio. Na i

HUNCIA AN que ob pu.-l'

- dhtores dag dades de !
Lagea Swea e Alagoa®

: . Nova, enido] defiranvas,

e M CPgopalao
comercig dy seus produ-
* 101, 04 quans furam toials
htine ,ecupadol, pdln
_alrascuaduies,,.

hrn reun on:ahzada
onu.-m ‘pela manhd no
Sindicato dos Trabalha-
dores Rurais de Lagoa
Seca, 05 prquenos agn-

comcrcu'lznm no Mer-
cado do Produter da
Empasa, em Campira
Grande, decidiram que
VO !’azcr uma feira h\'re

Tes apos

diversos atos publicos cm-
frente 2 empresa a part
do'proximo dia 17, caso _
oGoverwdoLstadonio,
apresente nonbuma res-,
poOsia 20 documen'o_
retvindicatério enviado :
plos ‘rabalhadores. !
=, 05 pequaos produ-
lo;e lamam da falta -
de £5pago NO \ducado ¢

UAAY Wt vt s

C:mpma Crandr Iu!ou munn para lcr nqul msln-
fada wma dasunidades das Centrais de Abassecimen-
10 e assim evitar a presenga dos atravessadores e
‘conscqientemente o engrandecimento dos pregos yue
prtjudic o prudulou-scm itom smconsuuudu-
es. Dot
A cu!.nSL s¢ uniu, !'Drmuu win bloco politico ¢ ng
go\ ‘erng de Ernany Sitiro, viu construids asua CEASA,
wo bairrudo Atto Brancu. Campina Grande, pussou a
ser umz das anicas cidades do imerior do Brasil a ter
.0 benehicio ¢ destacou-se na regido. Para CEASA
convergiram todas as salengdes ¢ sua Nlosolin de atu

diretores, Asv anlnuns inicisis feram elopiadase por
algum lLrnpu o velboHitiema do Mercado Central,

" batata e outros produtos foram abandoenados, para

Vit ios do passadv foram tsqllcmdus Jror alguns anps,
. A CEASA depois de algum fempa, Ric era

mnﬁ um, dm:umcn-

to 20 bcvemador Anto--
nio Marniz, pedindoe pro-
widéngias para a solugio
do impasse! Conforme
cultotes que garantiu'g secretirio
Marcondes Gadelha, da
Pasta da Agriculurs, o
governador  daria”uma’
n.spos:a aos, !rabﬂhndo
“carnaval
ma Praga da Bandeita e Coméatéontemnichavi

B amsidoaiendides, osngz .-

cullorc:s s reram e dxr
ud: rarm que vio protestar |

qual passa o Mercado do’
Produtar’ de Campmn

. Cunﬁ;um_'n_:_o_smﬁnno
" do Sindicato, dos Traba-
thadores. Ruras de Cam-
pina Gr:mdl: Juse l’z!el ra,

i VAN IV A

_'.dutores d_a_ Empasa deudem

Immo quepamapnu da
“reuni o de ontem, na pro-

uma terga-feirs repre-

sanantes dos Sindicatos

estario visitando o5 o1- -
gios de imprensa da ci-

dade para denunoiar o

descaso "verificade no:

Mercado do | Produter=

“Ele ncrus;en'ou qu
se'o Govemo nio apre-
setar uma Jespesta até’
o dia 17, os'pequenes
“produtores \':?opmwstar
fazendo mos ublicos na”
freme da l:mpas:i € pro=:
- nlo\’(.l'ldD Uma ﬁnra !l\'l’e
. na qun da Bandei
“nocentroda cudade Eles
premeten ainda; pru::u—‘
rar um _;ml;o_.lqcal para
hicarem comerc|
seus produtos:

Mel cado dos allavessadores

D12 nudou, o5 pequenos produtor:s prrdtram

cagio pusson a ser uwma noevidade logo absorvida e
elogiada. Os produtores rurais ganharam um espago
para tomerciatizar diretamente cum s consumidores”
ou com eperadores yue com cs}es tinhain contatus

onde ateavam es *reis'’ da banana, da cebola, da”

" satisfagdo dos que fazem su as’compras semanais. 05

mais novidade, us espagos destinados aos peque-
nos produlnres para a tomercializacio foram -’

A~ e ——

pau!aunzmuulc mup.u]os pclos ‘tubares que esta-
vam retraidos esperande s6 uma OpOI‘tumdadE para
atacar. Tudocomegou a ser modlfcndoe até oconjun-
to arquiletdnico, wm dos motives de url,utlm para
Campina Gr.'mt!c passou a ser agredldu eis smargens
da Ruz Dr. Vdscuncclns, com a. aquiescéncias do

" Puder Politico  commegou 3 seredificada uma favels que

hoje € uat dos) nmnﬂn'ngos que eufeum F R:nulla da
Borborema™."” i sl

A CLASA !rnnsformuu -5t €M EMPASA a ﬁloso-
vez,
niu hi miais espagos para eles Al ngora 6 aper n o8
gue fuzem os precos mblrt‘m ou descerem ‘I seu, bel

prazer, Os contstos’ direlos com .05 tunSmmdures

_agora saonmpossn‘t:se 1550 1em moti adoums sene dc
protesivs, A dvtoridade 2 que estd suhurdmadz a

FEN L] cientificada e ha até's mea;a ‘da

_!ransformaf;:u da Pr.lca a Bandeira num mercado do
‘produtér; pois &

# CEASA, hoje € ¢oin 10das)as
letras-o mercado do alravess.ldor“ Eles, tomaram

'ronu de um bcm camlrmdo ton o dn e ° puhlu:o,

i
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1 Representanies de’seis_ i ela-
Sindicatos de Trabalhado- " boradoe enviadoao secre-
res Ruraise detrés Associ-

1ario de “Agricultura do*

'y

'q

pryarg S v

— e e
-k

para revendedor. Pedro
Pereira disse que se 0s pro--
dutos forem vendidos di--

m

T A e 4

uradorias

da Empasa autorizou a
construgao de uma cerca
circulando o.Mercado e.

_agdes de Produtores Agri-™
colas entraraim ontent com

Estado,. Marcondes

. Gadelha; solicitando que

retamente entre o produ-. . fechando de vez a .ared:
1or ¢ o consumidor, os pres v destinada aos produtores.

;uma.fepresentagio. nas, *.a, cerc

16 Mercado dg  gos dos péneros alimenti-

+ Parigjpam da repre-;

"Curadorias do Patriménio . Produtol seja retirada’ e ciosterdo umaquedacon-  sentagdo, os sindicatos de

sideravel:

Trabalhadores Rurais das

Piblico e do Consumidor © que spjam construidos
contraa Empasa - Empre-"  galpbes: para aumentar o
sa Paraibana de Abasteci- " espago fisico destinado a;
"mento ¢ Servigos Agrico- | comercializagio. O secre-
las. Eles protestam contra  tdrio disse que ainda este
agdode airavessadoresea  ano val consiruir os
construgdo de uma cerca, - galpdes: Quanto a cerca,:

na drea 'do’ Mercado do  nenhum decisio foi toma-. «
| - do pelos. atravessadores, -
" deixando’ 05 produtores -

‘Produtor, impedindoos de’’ ' da ate agorals e s
i T e : e
comerciahzarem. - Os’ produtores’” rurais

1 Deacordo com o pro-,  afinmam que;'a agio de

O Mercado do Procu-
rador, como o _proprio
nome diz, foi construido
na década de 70, quando
da inauguragip da extinta

Ceasa. De 1a para ci, o

espago vem sendo ocupa-

sem’'espago para a venda-

dutor ryral Pedro Pereira

da Silva, que reside no Si-,;

no Lagoa de - Gravata,
mumcipio de Lagoa Seca,

atravessadorafazcomque * direta ao consumidor. ¢

os pregos_dos  produtos . Aumentando os pregos de
agricolas continuam, em .. cereais, frutas e verdur,
. alta, ja que cles compram . Pra completar, a diretoria

cidades de Logoa Seca,
Esperanga, Areial,
Massarandubaj
Boqueirdo, Lagoade Roga
e Campina Grande, além.
. das Associagdes de Produ-,
tores dos sitios Covio,,
Lagoa de Gravata e
Almeida. Eles esperam
que as curadornias entrem
brevemente comuma Agio
" Civel Piblica contra-a,

“* " Empasa para que o proble:

" ma seja solucionado. £
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A situaglo dos pequenos produtores rurais do
Curnpurlimrmo da Borborema (honaligas ¢ frutas),
que desde o final do ano passado estio prejudicados
com a colocagho de cercas divistrias cm espagos
niblicos (mercado produtor) na Empasa- Empresa

‘araibana de Abasiecimento ¢ Servigos Agricolas,
ex-Ceasa, pode se agravar a qualquer momento caso
0 Governo do Estado nio tome sérias providéncias,
Ontem, o Sindicato dos Trabalhadores Rurais de
Lagoa Secca, Lagoa de Roga, Alagoa Nova,
Massaranduba, Boqueirfio, Areal, Esperanga e

’ Campina Grande; Asyociagdes de Produtores Rurais
do Slio Almeida, Sitio Coviio ¢ Lagoa do Gravatd,
cntraram nas Curadorias do Consumidor ¢ do

Patrimbnio 'dblico coin uma Repres il
Limpusa, que permitiu, segundo cles, a ocul
cspugos antes destinados 5o pequeno produlor,

Bastante revoltados, os produtores exigem do
Secretdrio de Agricultura do Estado as imedidas que
3C compromeleu a lomar, neste caso com a retirada
das cercas uli instaladas hé inais de cinco meses por
‘atravessadores’ que estho ucu{mndu lodo o espago

os produtores Pedro Pereira da Silva ¢ Moisés da
Costa Lima, a calcgona teme que s situagdo se agrave
a qualquer momento, vez que os Snimos estdo
acirrados no local e o clima entre produtores e
‘atravessadores’ € lenso, "Nos pagamos taxa de
ocupagho do espago ¢ ndo o ulilizamos, além disso
wcamos com mais 17 por cento referentes ao ICMS

piblico do galplo da Empasa. Sepundo informaram .

e

Produtores rurais entram com

contra Empasa

cstadua! para ndo 1ennos um espago para nossas
mercadonas,” destacaram. Eles denunciam que houve
de fato uma privatizagio no setor, deixando os
Flodulmcs sem espago ¢ acusam a diregdo da
Smpasa por ter feio uma negociagio iregular que
prejudicou loda a categoria, >

O problema jd foi levado ao Governo do Estado ¢
3 Secretaria Estadual de Agricultura, através de
audiéncia mannda com as associagbes de
produtores, onde houve um compromisso de
solucionar o problema, entretanto, nenhuma
providéncia foi tomada, Conforme expdem os
produtores, a categoria teme que o problema se
agrave, tendo em vista que no mes de junho, quando
acontece a safra da batatinha, virios sio os
illmlnlulea dos municipios de;Lagoa Seca,
ssperanga, Remigio ¢ Montadas que trazem os
aquele setor e nio lerdo onde coloci-

produtos par
Jos. 0" Ry
Eles solicitam ainda que, além dafretirada das
cercas, seja providenciada a construgio-dé um novo
galpio, entretanto, que haja um policiamento no
senhido de que de [ato o local seja destinado para os
produtore i
ASSEMBLEIA - Nopréximo dia 06, 05 pequenas
rodutores rurais estarao realizando, na prépria
Empasa, uma assembléia com a calegoria que
inclusive ¢s1d disposta a iniciar o processo de
mobilizagio, ou seja auravés de ato publico e feira
em frente 3 Empasa, boicotando assim o pedigio
pago pelo espago que nio é utihzado.

A cerca isols & drea erigi i r

A Associagio dos Trabalhadores
Rurais dé | apou Seca, Lagoa de Roga,
| Alagoa Niva, Massarandub, Camipina
Grande, Areal, Esperanga ¢ Boqueirdo ¢
3 Associagio dos Produtores Rurais do
Sitio Almeida, Sitio Coviio ¢ Lagoa do
Gravald, entraram com. uma

Entidades recorrem 3 Curadoria

Representagio, ontem, nas (‘u’ndun‘aa
do Consumidor ¢ Patfimbniq Piblico
contra a Empresa Paraibans de
Abastecimento ¢ Scrvigos Agricolas
(Empasa) que permitiu, segundo os
representantes dessas e-uinladcs', a

contra Em pasa

‘ocupagio dos espagos destinados aos
pequenos produtores  (mercado
Pprodutor) pelos atravessadores, hi mais
de cinco meses, inclusive com a
construgio de uma cerca isolando

totalmente o local, (P4,

3-1)
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Sll‘ldl catos fazem

T ep1 esenta@ao
contra: Empasa

‘Os Smdu:nln: dos Trabalhadores.
Rurms de"Lagoa Seea, Lagan de Roga,
Alagoa Nova, Massaranduba, Boqueiria,
Arcialy Esperanga € Campina Grande; ¢
us Assocsacdes de Produtores Rurais' dos
Sitios Almeida, Covo e Lagoa dd Gravald, -
deram's cnl.rada aonlem a uma frepresenla-
vdio conlra 2 Empasa {Empresa Paraibana”
e Abaslcclmcnlo S/A), nas Curadnrl‘:s
dc Defesa dnCm j

s ¢ rc%poma\ el pela ad-
nnmsln;.m do Mcrcado do Produtor, n
_inliga Ceasad¢ Campina Grande, Comn :
representagdo, que [0 \uh:mh por- 9
pessons, 05 Sindicatos ¢ Associagdes quc--
remn de voltn o ticesso dos pcqucnos Pro-
dutores dquele mercada, . i -

Na representagiio, os sindicalistas
pedem a remagio das grades divisorias©
que existem dentro do galpio da antiga:
Ceasa, que 5e conslilue oprincipal mec- .
cilliaa comercializagiodos produtas agri-:
colas [Immlnmgmnmms) Osag acrlcullo-
1cs, requereraim ds Curadorias do Consu-
m:dor ¢ do Patriménio Pubhco, it eonvo-*
Laglio dos dirigentes da Empasa,

Na dncmm.ﬂlo anresentado "as
Curadorlam as cnlidades de’ progutotes
rurais lembram, que, scu cspage no Mer-
cado do Pmdutur foi conquistada, apés
um mo\lmcnio -que chvolveu :mdxca:m
associagdes e a classe pohuca, ainda na’
década de 70 A

el Sal]cnlam_quc nessa, lul.'i contra
.05 chamados. ,.a!ra\'csmdoms SO5 pe-t
quenos produtores foram, finalmente be

neliciados com & constmc;.m “da ‘Codsa,!
dotada de wn galpdor gigantesco; onde o 5
“pequene prodular podia confortavelmen.
t¢ vender seus produtos diretamentc dos
sitias,’ para ‘o5 consum:dorcs Entre csscs‘

1 i 2t i, ]

. . .
Pr-ﬁﬂnrcs realizam asscmlwl na Emapasa ¢ dixculem os problemns

Produtéies da Empasa decidem fazer
feira paralela ao lado da empresa

Dezenasde produtores
Furass sc TCUNIFA N A
nhd dc entcm no intcrior
da Empasa(antiga Ccasa),
ondc protestaram conlra
0s chamados
atravessadores, que sc-
gundo cles vém atrapa-
Thanda as vendas ¢ dei-
xando scm cspago para a

“comercializacioe dos scus

produlos quc com muito
sacrificio produzem ¢ tra-

Produtores Rurais de La-
roa Seca. que informow
screm a falla de espagoc
os eacaminhamen(os que
oGoverno do Estadoven
dando ao problcma que
nao os satisfaz.

Onlem os produlorcs
tiraram um indicativo de

- formagiodcumalcira pa-

ralelacmficnica Einpasa.
s¢ possivel impedindo o
triinsito nolocatl. sco pro-
bleina nie for sesolvido

lugares com produgio de

frutas. verdurasc legumes

¢ o diomargem para os
produlores rurais da re-
gioiambémeomercializar
scas produlos.

Llcs conversaram on-
tca mesmo com o dirctor
regional da Empicsa cm
Campina Grande,
Valdomwiro Francisco
Xavier ¢ heje teriio uma
reunido nascuradoriasdo
Consumidorc Patrimbnio

Q assessor da presi-
dénciadaLmpasa, Geral-
do Formiga, csteve ontem’
cm Campina Grande, na
ocasiio lomou conheci-
menlodo fato cinfernmou
que¢ a presidéncia do dr-
2o jd lem posigio sobre
o assuato no scabdo de
resolvé-lo no mener cs-
pago de tempo-possivel.
Scri iniciado hoje o pro-
cesso de hicitagdo pata
construgdo do galpio so-

zem paraaquele mercado.

O movimenlo foicnca-
begado por Nclson
Ancleio do Sindicalo dos

brevemente. Os
atravessadores sio pes-
soas que vém de varios

caoda Empasa.

Publico, com a presenga
de sindicalistas ¢ a dirc-

hicitado pelos produloies
rurais ¢ dentro de no ma-
ximo 60 a 70 dias a ebia

Direcao da Empasa ¢ produtores
rurais se reunem em audiéncia

“A Empasa ji ol do pegqueno
produlor rural. mas hoje os
falravessadores” ocopam lado o
espago naquele mercado produlor ¢
=6 nos resta veader as mercadorias
para outras cidades™. G desabafo fod
fcita na manhd de ontem pclos
produtores rurais do Compartimenta
da Borborema, duranic assembléia
realizada na prépria Empasa-
Empresa Paraibana de Abaslecimento
e Servigos Agricolas, ox- Ceasa, que
prolestam conlra a colocagiio de corcas
divisdrias e espagos publicos, desde
o ano passade, prejudicande oda a
caicgornia,

Q polémica assenio scri discutido
is 9 horas de hoje, ne prédio das
Curadarias, quando estario reunidos
cn audiéncia representantes de ledos

os setnres cnvolvidos, para que desta
fonma pessamn decidic o ympasse
crizde, Durante a assembléia de nnzem.
os produtores Turais hscutiram os
cncaminliamentos que vém scndo
tomadoes pelo Governo do Estado no
sentido de construir novos galpics,
cairelante. a categoria acredila gue a
medida nie solucionati o problema.
A decisdiotitada e assembléia foi de
realizar uma (e paralela em frenie &
Empasa a partir de mado, ciso as cercas
ndio scjam relicadas alé 14,

Segundo  informou  Nelson
Anaclclo Percira, de Sindicato dos
Produtores Rurais de Lapoa Seca, a
categoria ¢854 bastanle revoliada, vima
ver gue oaige do Secretirio de
Agnicultura do Eslado axmedidas gue
A€ COMPEOMEIEU & femar, Desie Ciaso

com asclirada das cereas ali instaladas
hd mais de cinco mneses por
“atravessadores®.

A audiénciaque serd realizada hoje
¢ resultado de uma representagiio
cantra a Empasa que o Sindicalo dos
Trabalhadoces Rutins de Lagoa Scea,
Lapoa de Ruoga, Alapoa Nova,
Massaranduba, Boguoeitao, Arcial,
Esperanga ¢ Campina Grande ¢
Associagies de rodutores Rurais do
Sitio Almeida, Sitio Coviio ¢ Lagoado
Giravati, entraram nas Curadorias do
Consunudor ¢ du Patrimdnic Pablico,
ver que. segundo os represenlanies
das enndades, a diregio da empresa
fol quem permitiv a veupiagio dos
cspagos anferiormente destinados a
cerca de mil pequenas produloses, gue
agora senlein-se prejudicados,
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Produtores ameacam agir com violencia

caso a Empasa nao construa novo galpao

Qs pequenos produlores rurais
do Compartimento da Barborema
(honaligas ¢ frutas) foram enfiticos
duranic a audiéncia realizada na
manhd de onlcm, junlo a0 promoior
Noel Crisésiomo, curador do
Consumidor. ¢ diregio da Empasa
Empresa Paraibana de
Abastccimento e - Servigos
Agricalas, ex- Ceasa, advertindo
que s¢ num prazo de 60 dias
(conforme ficou estabelecido em
audiéncia) 8 empresa ndo tiver
construido um galpdo unicamenic
Jestinado & categoria, ou se ndo
houver vm espago proprio, os
produtores apelardo para a
violéncia. objetivando garantir um
cspago para comercializar seus
produtos.

Os produlores temem que ©
impasse criado com 0§
comercianies que colocaram
cercas divisdrias cm cspagos
piiblicos permancga, vez que a
partir do més de junho esid
previsio o despontar da safra de
batatinha ¢ os produlores nio
ierio onde estocd-la,
principalmenic porgue s¢ trala de
produte perecivel e nesle caso
poderd haver grande prejuizo para
a categoria. -

Durante a audiéncia, 0%
representantes  da  Empasa
garantiram que num prazo de 60
dias um galpio serd construido (a0
lado do jé exisiente) medindo
aproximadamente 800 metros
quadrados. Para evilar novos
franslornos gquanio a sua
ocupagio, a diregio da Empasa
estard aplicando critérios para o
scu funcionamento que serd
unicamente destinado ao pequeno
produtor. .

CADASTRAMENTO - A partir
de hoje, a Empasa dard inicio a0
processo de cadastramento de
todos os produtores guc
comercializam naqucle mercado,
visando desta forma ter um
control¢ paraevitar a lilizagdo do

O impasse prende-se ao cercamento
cspago por parte dos comercianics
ou “atravessadores’. )

Os pequenas produtores rurais
ndo sc mostraram favordveis &
construgdo do galpdo. pois nio
acreditam que sc destinard
unicamente & calegoria ¢ lemem
ocupagio, prefesindo desta forma
que a Curadoria dé uma solugio
ao problema. Por sua vez, o
curador Noel Cris6stomo, de posse
de toda documentagio da Empasa
(lei de criagdo da empresa ¢
regimenlo inlerno), pomcou uma
comissio para apurar ‘in loco’ loda
a situagdo na ex-Ceasa, fazendo um
levantamento do problema, para
que cniio a questio scja
solucionada amigavelmenic.
Segundo o curador, aqucle espago
publico deve ser priorizado a0
pequeno produtar que vem sendo
prejudicado desde o ano passado.

Estiveram participando da
audiéncia de onlem, represcn-

da sirca por paric dos atravessadores

tantes do Sindicato dos Traba-
Ihadores Rurais de Lagoa !_icca.
Lagoa de Roga, Alagoa Nova,
Massaranduba, Bogueirdo, Arcial,
Esperanga ¢ Campina Grande ¢
Associagdes de Produtores Rurais
do Sitio Almeida. Sitio Coviio ¢
Lagoa do Gravatd. Scgundo
informagdes prestadas  por
membros do Sindicato dos
Produtores Rurais de Lagoa Seca,
a calcgoria csif bastante
revoltada, uma vez que exigiu do
Secretdrio de Agricultura do
Estado as medidas que se
compromelcu @ lomar, nesic caso
com a retirada das cercas ali
instaladas hi mais de cinco meses
por ‘atravessadores’. "Nés
pagamos laxa de ocupagio do
espago e mio o utilizamos, além
disso arcamos com mais 17 por
cento referente ao JCMS estadual,
para ndo ICrHMOS UM CSPACo para
nossas mercadorias,” desiacaram.

Os pequenos produtores
rurais do Compartimento da
Borborema (hortaligas e frutas)
aguardam que uma nova
audiéncia seja definida pela
curadoria do Consumidor, para
que a categoria ¢ diregio da
Empasa - Empresa Paraibana de
Abastecimento e Servigos
Agricolas. ex- Ceasa, possam
voltar a discutir a problemdtica
vivenciada pelos pequenos

prejudicados com a colocagio
de cercas.

Na dltima audiéncia
rcalizada, més de margo, os
agricultores advertiram que se
num prazo de 60 dias (conforme
ficou estabelecido em
auvdiéncia) a empresa ndo tiver
construide  um  galpio
unicamente destinado 2
categoria, os produtores
apelario para a violéncia,
objetivando garantirum espago
para comercializar ~ seus
produtos.

Os produtores temem que ©
impasse criado com . os
comerciantes que colocaram
cercas divisdrias em espagos
publicos permanegd, vez que, a
partir deste més, estd previsto o
despontar da safra de batatinha
e os produtores nio terio onde
estocd-la, principalmente
porque se trata de produto
perecivel e nesle caso poderd
haver grande prejuizo para a
calegoria.

Durante a audiéncia, os
representantes da Empasa
garantiram que num prazo de 60
dias um galp3o seria construido
(ao lado do jd existente)

medindo aproximadamente 800
metros quadrados. Para evitar
novos transtornos quanto asua
ocupagio, a dire¢io da Empasa
estard aplicando critérios para
o scu funcionamento que serd”

produtores, que se dizem.

Situacao dos produtores
rurais ainda indefinida

unicamente destinado ao
pequeno produtor.-
CADASTRAMENTO-- A
Empasa também deu inicio ao
processo de cadastramento de
todos os produtores que
comercializam naquele mercado,
visando desta forma ter um
controle para evitar a utilizagdo
do espago por parte dos
comerciantes ; ~ oon
‘atravessadores’. Apesar da
providéncia, os pequenos
produtores rurais ndo se
mostraram favordveis quanto a
construgio do galpdo, pois nio
acreditam que se destinard
unicamente a calegoria e temem
ocupagio, preferindo desta
forma que a Curadoria dé uma
solugdo ao impasse.
Quando na iltima audiéncia,
o curador Noel Criséstomo. de
posse de toda documentagio da
Empasa (lei de criagdo da
empresa e regimento interno),
nomeou uma comissdo para
observar “in loco™ a situagdio
dos pequenos produtores.
Os Sindicatos dos

. Trabalhadores Rurais de Lagoa

Seca, Lagoa de Roga, Alagoa
Nova, Massaranduba,
Bogqueirio, Areial, Esperanga e
Campina Grande; Associagées
de Produtores Rurais do Sitio
Almeida, Sitio Coviio e Lagoado
Gravatd, estio aguardando uma
posi¢do das Curadorias do
Consumidor ¢ do Patriménio
Piblico, vez que as entidades
entraram hd bastante tempo com
uma representagio contra a
Empasa. “N6s pagamos taxa de
ocupagio do espago e ndo o
utilizamos, além disso arcamos
com mais 17 por cento referente
ao ICMS estadual para nio
1ermos um espago para nossas
mercadorias®,” destacou’. o
produtor - Pedro’ Pereira
explicando a situaggo:
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3} secrelirio Marcondes Gadelha, da Agricultura, vivlou antem a drea d

estinada 303 pequenos produtores

Empasa inaugura Mercado
Produtor na proxima semana

0 Mercado do Produler da
Empass em Campina Grande 3 esid
ralicamenle concluido. A Aus
INBupurugan extd programada para s
pediaimos dias 11 ou 12, Amjormosgio
£ de scoretario da Agricuttura do
Extade. Marcondes GadelBa, que
esieve onlem nesia <idade pary sma
discussiio com a3 comercianies
insialadon po docal.

A promesss lof cumprida, segundo
Gadelha. O c¢spago € amplo,
democrdtico ¢ vai dur condiglio ¢
apurtunidade pata o pegueno
produlor eaercer seus dircilos de
cumnercializogan ¢ fupir, assim, or certs
forma. da cancorréncaa. 3s veres
predawiria do atravessador. "Tenho
enezs que dgur pare a frente ningudm
Val TEClamar Yuanle an eSpago para o
produlor, porque ¢sse € o espago
digno, nistiee. S50 2. 100Gm? que ji exidio
THOTHOR TS RCTCNR DU PO, G Yuais
i dat wina hova dinfinica 3 ex-Ceasa
e Campina Grande. lsso ¢ apenas o
comego. Nag lemos muito m
phanos”,

O secretirio do Apricubera do
Estado veia, especialmenie. oplem. 2
Campina Grande dinmir um conflito
inlemu registrade nz Empasa, enire
ot ambulantes (pessoal que cuida da
comercializagan informal],
principaimenie  de  pfneros
alimenticios. © o8 comercianies
extaheleaidos. Ele contiderou o
ERCORRO de Muilo provelinse.

As alegaghes dos comereiantes
Maos da Empasa em relagio §
concorrincin desleal ao local, sio

Jeradas de fustas pelo xe i
Marcondes Gudelha,

Mas ek lumbry exiztir, por outra
pane. ¢ direko universal & miciauva
ccondmica; adireilo de comercializar
garanido pela Consinsigio "¢ nds
lemns que encontral uma forma de
convivincia®.

== A visila de Gadelha & Empasa foi

uma fecomendagiv do goverpador
Jusé Maronhde. O reswliade foi
baswantr posajive - avakia o Seereldrio.
Exisle muita boa vontade. muita
disposiciio de colobaras, de chegarmos
2 um cniendimento. A secrelana jé
alinhavou algumas idéias. Pedimos.
apenas, uma irépna de 10 Jiss para
podermos impleme niar essas idéias e,
LEMns a esperaaga de que 1xso venha 2

salisfazer razeavelmenie todas as
partes”.

Denwre as idéins ji alinhavadas pela
Secretana da Apnewlturs pasu resoives
o mpasse ¢rado demre da Empasa.
esld 3 ruperldo de se eunbeiecer
Dimitex: fisicos. numéncos, codattrar
an pessuas que cstiu na rconomia
infarmal. dando aigum
dentsficagio, seis por carteir
decuimento. pela indumentdria. seja de
que forma for.

A designavio de umo dra Para oste
lipe de comercializagdo identro da
Empasal. 530 permitir 3 venda
indiscriminada de quaiquer produto,
cuabelecer crnérios para outres -
evemipalmene - que gudirui trabalar
na cmpresa a0 tambeém alpumas das
dgias que esid0 sendo ampdurecidas
pela Secretania da Agriculiuna do

tade,

Oxecrerario Gadelha premcte que
vai "agir dure” cotn as pesseas que
comercializam na Empasa. "Vemas
Tuzer exipéncias ao que estho aplicados.
a ccoromia snformal. par que ndu
figue um desequilibne muiio grande
£AlrE oL Yue PUEIM € 08 UE DIC PAZIM
IMpostos”

A nova drea (2 100m™ construida
ns Empasa vai agregar cerca 700
ProdUlores. um nUmErn, na OpiNao
de Gadclha, basianie capressivo.
Atualmente 3 emnpressd lom na des uma
miédia de 200 produlores,

Para censiniir ¢ novo gaipio da
Einpasa a Secrelgria du Agriculturm do
Esluda mvestio recursos do ordem de
RS 100 mil.

Ouiros servigos estio sendo
implaniados na empress, a caemplo
dia reforma eléirica (sluminugan tda)
¢ hidrévlica. recuperagic dos
banheiros piblicos, enlic outres.
“Huoje cu pusso garanir que a Crasa
wm lugar limpo, segoro e de
comvivéncia harmoniosa™,

Preacupado em resolver todos os
probiemas advindox da Empara.
Gadetha diz que @ idéia de
cumercializayin em Campanas Grande
£ um faio gue muslo The empolza.
“Potque cu achn que Campinia € uma
cidode  vocacionada para 3
comercializagio, entdo cu quero fazer,
aqui, um grande cenlro de
comercializaghe, com capacidade de
fadiscio para 1oda 2 pane ¢ articulada

L

com as oulras certrals  de
abasiccimenlio, com as bolias de
mercadonas de $30 Puule £ de outras
¢idade « Campina Grande tem uma
Holsa de Mercadoria muilo boa,
articulada com 2 Assaciagie Paraibana
dn Agremismo, recentemenic Jundada
Entin cu quern que isse dqu1 #&ja um
prande ponto d¢ radiagdo ¢ eu possa
dizer que o ponlc marer 4o inleresse
da secretaria € a comercializagio, ¢
muitn espeetficamentie a Ceasa”™,

Ainga esi¢ 2n0 2 Sccrefaria de
Agriculivra do Estado 1ealizard a
grande Exposigiu Agropecuing de
Campina Grandt. em Conjunto conn a
Sociwedade dos Criadnres. “Estamos
preparcndo wmo ceniro de
comerciahizagdo de caprpos para
Campina Grande e, estamos com a
:dGa de implaniar bergirios para o
descavolvimeni de por-larvas aqui
nexia Regido, aproveiianga a exsiéngsa
de vma Esiagao de Paciculiura da
Pagleiturs Municipal de Campina
Grande™.

Sindicato - O Sipdicalo dos
Trabalhadores Rurais de Lagoa Seca
nao sceito que os vendedores
ambulanies sejam retrodos da Empasa
de forma brusce. O presidenic da
enudade. Neison Anaclelo, concorda
que e um disciplinamento do
pessual lipade & economia informal.

Anaclelo gue eseve pamicipanda
da Teuniao, onlem. Com ¢ secretirio
da Agricullurn de Eslado. Marcondes
Gadetha, sugere que seps crisde na drea
da Empass um espago aliemative para
oz  vendedores  ambulantes
principalmenle o pessoal que vends
lanches ¢ calezinhos,

Em seiagho aod vendcdores
anibulapter do rame de confecglo ¢
inporiados, o undicalisia lembra ser
necessdrio o disciplinamento ¢ om
canirole desse lipa de coméreio no
loczl, pera que possa haver um
reardenanienio no setor. ¢ Bs\m evilar +
qualguer aepelo na comércio dos
pequenas produtores.

Duranic a reunsdo com o tecrelinio
Gadelha, o presidente do Sindicalo dos
Trabaihagores Rurais de Lagoa Seca
sugeriv a <riagio de vm Conselho com
& paricipagin de representanies da
Empasa, sindicatos, Associagio dos
Usuarics, enure vizios ouwizos
SCEMERIOS. .

1
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Atravessadores se¢ valem da pohtica
para baguncar os negocios na Empasa
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