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A Deus por t e r me dado o dom da vi d a e a forga 

para l u t a r . 

Senhor Obrigado, por estar sempre ao meu lado 

ajudando a superar os momentos d i f i c e i s . "Ensina-me a 

ser obediente as regras do jogo, ensina-me a nao profe 

r i r , nem receber e l o g i o imerecido, ensina-me a ganhar, se 

me f o r p o s s i v e l , mas, se eu nao puder, acima de tudo ensi 

na-me a perder" . 

Aos meus pa i s , pelo apoio, compreensao e incen 

t i v o , d i v i d o convosco os meritos desta conquista, p o i s , 

el a e tao vossa quanto minha. 

Aos Mestres, minha g r a t i d a o a todos aqueles que 

ajudaram-me a enriquecer os meus conhecimentos. 

Aos colegas de Curso, que pa r t i c i p a r a m , passo a 

passo, desta caminhada. 

A todos que fazem a SIBRAL, que com seus e s p i r i ^ 

tos de soli d a r i e d a d e , contribuiram para enriquecer meus 

conhecimentos na p r a t i c a . 

Meu muito obrigada1. 



APRESENTAg&O zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

0 Estagio Supervisionado, r e a l i z a d o pela aluna 

RAIMUNDA MENDES COSTA, regularmente matriculada na Univer 

sidade Federal da Paraiba, sob o numero 842 3244-6 j u n t o 

a SIBRAL VElCULOS LTDA, no Perlodo 89.2, se fez necessa 

r i o para atender as exigencias c u r r i c u l a r e s , cumprindo de 

terminagoes do Conselho Federal de Educagao, atraves da 

P o r t a r i a M i n i s t e r i a l n9 237, de 02.08.1979, para a obten 

gao do Diploma de Bacharel em Economia. 

0 Estagio teve a duragao de 270 (duzentas e se 

tenta) horas/aula e recebeu a orientagao da Professora 

Maria de Lourdes Farias Agra, na Universidade Federal da 

Paraiba e do Dr. Carlos Antonio Vasconcelos, na Empresa. 



1.zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA H I T R O D U Q A O 

0 presente R e l a t o r i o apresenta a experiencia 

que a d q u i r i , no periodo em que e s t i v e estagiando na SI 

BRAL VElCULOS. 

0 trabalho tern por f i n a l i d a d e mostrar de forma 

suscinta, a t i v i d a d e s desenvolvidas em todos os setores da 

Empresa. 

Os aspectos referentes a c o n t r o l e e organizacao 

foram aqui dissertados e analisados, atraves da gama de 

conhecimentos t e o r i c o s e p r a t i c o s adquiridos no Estagio. 

0 presente t r a b a l h o descreve a experiencia vivdL 

da pela passagem em todos os Departamentos da Empresa e 

apresentar um esboco p r a t i c o e t e o r i c o de cada um deles, 

mostrando o funcionamento e a importancia no conjunto da 

Empresa e esta como unidade economica, sua importancia mi 

croeconomica, prestadora de servigos, comercial e conser 

t o de ve i c u l o s automotores e s i m i l a r e s . 
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2.zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA P E R F I L D A EMPRESA 

2.1 - IDENTIFICACAO DA EMPRESA 

1. Denominacao 

1.1 - SIBRAL VElCULOS LTDA. 

2. SEDE 

2.1 - Av. Severino Cabral, 1165 - Jose Pinheiro 

Campina Grande - Paraiba. 

2.2 - Telefone: 341.1449/341.1529/341.1753/341.1465 e 

321.6292. 

2.3 - Telex: (083) 3275 

3. INSCRigOES 

3.1 - n9 09.197.724/0001 - 41 no CGC(MF) 

3.2 - n9 16.073481/9 do Cadastro de C o n t r i b u i n t e s do 

ICM. 

4. TIPO JURlDICO DA SOCIEDADE 

4.1 - Sociedade por Quotas de Responsabilidade Limitada. 
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4.2 - C a p i t a l Subscrito e I n t e g r a l i z a d o : 

NCz$ 365.000,00 

4.3 - Arquivamento na Junta Comercial do Estado da Paraiba 

4.4 - Escarcela numero: 

5. ATIVIDADE 

5.1 - Comercial 

6. RAMO DE NEGOCIO 

6.1 - Comercio Varegista de Veiculos, Pegas e Acessorios 

6.1.1 - Concessionario Exclusivo, nesta cidade, da FIAT S.A. 

7. DIRETORIA ATUAL 

7.1 - D i r e t o r A d m i n i s t r a t i v e : zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

Gitana Maria Figueiredo L i r a 

8. Data da Constitugao: 

8.1 - 17 de Agosto de 1977. 
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3.zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA O E S T A G I O 

3.1 - TEMA 

. ORGANIZACAO E CONTROLE EM CADA DEPARTAMENTO. 

3.2 - JUSTIFICATIVA DO TEMA ESCOLHIDO 

A escolha do tema deveu-se ao f a t o de ser de v i 

t a l importancia para uma empresa, uma boa organizacao e 

um e f i c i e n t e c o n t r o l e . 

A organizacao e responsavel pelo estabelecimen 

t o de metodos de administracao e e s t r u t u r a s de organiza 

cao que levam a empresa a obter um a l t o grau de e f i c i e n 

c i a e e f i c a c i a . 

0 c o n t r o l e tem como funcao v e r i f i c a r se o anda 

mento do trabalho se desenrola de acordo com os programas 

estabelecidos e as ordens dadas. 

Portanto, dentro de cada um dos departamentos, 

o c o n t r o l e a a organizacao sao r e q u i s i t o s p r i m o r d i a i s pa 

ra se t o r n a r p o s s i v e l a t i n g i r seus o b j e t i v o s . 
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3.3- OBJETIVOS A ALCANCAR 

0 Estagio Supervisionado, proporciona condicoes 

de convivencia dentro da v i d a p r o f i s s i o n a l , favorecendo 

a aplicacao da t e o r i a na p r a t i c a . 

Atraves do Estagio convive-se com problemas que 

farao parte da v i d a p r o f i s s i o n a l do Economista. Frocuran 

do atraves dele aprimorar os conhecimentos adquiridos. 
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4.zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA A T I V I D A D E S D E S E N V O L V I D A S N O E S T A G I O 

4.1 - PREFACIO 

As atividades desenvolvidas no estagio foram no 

sentido de atraves de um acompanhamento em cada um dos de 

partamentos, aprimorar os conhecimentos adquiridos na Uni 

versidade e conviver com a vi d a p r o f i s s i o n a l , confrontan 

do assim, a t e o r i a com a p r a t i c a . 

4.2 - ACOMPANHAMENTO DO DEPARTAMENTO DE PECAS 

As ati v i d a d e s executadas neste Departamento sao 

orientadas por um sistema denominado Kardex em que estao 

relacionados todos os i t e n s r e f e r e n t e s a pecas de veicu 

los automotores. Por meio deste sistema e po s s l v e l se f a 

zer um levantamento completo dos estoques e x i s t e n t e s e 

das pelas j a comercializadas ou que estao para ser comer 

c i a l i z a d a s . 

Considerada uma das mais importantes areas deste 
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Departamento, o F i c h a r i o Kardex pode fornecer informa 

goes indispensaveis a um processo de comercializacao ren 

t a v e l . 

0 Sistema Kardex e composto por f i c h a s represen 

tadas em cada um dos i t e n s - pegas - que acompanham a evo 

lugao do f l u x o de vendas das pecas. Mensalmente se faz uma 

avaliagao dos estoques de pegas e constata-se qual dos 

i t e n s que mais vem sendo comercializados para sua f u t u r a 

reposigao. 

0 Kardex e composto de f i c h a s onde encontramos 

todos os i t e n s e x i s t e n t e s no Departamento de Pegas. Para 

cada item sao fixados no Kardex duas f i c h a s : uma superior 

e uma i n f e r i o r . 

1. FICHA KARDEX SUPERIOR 

1.1 - Finalidades 

1. I n d i c a r com detalhes a i d e n t i f i c a g a o do 

item; 

2. Controlar todos os pedidos emitidos e recebi 

dos; 

3. Calcular o custo medio do item; 

4. Acumular dados que proporcionarao uma progra 

magao e f i c i e n t e do estoque. 
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2. FICHA KARDEX INFERIOR 

2.1 - Finalidades 

1. R e g i s t r a r entradas, saidas e o estoque exis 

t e n t e ; 

2. Demonstrar a situacao g e r a l do item, atraves 

da s i n a l i z a c a o p l a s t i c a , nas cores verde, 

azul e vermelho. 

Sinai Verde: i n d i c a a posigao do estoque, nor 

mal a p e d i r . 

S i n a i Azul: i n d i c a item pedido. 

S i n a i Vermelho: i n d i c a item em excesso ou r e t i 

do. 

4.3 - ACOMPANHAMENTO DO DEPARTAMENTO DE VENDAS zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

O Mercado 

Para o concessionario o mercado e c o n s t i t u i d o 

por todos aqueles c l i e n t e s l o c a l i z a d o s nas pracas que 

compoem sua area demarcada. 

Para que este mercado possa ser adequadamente 

trabalhado e necessario que se conhecam antes os t i p o s e 
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c a r a c t e r i s t i c a s dos c l i e n t e s nele e x i s t e n t e s e o seu po 

t e n c i a l de absorcao. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

Potencial de Mercado 

Para o concessionario, o p o t e n c i a l de seu merca 

do e c o n s t i t u i d o pela capacidade de absorcao pelos munici 

pios que compoem sua area demarcada, em um determinado 

periodo de tempo. 

Segmento de Mercado 

Em qualquer situacao de mercado e sempre reco 

mendavel se e v i t a r a concentragao de esforcos em alguns 

poucos segmentos, uma vez que haveria o r i s c o de se c r i a r 

dependencia e de se f i c a r v u l n e r a v e l a qualquer alteracao 

dos mesmos. 

Somente a p a r t i r deste conhecimento e de sua 

e f i c i e n t e a s s i s t e n c i a aos c l i e n t e s e que se podera conc_i 

l i a r os servicos e produtos d i s p o n i v e i s com as necessida 

des do mercado. 

Para que os produtos tecnicamente estejam dispo­

n i v e i s aos c l i e n t e s no momento certo e indispensavel a 

elaboragao de uma consistente previsao de vendas. 
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Fichario dos Clientes 

P o s s i b i l i t a um conhecimento dos c l i e n t e s atra. 

ves das seguintes informacoes: 

. Enderego: 

. CGC: 

. Data de Nascimento: 

. Telefone. 

Como tambem informagoes sobre o v e i c u l o que es 

te a d q u i r i u , assim como: 

. Marca/Tipo/Modelo; 

. Ano de Fabricagao; 

. Cor; 

. Data do Pedido; 

. Data da Entrega. 

Ha ainda outra f i c h a , contendo tambem as infor­

magoes do c l i e n t e e do v e i c u l o e a forma de pagamento do 

v e i c u l o vendido ou do servigo prestado e se este pagamen 

to e efetuado em Bancos ou em C a r t e i r a . 

4.4 - ACOMPANHAMENTO DO DEPARTAMENTO DE CONTABILIDADE 

A cont a b i l i d a d e e uma c i e n c i a que tern por f i n a 

l idade mostrar a situagao f i n a n c e i r a e economica da empre 
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sa atraves dos seus r e g i s t r o s . 

Este departamento e um dos mais importantes da 

Empresa, nele sao r e g i s t r a d a s as r e c e i t a s , custos e despe 

sas. 

No d i a 31 de dezembro de cada ano, sera r e a l i 

zado o balanco p a t r i m o n i a l que mostrara a posicao o f i c i a l 

da Empresa do ano que esta sendo encerrado.O balanco d i v i 

de-se em duas partes: a t i v o e p a s s i v e 

0 a t i v o divide-se em: c i r c u l a n t e , r e a l i z a v e l a 

longo prazo e o permanente. 

r e a l i z a v e l a c u r t o prazo. As d i s p o n i b i l i d a d e s representam 

os saldos de caixa e bancos, enquanto que o r e a l i z a v e l a 

c u r t o prazo representa as contas conversiveis em d i n h e i r o 

num pequeno espaco de tempo. Ja o r e a l i z a v e l a longo pra 

zo as suas contas serao conversiveis ate o vencimento do 

e x e r c i c i o seguinte. 0 Permanente r e g i s t r a os bens da em 

presa, t a i s como: v e i c u l o s , m5veis e u t e n s i l i o s , ferramen 

t a s , e t c . 

0 c i r c u l a n t e divide-se em d i s p o n i b i l i d a d e s e 

0 passivo divide-se em c i r c u l a n t e , e x i g i v e l a 

longo prazo e patrimonio l i q u i d o . 

0 C i r c u l a n t e representa as obrigagoes da empre 

sa para com t e r c e i r o s . 



0 e x i g i v e l a longo prazo tem as suas obrigagoes 

venciveis ate o e x e r c i c i o seguinte. 

0 patrimonio l i q u i d o r e g i s t r a o que a empresa 

deve aos seus socios, atraves das contas c a p i t a l s o c i a l e 

lucros acumulados. 

nele quatro aspectos importantes: o economico, o finance.! 

r o , o p a t r i m o n i a l e o c i e n t i f i c o . 

0 aspecto economico d i z r e s p e i t o nao so ao re 

sultado da a t i v i d a d e economica da Empresa, mas tambem o 

aumento ou diminuicao do c a p i t a l pelo resultado apurado. 

0 aspecto f i n a n c e i r o do patrimonio diz r e s p e i t o 

as d i s p o n i b i l i d a d e s da empresa em face das suas responsa 

b i l i d a d e s e da sua movimentacao economica. 

0 aspecto p a t r i m o n i a l espelha a riqueza p a t r i 

monial, evidenciando o c a p i t a l aplicado e a origem desses 

c a p i t a l s (proprios ou de t e r c e i r o s ) . 

Atraves do Balanco P a t r i m o n i a l conhecemos a o r i 

gem e as aplicagoes do c a p i t a l na empresa, distinguimos 

0 aspecto c i e n t i f i c o do patrimonio nos mostra 

as especies, ou seja, a natureza dos bens, d i r e i t o s e 

obrigagoes que formam o patrimonio. 

A SIERAL e uma sociedade por quotas de responsa 
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b i l i d a d e l i m i t a d a e para seu funcionamento a l e i exige 

que e l a u t i l i z e v a r i o s j u r o s f i s c a i s , entre eles, desta 

camos os mais importantes: d i a r i o , entradas, saldas, ser 

vigos, ICMS. 
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CONCLUSAO 

A realizacao do estagio supervisionado f o i uma 

experiencia de suma importancia, p o i s , atraves dele f o i 

po s s i v e l conviver na p r a t i c a com os problemas que os de 

partamentos de uma empresa podem e n f r e n t a r . 
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Automdveis s.a. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

PRECO DE TABELA 

NUMERO DA PECA DENOMINACAO zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

O > 
O o 

2 

SU3STITUIDA POR 

LOCACAO 

COD. DESCONTO 

MEDIA zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

P E D 1 D 0 S R E C E B I M E N T O E C U S T 3 S 

DATA 
ENVIO 

N.° PEDiDO 

CONC. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA
:zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA ••- • ••-

R E C E B . 

N.° PEDIDO 

FIAT 
FORNECEDOR 

OUANT. 

PEDIDA 

QUANT. 

RETiDA 
N. FISCAL 

OUANT. 

RECEBIDA 

ESTOQUE 

ANTERIOR 

ESTOQUE 

ATUAL 
CUSTO REAL CUSTO MEDIO zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

Fmm  FIAT DCzyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA 21 • IGt l Fon.- 4 8 ? ? 8 9 4 - ITl I 



NUMERO DA PECA DENOMINACAO 

DATA 

19 
DOCUMENTO 

M O V I M E N T O DATA 

IS 
DOCUMENTO 

M O V I M E N T O DATA 

19 
DOCUMENTO 

M O V I M E N T O DATA 

19 
DOCUMENTO 

ENTRADA SAiDA ESTOQUE 

DATA 

IS 
DOCUMENTO 

ENTRADA SAiDA ESTOQUE 

DATA 

19 
DOCUMENTO 

ENTRADA SAiDA ESTOQUE 

NUMERO DA PECA DENOMINACAO SUBSTITUI 

SUBSTITUIDA zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA
• 
• I ESGO-

I TADO 
CRiTICO NORMAL E X C E S S O PEDIDO RETIDO PEDIR 

FORM. FIAT DC-23 - IGIL - FONE 482-2919 - ITU - SP 



•  zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

/ =s===7 CARTAO DE ESTOQUE zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

I ^M&Sf f l zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA I N V E N T zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBAAR I O P E R M A N E N T E zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

1 2 3 
Cartao Estante 

/ 

Prateleira Unidade 

Peca 

Descr 

N.° Peca 

Descr N.° zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

D A T A P P O U N R E N T R A D A S A I D A E S T O Q U E V I S T O 

Transporte do Cartao N.° 

a transportar 

Mod. 20 6 3-IGIL - 10 0 0 - oj/89 ( Li v . Pedrosa) 



io ii i: zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA13 14 zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA
J a n . zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

15 
F e v . 

16 zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA
Ma r. 

17 
Abr . 

18 
Ma i . 

19 
Jun. 

20 
J u l . 

21 22 23 
Out . 

24 
Nov. 

25_ 
D - r . 

Nome 

> 

Data N a s c . 

V 

Inae. C G C 

E n i j e r e c o C E P Ba i r ro C i d a d e T e l . 

Pru f iSsSo/Rarr .o tie at iv idado 

E n d . C o m e r c i a l C i d a d o T e l . 

Quem i n f l u e n c e Pa66atompo prediieto J u b i l e u 6 / A n i v e r s a r l o s S I T U A C A O F A M I L I A R 

C a s a d o M.o P o s a o b s 

Modelo pretendido E q u i p l .0 extra 

Deeejo cliento 

V e i c . «"sp. 

Indicado pc C o m i s s . a t e r c . Ex lge C r $ 

Sim 
C r i a n c a e 

Adul toa 

T o t a l 

M a r c a / T l p o / M o d e l o Ano fabr . 

Km 

Ebt . C o n s e r v a c a o 
C o n e , atuontd zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

Data 
V 

T 

V L 
Tratou com 

N 3 o en-

contracfo 
Breve relatdrio 

Nova Visita 
Controle Data 

V 

T 

V L 
Tratou com 

N 3 o en-

contracfo 
Breve relatdrio 

Data Hora 
Controle 

Obs. 

Manutencao felta por 

V • visita T - telefona VL • visita na loja 

A o encomenCar c t a r : T A • 1 3 2 3 / 7 3 0 direltoa r e s e r v a d o i zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA\laylohgnSf\ T E L . 6 5 - 2 0 3 8 



eONCESSKMl ARl A zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

1 zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

S1BRAL VElCULOS LTDA. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

A V . S E V E R I N O C A B R A L , 1 1 6 5 

Fones: (083) 341-1449-341-1465-341-1529-341-1753 

DiSQUE PECAS: (083) 321-6292 - Telex (83) 3275 

58100 - CAMPINA GRANDE - PARAlBA 

A v . S e v e r i n o C a b r a l , 1 1 6 5 

58100 — Campina Grande — Parafba 

Inscrigao no C. G. C. (M.F.) n.° 09197724/0001-41 

Inscrigao Estadual n.° 16073481-9 

Inscrigao Municipal n.° C M C 006259-4 

Data da Emissao: 

F A T U R A D U P L I C A T A 
VENCIMENTO 

VALOR CZ$ NTJMERO VALOR CZS N.» DE ORDEM 
VENCIMENTO 

Desconto de 

Condigoes Especiais 

Ate 

PARA USO DA 

INSTITUICAO FINANCEIRA 

Nome do(s) Sacado(s) 

E n d e r e g o 

M u n i c I p i o 

Praga do Pagamento 

Insc. no C. G. C. (M. F.) C. P. F. n.s 

Estado 

Insc. Est. n.° 

Reconhego(cemos) a exatidao desta Fatura de VENDA MERCANTIL na importancia acima, cuja(s) Duplicata(s) de 

igual numero e valor, pagarei(emos) azyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA SI BRAL V E i CUL OS LTDA. ,  ou a sua ordem na praga e vencimento indicados. 

N O T A ( S ) F I S C A L ( I S ) DUPLICATA(S) DESTA FATURA zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA
D A T A N zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBAD M E R O V A L O R NOMERO / LETRA 

V E N C I M E N T O zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBAc z $ zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

$» • nioa -zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA 09IU • LIT. Pcdroa 



o zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

SIBRAL VElCULOS LTDA. 
A V. S E V E S R I N O C A B R| A L, 1 1 6 5 

Fones: (083) 341-1449 - 341-1465 - 341-1529 - 341-1753 

DISQUE PECAS 321-6292 - TELEX (83) 3275 

58100 - Campina Grande - Paraiba 

A v . S e v e r i n o C a b r a l , 1 1 6 5 

58100 — Campina Grande — Paraiba 

Inscrigao no C. G. C. (M. F.)n.° 09.197.724/0001-41 

Inscrigao Estadual n.° 16.073.481-9 

Inscrigao Municipal n.° C M C 006259-4 

Data da Enjissio: zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

FzyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA A T u R A zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

VALOR NCZ$ 
N U M E RO 

D U P L I C A T A 

V A L O R NCZ$ N. a D E O R D E M VENCIMENTO 

Desconto de 

CondigSes Especiais 

Ate 

PARA USO DA 

INSTITUICAO FINANCEIRA 

30 - 3*50 - 06/89 - Uv. Pedroio 

Nome do(s) Sacado(s) 

E n d e r e g o 

M u n i c i p i o 

Praga do Pagamento 

Insc. no C. G. C. (M. F.) C. P . F. n.2 

C E P 

Estado 

Insc. Est. n.° 

VALOR POR 

EXTENSO 

Reconhego(cemos) a exatidao desta duplicata de VEND A MERCANTIL COM PAGAMENTO PARCEL ADO, na 

importancia acima, que pagarei(emos) azyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA SIBRAL VElCULOS LTDA., ou a sua ordem na praga e vencimento indicados. 

Em / / 
D A T A D O A C E I T E 

ASSINATURA DO(S) SACADO(S) 

Avaliita 

Endereco 



VElCULOS SIBRAL-VEICULOS LTDA. zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

CLIENTE: 

Endereco: 

C. G. C. (M. F.) 

Vendedor: 

CPF: 

Cidade: 

Inscrigao 

Fone: 

Estado 

Ident.: zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

N.o DUPIIG. N,° BANCO VENCIMENTO PAGAMENTO V A L O R SAL DO BANCOS OCORRENCIAS 

i -zyxwvutsrqponmlkjihgfedcbaZYXWVUTSRQPONMLKJIHGFEDCBA

aoo - 11/89 - L' v - Ptdroia 


