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I - INTRODUGAD

0 ensino universitédrio e as numerosas obras publi
cadas, na area de Economia, ofereceram ao estudante uma gama
de informagoes fundamentadas na contribuicido cumulativa de
inimeros precursores gque desenvolveram e divulgaram suas teo

rias.

0 papel desempenhado pelos conhecimentos tedricoss
tanto no campo da Economia como em gualquer outra ciencia,
€ sem ddvida alguma, da maior relevancia. Contudo, nao se
pode obscurecer a necessidade e importadncia da experiéncia
pratica que, alids, representa muito mails do gque um simples
complemento & teoria. Na verdade, sao as experiéncias e ne

cessidades do dia-a-dia das organizagoes que levam milhares

de estudiosos e pesquisadores a escrivaninha.

Fol considerando tais aspectos, que as universida
des incluiram em suas exigéncias curriculares, a realizacgao
de um Estagio Supervisionado que viesse proporcionar ao alu

no a oportunidade de testar os conhecimentos teoricos adqui

ridos no decorrer do curso.

Dest'arte, o conteudo agui apresentado tem como ob
jetivo proporcionar ao leltor uma visadoc geral da Empresa e
das atividades nela desenvolvidas durante esse perfodo de

exercicio e aprendizagem pre-profissional.



IT - DESENVOLVIMENTO



2. DESENVOLVIMENTO

0 Departamento de Organizacao e Métodos <constituil
parte e tem obrigagdo de assessorar a organizagao maior, in
clusive para que seja devidamente estruturada e mantida atua
lizada. Um dos grandes objetivos dessa estruturacao e ser
vir de base para a producao de maior quantidade de mercado
rias ou servicos, em menor tempo, com a melhor qualidade e
ao menor custo possivel. Ou, como talvez se diria melhor:
produzir a quantidade certa, no prezo certo, com a gqualidade
certa e ao custo certo. Embora nem sempre estas qguatro me
tas podem ser alcangadas em sua totalidade e ao mesmo tempo,
a organizacao deve ser estruturalmente correta e dinamica pa
ra possibilitar o atingimento de cada uma das referidas me

tas na maior proporcao possivel.



2.1 - LEVANTAMENTO

"ESTRUTURA DE RELATORIOD”

Finalidade

Controlar os relatorios basicos na empresa e racio

nalizar mado-de-obra, papels e formularios.

Coleta

€ feita através de andlise em cada setor da empre
sa procurando anular formularios desnecessariocs e evitar du

plicidade de informagbes.

Padronizagao de Formularios

Uma valiosa fungdo do o6rgao de Organizagao e Méto
dos & o desenho ¢ controle de formularios, pois estes sao os
vefculos de transmissao e circulagao das informagodes que
mantém a maquina administrativa e a produgao funcionando de

acordo com o plano previamente tracgado.

A companhamento diario e mensal de interurbanos recebidos das filiais

Consta a gquantidade de ligacgoes por regiao com

seus respectivos minutos e serve para contengao de despesas.
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Mapa de Informagoes Diversas

Mantém a cotagdo semanal e mensal e variacgao de

OTN, UPC, INPC, US$ (dolar), salario minimo e salario fami

11 a.

Resumo de Vendas

Analisa mensalmente as vendas hos setores privados

e publicos por regiao.

Mapa de Faturamento Liguido

Controla mensalmente o faturamento liquido por re

Mapa de Comissoes Brutas

Informa mensalmente as comissdes brutas creditadas

na regiao.



III - PROGRAMA DE ESTAGIO SUPERVISIONADO



CAMPINA GRANDE INDUSTRIAL S/A

CERTIFICADO DE ESTAGIO

Certificamos gque a Srt2. Maria Aparecida Garcia
Dutra, cumpriu estagio nesta empresa no periodo de 17.03.86 a
14.06,86, somando um total de 270:00 Hs. O estagio foi desen-

volvido no setor de estatistica e planejamento financeiro.

Campina Grande, 14 junho de 1986

Atenciosamente.

memo

CANDE - DSSG - 3.001-60 bls. - sox2 - 12/83 (L/P)
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3.1 - REGULAMENTACAO DO ESTAGIO SUPERVISIONADO

De acordo com a resolucao n® 107/81, que altera a
estrutura curricular do Curso de Economia, estabelecida pela
resolugao 24/77 do CONSEPE, a disciplina Estagio Supervisio
nado seré obrigatoria, devendo ser realizada no 7°¢ (sétimo)
perfodo do Curso, apos o cumprimento de 80% (oitenta por cen
to) do total de créditos fixados para o curso, atribuindo-se

01 (hum) erédito a cada 30 (trinta) horas atividade.

Segue alguns dos artigos mais importantes da Ledl
n? 6.494 de 07 de dezembro de 1977, que dispde sobre os esta

gios e que foi sancionado peloc Presidente da Replblica.

Art. 1° - As pessoas juridicas de Direito Privado,
ou Orgaos de Administragao Plblica e as Instituigoes de Ensi
no podem aceitar como estagiarios, alunos regularmente matri
culados e gue venham frequentandoc efetivamente,, cursos vin

culados a estrutura do ensino piblico e particular, nos ni

veis superior, profissionalmente de 2% grau supletivo.

Art. 29 - 0Os estagios, independentemente do aspec
to profissionalizante, direto ou especifico, poderao assumir
a forma de atividades de extensao, mediante a participagao
do estudante em empreendimento ou projeto de interesse s0

cial.

Art. 3% - A realizacado do estagio dar=se-a median
te o termo de compromisso celebrado entre o estudante e a par
te concedente, com interveniéncia obrigatorie da instituicgao

de ensino.
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IV - A EMPRESA



4, IDENTIFICACAC DA EMPRESA

4.1 - DADDOS CONSTITUTIVOS

4,1.1 - Razao Social

. Campina Grande Industrial S/A - CANDE.

4,1.2 - Endereco

15

. Av, Assis Chateaubriand S/N - Distrito Industrial

Tambor
Caixa Postal 86 - Agéncia EBCT
CEP - 58.100

Telex (0832) 231 INCG, Campina Grande -

4,1.3 - Inscrigoes

. C. G. C. - 088131880001 - 34
. Estadual -~ 16025383 - 7; 160144181 - 8

. Municipal - 1584

4.1.4 - Forma Juridica

. Sociedade Andnima

4.1.5 - Registro na Junta Comercial

. n% 265
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4,.1.6 - Diretores

. Presidente - Humberto César de Almeida
« Diretor Superintendente - Fernmando de Aguiar Gusmao
« Diretor Administrativo/Financeiro -

Renate Steinmuller da Costa

A CANDE possui escritorios em Recife, Fortaleza a
Rio de Janeiro, podendo abrir escritérios em qualquer cidade
do Brasil. Possuindo representantes em: Maceio, Aracaji,

Goiania, Belo Horizonte, Vila Velha, Belém, Teresina, Sao

Luiz, Mossoro, Natal, Joado Pessoca e Campina Grande.

4.1.7 - Objetivo Social da Empresa

. Produgao de Tubos e Conextes de PVC rigidos.

4,1.8 - Area de Atuacgao

Campina Grande Industrial S/A - CANDE, abastece o
comércio local, como também as regides Norte, Nordeste e Cen

tro Sul do pais.
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4,1.9 - ASPECTOS HISTORICOS

A Campina Grande Industrial S/A (CANDE), & uma em
presa estabelecida no Distrito Industrial de Campina Grande,
Estado da Parafba, com a fabricacao de tubos e conexbes de

PVC rigidoc

A empresa fol implantada em 11 de dezembro de 1962,
iniciando sua produgao em maio de 1966 com o apoio da SUDENE,
rigorosamente dentro do calendario de inversoes, tendo o seu
projeto (o vigésimo aprovado na regido por essa autarquia)
sido o pioneiro na fabricagdo de tubos e conexdes de PVC ri
gido no Nordeste e considerado de alta prioridade para a re
giao, como também, para o seu desenvolvimento: (resolucgoes

n®s 902 e 2741 do Conselho Deliberativo da SUDENE, datadas

de 06.05.1964 ¢ 21,12,1966, respectivamente.

Pela Resolugao n? 68068, de 23.05.1973, a SUDENE,
aprova o projeto de ampliagao e diversificacgao de linhas da

empresa.

A empresa pouco tempo depois de iniciadas suas ati
vidades, conseguliu abranger toda essa gama de mercado (quiﬂ
ze regioes): Bahia, Sergipe, Goias, Ceara, Rio de Janeiro,
Minas Gerais, Maceio, Rio Grande do Norte, Maranhao, Para,
Pernambuco, Piaui, Espirito Santo, dado a dinamica do corpo

diretivo e a grande utilidede do produto industrializado.



V - ASPECTOS PRINCIPAIS
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5.1 - Dados Constitutivos da Empresa

Nesta parte devem constar informacgdoes tais como:
denominagdo ou razado social; forma juridica; capital atual
(subscrito e integralizado) ¢ aumentos previstos; principais
acionistas e dirigentes; historico- das atividades de empre
sa e evolugao da produgao, vendas, capital e resultados i

nanceiros (nos casos de ampliacao de empresas existentes).

5.2 - Tamanho

Em geral, &€ dado em termos das unidades ou do va

lor dos bens produzidos, mas pode ser medido tambéem em fun
cao de: numero de empregados ou operarios; montante do inves
timento total; guantidades de materias-primas utilizadas. Os

dois primeiros critérios sdo geralmente utilizados pelos pro

gramas de fomento a pequena e media indistria.

5.3 - Area de Abrangencia

A CANDE, com seus criterios e representagdes situa
dos em varias regioes do Brasil, nos da a idéia de que a mes
ma abrange uma area bastante significativa, deixando bem cla
ro a aceitacao que existe por parte dos consumidores de seus

produtos.

Sua sede encontra-se situada em Camplina Grande-Pb,
possuindoc escritorios e representacoes em varias cidades do
pais, ja citados anteriormente e, através dos quais séao co

mercializados seus produtos.
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5.4 - Experiéncia

Desde 1963, a CANDE vem conguistando e acumulando
experiéncia na produgado de tubos e conexdes de PVC, gracgas a

uma continua politica de investimentos em gualidade.

Os produtos CANDE, tubos e conexodes de PVC, assegu
ram aos seus consumidores um trabalho facil e eficlente, per

mitindo a certeza de uma obra mais perfeita e duradoura.

5.5 - Tecnologia Avancada

Para a CANDE, a tecnologia recomendavel € a mais
moderna e mals capaz de garantir a alta qualidade e a longa
duracao de cada produteoc fabricado. Na CANDE, os equipamen
tos saoc sempre enriquecidos com as mais atualizadas inova

goes em termos de producado e controle.

Os técnicos da CANDE acompanham tudo que se faz no
Brasil e no mundo, em matéria de PVC, inclusive pela partici

pagado mas-mals importantes exposigdes internacionais.

5.6 -~ Controle de Materia Prima

A gualidade CANDE €& garantida tanto pelos equipa
mentos e pela tecnologia de producdc sempre atualizada como
pelo controle rigoroso da matéria prima utilizada, em moder

nos laboratorios.

Eis aqui alguns dos controles de rotina sobre qual
quer matéria prima usada pela CANDE:

- Peso molecular
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- Resistéencia ao calor
- Granulometria
- Comportamento reclogico em

Reometro de Torque Brabender

5.7 - Tecnologia Utilizada na Fabricagao dos Produtos

Tubos CANDE de PVC incorporam tecnologia avancada
para permanecer em servigo por mais de 25 anos,. Esta ja e

uma enorme vantagem, mas existem outras:

- Fdcil transporte e manuseio, para simplificar a ins
talacao;

- Resisténcia ao ataque de acidos, mesmo sob contac
to prolongado;

- Superficies internas absolutamente lisas, para evi
tar a formagao de crostas e garantir a mesma vazao

ao longo dos muitos anos de uso.

Podem ser usados em:

- Instalagoes Prediais de Agua Potavel

- Instalagoes Elétricas

- Instalagdes Telefonicas

- Adultoras e Redes de Distribuicao de Agua
- Redes de Esgoto

- Redes de Irrigacao.

Tubos CANDE rosquedveis ou soldaveis, satisfazem
as mais exigentes especificactes tecnicas. Sao acoplaveis a
inimeros tipos de juntas e conexbes, igualmente garantidas

pela gualidade CANDE.
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5.8 - Tecnologia Especial em Tubos para Irrigacao

Em irrigacao, a CANDE vai além da mais avancgada e
da melhor tecnologia. Vai, por pesquisa propria, de Engate

Rapido.

Sistema patenteado que facilita o manuseio e a apli
cagao dos Tubos CANDE de Irrigagédo, aumentando a produtivida

de e diminuindo custos.

5.9 - Controle do Produto Final

Os tubos e conexoes CANDE s0 seguem para o mercado
guando passam pelos rigorosos exames da equipe téecnica de
controle de qualidade, preparada para agir como usuario mais

exigente,.

- Resisténcia ao impacto

- Resistencia ao esmagamento

- Resistéencia a pressao interna instantanea

- Resistéencia a pressao interna prolongada

- Estanqueidade a pressao

- Estabilidade sob tratamento térmico

- Resistencia ao ataque de solvente

- Homogeneidade do material em ensaio microscopio
- Controle rigoroso da espessura das paredes, do

diametroc externo do comprimento

S6 depois de exames como estes os tubos e conexoes

CANDE s&o entregues aos seus clientes.
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5.10 - Administracao Economica

Neste setor tem-se um controle rigido das matérias
primas a serem transformadas no processamento de produgao,
com a finalidade de elabeorar o produto acabado, cujo fim 4%
timo € a sua comercializacac, visando a rentabilidade, que €
tido como um conceito operacional e gue esta relacionada so

mente com a producgdo ou a criacao de novas riquezas.

A rentabilidade, evidentemente existe guando héa a
possibilidade de se utilizarem os recursos a fim de produzi
rem valores economicos maiores do que a soma dos valores dos
insumos necessario para um certo volume a ser produzido. Nes
te aspecto a CANDE nao tem nenhum problema concorrencial na
regido, pois €&, a Unica especializada na producao de tubos e

conexdes, portanto, tem o mercado livre para os seus produ

tos.

5.11 - Administracao Financeira

A administracgao fimanceira estd relacionada com o
setor de atividades muitoc mais amplo e com uma variedade de
muito maior de decistes, tendo como a mais obvia como devem
ser utilizados os valores criados, pelas decisoes sobre 0s
investimentos e os financiamentos, que se orientam para o ob

jetivo de maximizacdo dos lucros.

5.12 - Vendas

Uma Empresa do porte da CANDE, langa mao de previ

sao ou estimativas do que vai ser vendido durante um certo
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periodo. Isto constitui uma tarefa dificil e ingrata, porém

€ indispensédvel para qualquer tipo de indUstria.

Com as expectativas de vendas, & possivel fazer uma
previsdo da producgao. Para isso, a empresa obedece certas re

comendacgoes, tals como:

- Produzir de acordo com a previsao de vendas ajus
tando a capacidade da fabrica a demanda dos produ
tos, contratando e despedindo pesscal conforme as

necessidades:

- Produzir de uma maneira estdvel estocandoc na época
de venda mais baixa e vendendo mais do gue produ

zindo na epoca (inversal;

- Produzir de uma maneira variavel, porém em patama
res estaveis onde se combinam os recursos das duas

recomendacoes anteriores.

A estimativa de vendas, e portanto, uma tentativa
de se determinar objetivamente o volume de vendas que pode

ser razvavelmente esperado pela empresa em futuro proximo.

As vendas, sadoc processados, evidentemente, pelo
Departamento de Vendas. Possui a CANDE, dois tipos de ven
das: Vendas de Produtos de Fabricacao; Vendas de Produtos de
Revenda, No primeiro tipo, sao produtos exclusivos da Empreg
sa, ou seja, de sua propria fabricacao: no segundo tipo, sao
produtos fido fabricados pela empresa, ou seja, ela compra e
revende. Estes produtos, sao geralmente pegas gue complemen

tam alguns produtos fabricados pela empresa.
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5.13 - Mercado

Nesta parte deve-se levar em conta as caracteristi
cas dos produtos; estimativa do mercado atual e futuro; di
mensionamento da oferta; estrutura de comercializacao: condi

coes de competicao e analise dos fatores que justificam a

existencia de mercado.

5.14 - Anexos

Esta parte é reservada a estudos complementares,
plantas e catdlogos, desenhos, estatutos, certidoes, levanta
mentos estatisticos, literatura técnica citada ou referida e
demals documentos que tenham sido utilizados para elaboracao

no estagio.



VI - LINHAS
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LINHA DE PRODUTOS

- Linha Agua

. Tubos de
« Tubos de

adutoras
. Tubos de

. Tubos de

(Ver anexo

PVC rigido
PVC rigido
e redes de
PVC rigido

PVC rigido

20

1)

para instalacgoes de agua fria
defofo com junta elastica para
agua

para revestimento tubular

para adutoras e redes de agua.

= Linha Conexdoes (Ver anexo 2)

. Linha Agua Rosca

. Linha Agua Mista

. Linha Esgoto

. Linha Junta Elastica

. Linha Bolsa (PBS)

{LR)

(PBA)

- Linha Irrigacao (Ver anexo 3)

. Tubos de PVC rigido para irrigagao com engates rapi

dos

. Tubos de Polietileno para irrigacao (PEAD)

« Tubos Janelar parsa

irrigacao.

- Linha Eletroduto (Ver anexo 4)

. Eletroduto de PVC rigido

. Caixa de passagens de PVC rigido para instalacoes

aparentes

. Conexdes de PVC rigido- para eletrodutos.
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6.5 - Linha Telefone

. Tubos de PVC rigidos para telefone

. Espagadores de PVC rigidos para dutos telefonicos.

6.6 - Linha de Esgoto (Ver anexo 5)

. Tubos de PVC rigideos para esgoto predial e ventila

cao

. Tubos de PVC rigidos de secao circular, coletores de

esgotos.



VII - DESENVOLVIMENTO DAS TAREFAS
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7. DESENVOLVIMENTO DAS TAREFAS

7.1 - Copiador

As atividades mais desenvolvidas foi num copiador,
sendo um bloco de notas fiscails enviadas pelo CPD para o se
tor de Estatistica, dando procedimento os trabalhos estatii

ticos. Este copiader, contem uma descrigao completa dos pro

dutos vendidos, bem como do cliente.

No copiador sac transcritos os vencimentos da Nota
Fiscal Manual. Sendo diferenciado a Nota Fiscel do copiador,
possuindo duplicatas, quer dizer, havendo um desdobramento da
Nota Fiscal Faturada, em :'duplicatas, no prazo determinado
de seu vencimento com os valores estabelecidos. Somando 0s

vencimentos teremos o Valor Total da Nota.

No copiador existem 2 cddlgos que sao utilizados
no Prazo Médio. O cédigo Nidmero 1 que & antecipado e o nime

ro 2 que € de apresentacao.

E importante observar que no copiador, no que diz
respeito raos produtos, a quantidade produzida de cada produ
to, sao expressos em Kg, em unidade, em valor total do produ
th comercializado e, o total liquido da nota deduzido o ICM

e o IPI.
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7.2 - FATURAMENTO

7.2.1 - Prazo Medio das Vendas

Sao feitos os langamentos em dinheiroc em cada mes
na data estabelecida do seu vencimento, devendo ser pago num

intervalo de tempo gue val de 30 a 90 dias.

Para determinar os prazos previstos dos vencimen
tos, obtem a seguinte forma: analisando em primeiro lugar, a
data da compra efetuada, para a partir daf, chegar saber guan

tos dias sera pago a primeira parcela e, assim sucessivamente.

Suponhamos, por exemplo, gue tenham sido emitidas
Notas Fiscais em 15/01/86 e, com os vencimentos previstos pa
ra os dias 20/02/86, 24/03/86 e 08/04/86. Os prazos serao
de 35, 60 e 85 dias respectivamente, sendo determinado a par
tir de cada data do seu vencimento. Entao, lanca os valores
dentro dos seus prazos na data prevista em cada mes, verifi
cando cuidadosamente o somatorio de cada vencimento, corres
pondente com o valor de cada Nota. Chegando ao final, ¢ fa
zer o somatorio de todos os vencimentos dentro de cada prazo
e, em seguida dar o somatdrio total. Obtido o valor, deve
equivaler ao valor total da Nota; se nao for obtido o valor,
poderéd acontecer duas coisas: Erros de Lancgamento ou Notas
Canceladas. Para saber quails serao os erros, faz-se uma rg
visao em todos os langamentos e, nao sabendo o tipo de erro,

procura-se na Nota Fiscal Manual, gue se encontra todas as

Notas Canceladas.
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7.3 - FATURAMENTO POR ESTADO

Separar os estados lancando para cada estadoc o va
lor em dinheiro da venda dos produtos com os seus respectl
VOS pesos. Este tipo de atividade & de suma importancia pa
ra a empresa, de vez que permite saber o volume de negocilos
gque estao sendo transacionados com os seus clientes, em um
determinado més. E também fundamental para se fazer uma ava
liagao do comportamento entre a demanda e oferta, cuja varia

vel mais importante na alteracao deste mecanismo e fixacao

dos pregos dos produtos.

EX.:
ALAGODAS MARANHAQ BAHIA CEARA PARAIBA
Cz$ Kg Czs$ Ke Cz$ Kg Cz$ Kg Cz$ Kg

83.173 {3.721 | 48.111 | 2.724 | 24.558 | 1.362 | 12.370 752 | 9.387 261

25,011 |1.201 | 16.644 708 5.826 262 | 18.808 |1.069 | 3.702 285

15.010 64 3.320 157 } 17.952{ 1.035 7.032 445 1 4,417 17

10.216 410 | 61.422 | 2.933 | 13.011 660 5.495 243 | 2.083 83
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7.4 - AMOSTRAGEM

E um levantamento feito por regido, que a empresa uti
liza para obter conhecimento-das suas perspectivas de vendas
por regiéao. Portanto, @ empresa divide os estadocs em Regiao
I (BA/PE/RJ/MG/GO/DF) e em Regiao II (PB/AL/SE/CE/MA/PI/ES/
PA). Depois de ser feito um levantamento e ser observado o
faturamento, enviamos ao Departamento de Contabilidade, para
passar a Diretoria. E importante este tipo de atividade na

empresa, onde permite avaliar a evolucao das vendas dos produ

tos.

0 guadro na pagina seguinte mostra o exemplo de uma

amostragem de valores faturados em um determinado periodo.



MARGG/66

REGIAO I (BA/PE/RJ/MG/GO/DF)
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w
TUB0S

18 19 20 24 25 25 29
- 23,08 - 23,08 - - 23,08
A. Rosca 1/2 m - Zeo 0k B - - . 23,08
- 23,08 - - - - 23,08
= 23,08 - - - - 23,08
= 14,80 - 14,80 14,80 ( 14,80 | 14,80
A. Bolsa - 14,80 - 14,80 | 14,80 14,80 | 14,80
c/15 20 m - 14,80 - 14,80 - - 14,80
= 14,80 - 14,80 2 = 14,80
= 46,10 - 46,10 | 46,10 | 46,10 ] 46,10
Esgoto = 46,10 - 46,10 | 46,10 - 46,10
100 m - 46,10 - 46,10 - = 46, 10
- 46,10 3 46,10 - - 46,10
REGIACD II (PB/AL/SE/CE/MA/PI/ES/PA)
DIAS
TUBDS 18 19 20 24 25 26 29
- 24,301 24,30 | 24,301 24,30 | 24,30 -
A. Rosca 1/2 m - 24,30 - 24,30 1§ 24,30 - =
= = - 24,30 | 24,30 = -
= = - 24,30 | 24,30 . - -
16,33 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58
- 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58
A. Bolsa
C/15 20 m - 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58
- 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58 | 15,58
50,40 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53
- 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53
Esgoto
100 m - 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53
- 48,53 | 48,53} 48,53 | 48,53 | 48,53 | 48,53




7.5 - MEDIA DOS PRODUTOS
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Nesta operacgao por intermédio do conhecimento de

todos os produtos comercializados em determinada época, com

a finalidade de calcular a meédia total dos produtos, permi

tindo uma estimativa do gue vail ser produzido no futuro.

0 guadro mostra o

processo desta atividade.

DESCRICAD DEZ/78 JAN/76 FEV/76 MED/76
TUBOS

Agua Rosca 1/2 2.540 4,850 6.904 4.785

3/4 3.775 4.840 5,370 4,662

1 B35 980 816 830

1. 1/4 815 304 408 509

2 529 3689 260 386

2, 1/2 64 43 0 36

TOTAL 8.418 11.389 13.758 11.188
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VIII - CONCLUSAO

0 periodo do estagio serviu para dar-me uma 1déia
de uma empresa privada. Talvez por um periodo relativamente
curto com uma carga diaria de D4 (quatro) horas, e a falta
de tempo do meu orientador para dar uma assistencia mais in
tensiva, por isso ndo cheguei a me especializar em atividades

relacionadas com o meu curso. Vendo apenas dados estatisti

cos.

E valido ressaltar, porém, que o significado e re
levancia do Estégio Supervisionado nao se prendem apenas aa
cumprimento de mais uma exigencia curricular, pols & atraveés
desta experiéncia pratica que desenvolvem-se o censo criti
co, a capacidade de iniciativa, a lideranga e, sobretudo, a

criatividade: Instrumentos Imprescindiveis aoc Bom Economista.
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ASSINATURAS

il donih OBZ.
.
CLODOALDO BORTOLUZI

Orientador

JOAD BATISTA ANTONINO DE SOUSA

Supervisor

‘ -~
MARIA APARECIDA GARCIA DUTRA
Estagiaria
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